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* Resumo

O presente trabalho aborda a producdo da renda de bilro em dois contextos distintos do
Estado do Ceara: Alto Alegre e Prainha. Apesar da pequena distincia que separa esses
povoados, menos de 30 quilémetros, cada localidade apresenta uma situag@o bastante distinta,
tanto com relacdao ao tipo de renda confeccionada, quanto ao modo de comercializagdo das
mesmas. Assim, em ambos povoados a producdo e comercializacdo da renda estabelece um
circuito por meio do qual circulam, além da prépria renda, varios outros bens e servicos nao
monetarios, extremamente importantes para a reproducdo familiar das rendeiras. Em cada
caso, tal circulacdo se estabelece de uma maneira e envolve vantagens e beneficios
especificos. No entanto, a intermedidria se apresenta como figura central na manutencao e
atualizagao desse transito nas duas situagoes analisadas.

* Abstract

The present work describes the production of bobbin laces in two different places of the State
of Ceard: Alto Alegre and Prainha. Despite the short distance between them, less than 30
kilometres, each locality presents a very specific social and techical environment regarding
the type of lace produced and way of tradiong them. So, in both places the production and
commercialization of the bobbin laces establish a circuit which brings, besides the proper
laces, many other non-monetary goods and services indispensable for the livelihood of the
bobbin lacers’ families. In each case, such circulation is differently estabilished and brings
envolves specific advantages and benefits. However, the middlemen present themselves as
central figures in the maintenance of those trade networks in both studied social contexts.
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* Introducao

1 — A presente trama

A escolha de um tema a ser investigado sempre envolve a subjetividade e as
preferéncias do pesquisador. Com a presente dissertacdo ndo foi diferente. Os trabalhos que
envolvem fios em sua confecgdo — como os bordados, as rendas e o croché — sempre se
fizeram presentes na minha vida. Assim, minhas primeiras licdes nesse campo foram dadas
por minha avé materna, que, alids, julgava que meu aprendizado tinha se iniciado
tardiamente: “Onde ja se viu, uma menina com sete anos ndo saber fazer uma tranga?”.
Desde entdo, meus conhecimentos e habilidades manuais se ampliaram, assim como meu
interesse pelo assunto. Tive contato e aprendi algumas técnicas de tecelagem e bordados. A
renda de bilro, no entanto, se apresentava enquanto uma pratica distante, com a qual s6 tinha
contato nas férias de verdo no litoral, em Santa Catarina e no Ceara. E interessante ressaltar
que, apesar do meu contato com a renda de bilro, mais especificamente, ser recente, a
experiéncia com as referidas técnicas teve grande valia ao longo do meu trabalho de campo
entre as rendeiras, uma vez que me “aproximava’ e favorecia um outro olhar sobre o processo
de produgdo da renda.

A delimitagdo do campo teve inicio durante uma viagem a Fortaleza, ainda no
ano de 2007, quando participei de um congresso de folclore. Aproveitei tal oportunidade para
realizar um levantamento pré-campo. Nessa viagem fiz contato com algumas rendeiras, visitei
0 Mercado Municipal, o Centro de Artesanato estadual e recolhi material bibliografico nas
bibliotecas locais.

Meu propésito, durante essa viagem, era encontar o que acreditava ser o campo
“ideal” para realizacdo da minha pesquisa, uma localidade rural e interiorana, na qual se
produzissem rendas de bilro. Na ocasido, tomei conhecimento de que nas proximidades de
Cascavel, cidade situada a menos de 60 quilometros de Fortaleza, havia varios povoados
rurais nos quais eram produzidas rendas de bilro que eram comercializadas, principalmente,
na feira semanal daquela cidade. A preferéncia pelo interior se deu em funcao do periodo no
qual desenvolveria o trabalho de campo: nas férias de verdo, entre janeiro e marco. Dessa
maneira, intencionava evitar o litoral durante essa época, pois acreditava que a grande
movimentagdo de turistas poderia “criar ruidos” em minha observagdo, além de demandar
maior aten¢do das rendeiras, o que, certamente, dificultaria nossa interlocucao. Nao obstante

tais preferéncias, fui visitar a Prainha, povoado localizado a apenas 20 quilometros da capital,



no qual se encontra o Centro das Rendeiras da Prainha, que eu ja conhecia “de nome™".
Posteriormente, quando ja havia encontrado o campo “ideal”, tais elementos, relacionados ao
turismo, tornaram-se extremamente ricos e iluminadores. Assim, o meu contato com as
rendeiras da Prainha permaneceu durante as duas viagens que ainda faria ao Ceara.

Em janeiro de 2008 cheguei pela primeira vez em Cascavel, carregada com
todo aparato que uma “antropdloga de primeiro campo” julga, minimamente, necessario.
Planejava ir a feira ja, no primeiro sabado, na expectativa de encontrar alguma rendeira que
residisse em um povoado rural préximo e que - € essa era a parte mais complicada - estivesse
disposta a me “acolher”, por um més, ou mais. Ja na feira, me aproximei e fiz a mesma
tentativa frustrada algumas vezes: chegava, me apresentava e perguntava onde moravam, ao
que obtinha de resposta nomes de diversos povoados para mim desconhecidos. Quando elas
percebiam que ndo estava interessada em comprar rendas, rapidamente se esquivavam da
conversa. A Unica de quem me aproximei e que deu continuidade ao didlogo, foi Dona
Creusa. Ela contou que morava em Alto Alegre, um povoado proximo a Capim de Roga,
pertencente ao municipio de Pindoretama. A medida que ela descrevia o lugar, eu me
convencia que havia encontrado o, tdo buscado, campo “ideal”. O povoado constituia-se, na
sua fala, de uma rua com cerca de 200 casas, cujos moradores sdo todos parentes e a principal
atividade era a agricultura. Além disso, tanto no povoado como nos seus arredores residiam
mulheres que produziam renda de bilro.

Meu “interrogatério” era interminavel e, pacientemente, Creusa respondia a
tudo. O “expediente” das rendeiras na feira estava chegando ao fim e ela me perguntou se
gostaria de acompanha-la, pois iria fazer sua feira antes de voltar para casa. Plena de
satisfacao respondi, prontamente, que adoraria. Durante esse percurso, aproveitei para expor
as minhas pretensdes de pesquisa e para justificar a necessidade de me estabelecer,
temporariamente, em Alto Alegre. Apds fazer varias ressalvas acerca da simplicidade do local
e me alertar sobre a deficiéncia de um de seus filhos, Creusa ofereceu-me hospedagem na
casa que sua filha — que mora em Fortaleza — estava construindo préxima a sua. Combinamos
de nos encontrar na feira seguinte, no /ugar das rendeiras, de onde seguiriamos juntas para
Alto Alegre. Dessa maneira cheguei ao povoado de Alto Alegre.

Tive a oportunidade de realizar o trabalho de campo em duas etapas: a
primeira, realizada em 2008, que durou dois meses e a segunda, em 2009, um més. Em ambas

viagens, permaneci a maior parte do tempo em Alto Alegre e realizei visitas esporadicas a

! Por meio de referéncias na internet, de rendeiras de Fortaleza e de familiares que ja haviam visitado o

povoado.
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Prainha. Essas visitas variaram entre um e cinco dias e, serviram para observar o dia-a-dia do
Centro das Rendeiras. No povoado, além de acompanhar a rotina de algumas rendeiras e a
producao das pecas, eventualmente, visitava rendeiras dos arredores. Ao longo desse tempo,
pude observar e registrar todas as etapas da producao dos diferentes tipos de renda de bilro,
desde o processo de enchimento da almofada utilizada na confec¢do da renda até a criacao
das novidades, na Prainha.

Os dados aqui apresentados resultam de um esfor¢co etnografico. Dessa
maneira, meu caderno de campo era companhia constante, no qual, ao longo do dia, tomava
nota dos fatos, dados e falas que, por diferentes motivos, eram considerados mais
significativos. Ao final de cada dia as notas eram sistematizadas, em formato digital. A
maquina fotografica digital, sempre em maos, foi fundamental para o registro das diferentes
fases da producdao da renda. Esse recurso visual, mostrou-se extremamente importante ao
longo da escrita do presente trabalho, uma vez que as fotos retratam processos e movimentos
de dificil descricdo e, assim, favorece o aprofundamento da andlise. Outro recurso foi o
gravador digital, utilizado para o registro das entrevistas semi-estruturadas. Dentre as cerca de
trinta entrevistas realizadas, 90% ocorerram durante a primeira viagem de campo. Essas
gravacdes foram bastante significativas, no caso da Prainha, na medida em que foram
coletados alguns dos relatos mais expressivos registrados neste trabalho. No entanto, em Alto
Alegre nao se revelou tdo adequado. Ao transcrever as entrevistas realizadas na primeira
etapa do campo percebi que o gravador constrangia e limitava a fala das rendeiras do interior.
Dessa maneira, durante a segunda viagem praticamente ndo utilizei o gravador, esfor¢cando-
me para registrar a maior quantidade possivel de dados no diario de campo. E importante
ressaltar aqui, que os nomes das pessoas foram todos mantidos® e sdo omitidos apenas nos
casos considerados pertinentes.

Minha proposta inicial era investigar o processo de aprendizagem da renda de
bilro mas, em pouco tempo, pude perceber que ndo havia, praticamente, nenhuma transmissao
desse conhecimento em curso no povoado. Ainda assim, eu poderia manter a idéia inicial e
ressaltar esse fato (dado) como uma condenacdo de extingdo, do desaparecimento dessa
habilidade. Poderia, também, poderia enfatizar a producao atual e destaca-la como uma forma
de “resisténcia” dessas mulheres, para as quais essa atividade ¢ extremamente importante,

tanto pelo aspecto recreativo, quanto pela sociabilizagdo e troca, envolvidos na produgdo e

2 . . .
Todas as pessoas foram consultadas e autorizaram o uso de suas identidades no presente trabalho.
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venda das rendas de bilro. Dessa maneira, a definicdo do tema se deu de maneira gradual, de
acordo com a minha inser¢do em campo e conforme os dados se apresentavam.

O fato de ter sido introduzida na comunidade pela propria intermediaria que,
nao por acaso, conheci na feira, definiu os rumos da investigacdo. Hospedei-me em sua casa
e, assim, pude acompanhar sua rotina, bem como suas visitas as demais rendeiras e suas idas
semanais a feira de Cascavel. Me tornei conhecida, no povoado e fora dele, como a amiga da
Creusa e, do mesmo modo que isso abriu algumas portas, fechou outras. Nesse sentido, meu
acesso ficou restrito as suas rendeiras, tanto as do povoado como as de fora, e a sua rede de
relagdes mais intima e cotidiana. E importante destacar, por outro lado, que a companhia
constante de Creusa também se apresentou como uma limitagdo ao trabalho de campo. Ela se
esforcava para me acompanhar em todas as visitas aos demais moradores da localidade e, de
certa forma, direcionava as conversas, solicitando, por exemplo, que as rendeiras buscassem
suas almofadas para que pudesse fotografa-las.

A vivéncia da feira de Cascavel, na qual ia semanalmente acompanhar a
intermediagdo das pe¢as produzidas em Alto Alegre, foi fundamental para o delineamento do
tema do presente trabalho. Se considerarmos as duas etapas do trabalho de campo, fui a dez
feiras. Tais experiéncias permitiram que eu observasse varios momentos da circulagdo das
rendas e chamaram minha atencdo para a importancia dada pelas rendeiras a venda fiada.

Conforme veremos, ha um esfor¢o das rendeiras, tanto as de Alto Alegre, a
intermediaria ou aquelas do Centro das Rendeiras, para garantir o que chamam dinheiro
certo. Essa ¢ a principal caracteristica que aproxima Alto Alegre da Prainha. Embora as
estratégias utilizadas sejam distintas em cada caso, pude constatar que em ambos os povoados
a encomenda, principal representante do dinheiro certo, figura entre as modalidades de venda
mais valorizadas pelas rendeiras.

Dessa maneira, antes de apresentar cada caso analisado (capitulos II e III,
respectivamente) e, para melhor compreensdo desses contextos, o primeiro capitulo visa
aproximar o leitor do tema central da dissertacdo: a renda de bilro e a rendeira. Nele ¢
apresentado um breve historico acerca do surgimento e origem da renda de bilro. Em seguida,
passo a descrever do processo de “construg¢dao” da rendeira, por meio do qual se incorpora a
habilidade e se adquire o habito que, com o passar do tempo, assume uma conotagdo de
entretenimento, de passatempo. Ao mesmo tempo, tal processo encontra-se inserido em uma
¢tica de valorizagdo do trabalho e depreciacdo do 6cio. Essa exposicdo ancora-se nas
memorias relatadas pelas rendeiras de ambos os povoados, acerca de suas proprias

aprendizagens. Tais relatos ressaltam, ainda, a percep¢do desse grupo de mulheres —
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constituido majoritariamente por senhoras acima dos cinquenta anos — sobre as mudancgas que
vem se processando na criagdo das criangas e jovens, que ndo mais incorpora o conhecimento
da renda de bilro’.

Os dois capitulos seguintes (I e III) versam sobre a producdo e a
comercializacdo da renda de bilro em Alto Alegre e na Prainha, respectivamente. Em cada um
dos casos analisados apresento o povoado, o tipo de renda confeccionada e o0 modo como ¢
vendida. O contraste entre tais realidades se mostrou interessante, pois a0 mesmo tempo em
que sao localidades proximas geograficamente, revelam-se distantes do ponto de vista da

organizagao das relagdes produtivas e da divisao do trabalho relacionada a renda.

2 - Outras tramas...

O maior obstaculo encontrado ao longo da presente pesquisa foi a caréncia de
trabalhos existentes sobre o tema; o que restringiu, sobremaneira, a obten¢do de referéncias
bibliograficas. Considerando que o nimero estimado de artesaos no Brasil, de acordo com
levantamento do Ministério do Desenvolvimento e Comércio Exterior, aproxima-se dos oito
milhdes, e que o fato dessa atividade constituir-se em importante fonte de renda para muitas
familias de todo pais, observa-se que a produc¢do académica sobre o tema, principalmente nas
Ciéncias Sociais, € baixa. Ao realizarmos um levantamento de tais trabalhos, constatamos
que, durante muito tempo instaurou-se praticamente um vacuo sobre o assunto; situagdo que
vem se revertendo lentamente, nos ultimos anos (Ver Angelo, 2005 e Lima, 2005). No que
tange, especificamente, & renda de bilro, tal producdo ¢ mais recorrente nos estados
tradicionalmente produtores.

No presente trabalho, a pesquisa bibliografica acerca da renda de bilro se
estendeu desde o pré-campo até a presente data. Em minha primeira visita a Fortaleza, em
2007, realizei levantamentos de dados na Biblioteca Publica Estadual Governador Menezes
Pimentel e na Biblioteca de Ciéncias Humanas da Universidade Federal do Ceard. Nessa
oportunidade, visitei o Mercado Municipal e a sede da Central de Artesanato do Ceara. Na
primeira fase da pesquisa de campo fiz um levantamento na Biblioteca Municipal de

Cascavel, onde coletei informagdes sobre a feira da cidade. A internet também se revelou um

3 . oy e . ~
Embora os dados aqui apresentados apontem para possibilidades interessantes quanto a questdes de

género e parentesco, ndo obtive dados suficientes para inserir tais analises. Com relagdo ao género, ¢ importante
ressaltar que, além da sua participagdo na producdo da renda ser secundaria, no interior a maior parte das
rendeiras ja era viliva, enquanto no litoral ndo tive a oportunidade de frenquentar suas casas, uma vez que, com
poucas excegodes, nosso contato restringia-se ao Centro das Rendeiras.
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forte aliado na busca por dados e por textos. Dentre os sitios, o acervo do Instituto Brasileiro
da Informagdo em Ciéncia e Tecnologia (IBICT) foi extremamente 1til.

As primeiras informagdes sobre as rendas confeccionadas no Brasil sao
encontradas nos relatos dos viajantes. Assim, em viagem ao rio Amazonas, Henry Walter
Bates (1850 apud Simdes,2001) refere-se ao aprendizado da renda de bilro pelas indias Passés
aliciadas pelos brancos. Os romances também registram algumas informacdes, como “O
Tronco do Ipé” (José de Alencar, 1871), que faz referéncia a produgdo de renda no Rio de
Janeiro.

Os primeiros a pesquisarem a renda de bilro brasileira de modo mais
sistematico foram os folcloristas. Esse grupo visava resgatar os “fazeres populares”, ou
“tradicionais” (conjunto de conhecimentos, festas, crencas, lendas, dancas, musicas, entre
outros), que integravam a chamada “identidade nacional” e que se acreditava estar “em vias
de extingdo” (Fleury:2002:280). O termo folclore (folk — povo e lore — saber) foi cunhado
primeiramente pelo antropdlogo inglés Willian John Thomas, em 1846, em referéncia a tudo
que abrangia as “antiguidades populares”, inclusive os usos e costumes “tradicionais”. No
entanto, o fato de priorizarem o ‘“registro”, “catalogacao” ou “documentacdo” do maior
numero de dados folcloricos, fez com que ndo se dedicassem a andlises mais aprofundadas
dos diversos contextos nos quais esses elementos se apresentavam. Tal atitude garantiu as
geragdes futuras um mapeamento sobre as praticas culturais “populares”, que constitui
importante fonte de consulta aos pesquisadores que os sucederam.

Dentre os folcloristas mais renomados, Camara Cascudo foi quem dedicou
maior atengdo as rendas de bilros. Ele realizou pesquisas etnograficas sobre a rede de dormir e
a jangada, elementos do universo litoraneo, no qual a renda também se insere. Dessa maneira,
na ultima edicdo de seu “Dicionario do Folclore Brasileiro (2000) a tinica renda a que se
destina um verbete exclusivo ¢ a renda de bilro.

A ‘abertura’ da antropologia na década de 50, que passou a se dedicar a
“outros” mais ‘proximos’ geografica e culturalmente, abriu espago para o estudo de temas
antes considerados de dominio dos folcloristas. Nao obstante a pesquisa antropoldgica
geralmente tenha como base um trabalho de campo, em local especifico, os primeiros
antropologos a se dedicarem ao estudo da renda de bilro seguiram uma tendéncia mais
“folclérica’, de catalogacdo e classificacdo geral. Em “A renda de bilro e sua aculturagdo no
Brasil” (1948), Luiza e Arthur Ramos fazem uma retrospectiva acerca da historia dessa
técnica, descrevem os instrumentos utilizados em sua confec¢ao, seus pontos e dedicam o

ultimo capitulo ao folk-lore da renda (mitos, cangdes, historias e versos), considerada
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enquanto um “tragco de folkcultura dos mais caracteristicos de certas areas do territdrio
brasileiro” (1948:3). Os trabalhos subsequentes, embora tenham se concentrado em regides
especificas, como Santa Catarina ou Rio de Janeiro, seguiram uma tendéncia semelhante ao
do casal Ramos, mas acrescentaram discussdes acerca das condi¢des de producdo e sua
comercializacdo (Girdo,1966; Frade,1978; Oiticica, 1967; Soares,1987).

A producdo cientifica da década de 1980 da continuidade a essa tendéncia, no
entanto incorpora a abordagem marxista para a analise dos fendomenos da denominada
“cultura popular”. O trabalho de Beck (1983), por exemplo, apresenta aspectos de reprodugao
familiar e da incorporagdo da mulher no mercado. Canclini também langa mao dessa
abordagem em “As culturas populares no capitalistmo” (1983), ao indagar acerca dos motivos
e dos meios que o sistema social possui para incentivar e transformar as culturas das classes
populares. Em sua andlise, ele compara uma regido “fortemente integrada ao desenvolvimento
capitalista, ao turismo, as comunicagdes e a acdo dos organismos oficiais” as “pequenas vilas
de oleiros e agricultores da serra, que se organizam em torno de unidades domésticas de
producao e mantém festas e feiras” (Canclini, 1983:13). Nesse sentido, o presente trabalho
também estabelece paralelos entre dois contextos andlogos, um no litoral e com forte presenga
de turistas e outro interiorano de subsisténcia agricola®.

Outra importante fonte de dados sobre a renda de bilro no Brasil provem de
estudos e pesquisas financiadas por Orgdos estatais, como ministérios e bancos. O foco
principal desses trabalhos ¢ a andlise soOcio-econOmica e eles buscam contribuir para a
elaboragdo de politicas publicas de desenvolvimento local, voltadas, principalmente, para o
turismo ¢ o comércio exterior (Relatério, 1958: Relatorio, 1969; Barros, 1977).

Apos mais de uma década com uma produgao académica de pouca expressao,
na ultima década o tema voltou a ganhar algum espaco. Dentre os trabalhos dessa fase mais
recente, podemos citar o de Fleury (2002), Angelo (2005), Biihler (2005), Dantas (2006).
Dessa maneira, o presente trabalho pretende reforcar do debate e contribuir para o
adensamento do debate acerca da producdo de artesanato enquanto uma importante alternativa

de fonte de renda.

E importante destacar que s6 tomei conhecimento da dita obra na fase final da presente pesquisa.
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* Capitulo I — A renda de bilro e a rendeira

Meu primeiro contato com uma rendeira se deu em visita ao Mercado Central
de Fortaleza, logo nos primeiros dias da viagem de pré-campo. Estava em busca do campo
“ideal”: uma localidade rural e interiorana, com a presen¢a de rendeiras de bilro, para onde
poderia retornar em janeiro do ano seguinte. Minha intencdo nessa visita era, além de
conhecer o local, investigar com os comerciantes locais, possibilidades que estivessem em
consondncia com minha “demanda”.

Percorri todos os trés andares do Mercado e apenas no ultimo deparei-me com
uma rendeira, sentada a frente de sua almofada fazendo renda de bilro. Me postei ao seu lado
e fiquei observando o rapido vai-e-vem dos bilros, em meio ao barulho que impedia que
ouvisse claramente sua musica. Seu nome era Elma e juntamente com seu marido, administra
0 box denominado “Joelma Confecgdes”. Ela comercializa no Mercado rendas de bilro que
traz da regido de Acaraq, seu lugar de origem e, assim como a Prainha, um importante centro
de producao da renda de bilro.

Conversamos sobre regides produtoras de renda continuou e ela me falou dos
diferentes tipos de renda feitos em cada localidade. Relatou, por exemplo, que em Iguapé as
rendeiras se “especializaram” na confeccdo de pegas pequenas, como bandejinhas e porta-
copos. Minhas perguntas, de certa forma 'insistentes', sobre o “interior” e sobre as pequenas
comunidades onde se produzia renda, provocaram certo estranhamento em Elma e em seu
marido que, a essa altura, ja havia se integrado ao didlogo. Expliquei a eles sobre minha busca
por uma localidade rural e interiorana, além de ressaltar meu desejo de voltar para 'ficar' em
Janeiro. Eles sintetizaram sua curiosidade me questionando do “que estava indo atras”. Sem
pensar muito, disse: “Estou atras das ‘historias' da renda”. Tal resposta provocou uma reacao
de espanto e certa comicidade. Ambos interpretaram o que eu havia dito como se buscasse as
'origens historicas' da renda e Elma me respondeu de forma jocosa: “Elas ndo sabem de nada,
ndo tem quem ensina. Ndo tem 'historia’ para contar. Nunca ouviram falar de Portugal! Eu,
ndo sei... (a Historia)”. Seu marido completou dizendo: “Tem que ir para Portugal para
saber. Nem a gente sabe. O dia que nasceu, que morreu, certinho. Queria muito ir para
Portugal para descobrir”. E interessante notar que, por um lado eles apontam Portugal como
o local de origem da renda, por outro, ressaltam que “em Lisboa ja ndo tem mais renda” e que
“Lisboa compra tudo daqui. Tenho muitas freguesas la”.

Assim, embora esse trabalho ndo seja focado na “Historia” da renda, no sentido

compreendido por meus interlocutores, considero importante fazer uma répida retrospectiva

16



desse aspecto, a fim de situar o leitor no contexto e no universo da renda de bilro. Dessa
maneira, o presente capitulo se divide em duas partes: (1) retrospecto histdrico da renda
(surgimento, ‘difusdo’ e chegada ao Brasil) e sua apresentacdo geral (instrumentos, pontos ¢
modo de fazer) seguida pelo (2) processo de “constru¢cdo” das rendeiras de Alto Alegre e da

Prainha, locais onde realizei o trabalho de campo.

1.1 - A renda, ou o “ponto aéreo”

O manuseio de fios ou fibras se apresenta como uma constante na historia da
humanidade. A transformagdo de 'linhas', ou fibras, em superficies planas ou com volume, de
acordo com uma técnica especifica, teria se iniciado com a cestaria e se desenvolvido por
meio da tecelagem. Posteriormente surgiram os bordados, que utilizavam o tecido pronto
como base para uma série de adornos elaborados com diferentes tipos de técnicas e linhas.
Relatos e registros dos trabalhos de agulha (bordados e reticulas®) remontam a um passado
remoto. De acordo com Ramos, “o tricot ja era conhecido da mulher do Neolitico lacustre,
dos antigos hebreus, dos indus, dos chineses” (1948:9). No entanto, na forma como as
encontramos atualmente, as rendas surgiram na Europa® em algum momento entre os séculos
XV e XVL

Com o passar do tempo, os bordados se aperfeicoaram e se sofisticaram. De
maneira gradual, o fundo (tecido) que servia de base ao trabalho foi retirado. As rendas
surgiram como resultado do desejo “de quebrar a monotonia do bordado fechado sébre um
fundo compacto de tecido pré-existente” (Ramos,1948:13). Os bordados sobre fundos claros,
em tecidos como tule ou musselina, constituem a primeira tentativa de dar maior leveza e
transparéncia aos trabalhos de agulha. Em seguida, passou-se a cortar pedacos do fundo
(tecido), entre os motivos bordados, constituindo os pontos denominados point coupé, punto
tagliato ou o 'ponto cortado' caracteristicos do bordado aberto. A partir desse processo, de
recortar o tecido que serve de base para o bordado, desenvolveu-se a técnica do desfiado.

Nela, ao invés de se cortar o tecido, retiravam-se dele determinados fios, conservando apenas

> Montandon (apudRamos, 1948) diferencia o tissage (tecido) do tressage (trangado), que engloba os

reseaux, ou reticulas, como o tricot, o croché, o filée a renda.
6 Alguns autores defendem que a renda teria surgido simultaneamente em diferentes partes do mundo,
para entdo se difundir pelo globo (RAMOS, 1948).
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aqueles necessarios a sustentagdo do bordado. Desde entdo, surgiram diversas modalidades de
retirada de fios, dentre as quais, as mais conhecidas no Brasil sdo: o labirinto e o crivo.
Pouco-a-pouco, os bordados foram se 'expandindo' para além do limite do
tecido e surgiram as beiras serrilhadas’. Essas eram 'construidas' sem necessidade de um
fundo prévio de tecido (suporte), ou seja, eram feitas 'no ar'. Dessa maneira, nasceu a renda
como a conhecemos hoje. Ramos (1948) cita um livro italiano, cuja publicagdo ¢ de 1528, no
qual Antonio Tagliente faz uma relagdo dos pontos até entdo conhecidos. Entre eles encontra-

se 0 punto in aere, ou 'ponto no ar'. Acerca desse ponto, vejamos a afirmacao de Ramos:

O punto in aere era realmente uma coisa inteiramente nova, pois enquanto que
os varios pontos do bordado a jour ainda reconheciam um tecido prévio,
mesmo que €ste praticamente desaparecesse depois de trabalhado nos pontos
cortados e fios, tirados, o punto in aere trabalhava sem nenhum tecido pré-
existente; era feito, como dizia a expressao, “no ar”, e dai em diante a renda
logrou uma autonomia completa do bordado. (1948:14)

A classificacdo de Nair Maria Becker (apud Fleury, 2002) distingue rendas de
agulha, rendas especiais®, rendas de bilro e rendas diversas’. A articulacdo e o trancado de fios
soltos, caracteristica da renda de bilro também vem da antiguidade, conforme atesta a imagem
de vaso grego — de uma mulher cruzando fios esticados por pesos de chumbo presos a sua
extremidade (Ramos,1948). Em sua caracterizacdo atual, a renda de bilro surgiu juntamente
com a renda de agulha.

A origem da renda, tanto a “de agulha” como a “de bilros”, tem sido motivo de
disputa entre artistas e autores de diferentes nacionalidades. Ha alusdes a focos de criacdo da
renda por toda a Europa e para além dela. Alguns autores afirmam que foi a chegada dos
mouros a Peninsula Ibérica que introduziu a renda no continente europeu, enquanto outros
apontam para a influéncia do macramé¢ oriental no desenvolvimento da técnica. No entanto, os
indicios histéricos acirram a rivalidade entre italianos e belgas. Embora ndo haja
concordancia acerca do tema, a maior parte dos estudiosos defende que Veneza foi o ber¢o da
renda de agulha. Em relagdo a renda de bilro, também ha discordancias. Autores belgas
afirmam que sua criagao ocorreu em Flandres e apresentam como “prova” um quadro de
Quentin Mesisys, de 1495, que retrata uma jovem fazendo rendas em uma almofada

semelhante aquelas utilizadas na Bélgica. Outros autores, porém, se baseiam em analises de

7
8

Dessas beiras serrilhadas (dentelés) surgiu o nome francés para renda: dentelle.

Figuram na categoria 'especiais', as rendas que também podem ser consideradas 'bordados' (labirinto e
tule bordado).

’ Rendas elaboradas por meio de nds (filé¢, macramé e frivolité) e malhas (croché e trico).
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especialistas que atestam a autoria real do referido quadro como sendo de Quentin Metsys,
filho do precedente, cuja obra teria sido criada em data posterior ao surgimento do bilro na
Italia, pais considerado, por esses autores, como o ber¢o das renda de bilro; embora
discordem acerca da cidade de origem: Mildo e Génova sao as mais cotadas. Trancrevemos, a

seguir, a citagdo que Ramos faz de Lefébure (1887:25), acerca dessa questdo:

A referéncia historica mais antiga que se conhece, as rendas de bilros, estd num
documento de partilha, feita em Mildo, de duas irmas, em 1493, onde se fala no
italiano da época, em uma binda lavorata a poncto de doii fuxi per uno lenzolo,
“uma faixa trabalhada a ponto de doze bilros para bordar um lencol” (1948:20).

E interessante destacar que a disputa pela origem da renda de bilro, entre Italia
e Bélgica, também pode ser verificada por meio de dois mitos de origem distintos, um italiano
e outro belga. A versdo veneziana conta que um marinheiro ofereceu a sua noiva um ramo de
coral denominado Mermaid's lace, ou “renda da sereia”. A moga ficou encantada com a
delicadeza da planta e, com receio que se desintegrasse com o tempo, tentou imitar seus
lindos nés com a agulha. Sua tentativa teria resultado na criacdo da renda. A lenda de
Flandres, por sua vez, ¢ uma narrativa sobre a promessa de uma moga pobre que estava noiva.
Ela renunciaria ao casamento se a Virgem Maria lhe apresentasse uma solucao para a pobreza
em que vivia sua familia. Um dia, enquanto andava pelo campo, sua vista escureceu ¢ ela viu
fios trangados em seu avental. Ao retornar para casa, tentou reproduzir o desenho, criou a
renda e assim, resolveu os problemas financeiros dos seus pais. Manteve-se fiel ao seu voto,
até que um dia seu avental cobriu-se novamente com os fios da Virgem, trazendo a seguinte
mensagem: “Desligo-te do teu voto” (Ramos,1948).

A renda ndo demorou a se difundir por toda Europa. No inicio do século XVI,
o contexto italiano de centro comercial e cultural, favoreceu para que essa nova técnica se
propagasse para além do continente europeu. Ramos ressalta que além dos negociantes e
comerciantes, muitos artistas belgas iam a Italia estudar pintura e dessa maneira, a renda teria
chegado rapidamente a Bélgica. Em 1533 Catarina de Médicis, filha do duque de Florenca,
casou-se com Henrique II, levou consigo para a Franca um artista ja célebre na Itdlia,
Vinciolo, por desenhar os motivos utilizados pelas bordadeiras e rendeiras. Na Franca, ele
passou a criar modelos de rendas destinadas a enfeitar grandes golas, perneiras e bustos.
Henrique II fez uso das golas para ocultar uma cicatriz que tinha no pescogo
(Ramos,1948:15). Fleury destaca que, num primeiro periodo, o uso da renda era

predominantemente masculino.
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A renda foi incorporada como item de diferenciagdo social e seu uso tornou-se

3

indicativo de status, distingdo e poder. A renda “virou moda” em toda Europa e além da
qualidade, a quantidade de rendas que ornava uma vestimenta estava diretamente relacionada
a posi¢ado social de quem a trajava. A gola ¢ um bom exemplo, uma vez que ganhou grandes
proporgdes que, associado ao seu formado cilindrico, “praticamente afogavam o péscogo, mal
deixando virar a cabeca” (Ramos,1948:16). O exagero e a ostentividade no uso da renda
fizeram com que a Igreja langasse éditos suntuarios, visavando coibir tal “abuso”. Durante a
Revolucao Francesa, o uso da renda sofreu um declinio por ser associada aquilo que entdo se

combatia: o luxo e a ostentagdo. No entanto, passado esse periodo voltou a ocupar funcao de

distin¢do social, conforme ressalta a seguinte passagem:

Reis e nobres, rainhas e damas, sacerdotes e nedfitos, todos utilizaram
grandemente a renda no seu vestudrio, quer exterior quer de uso interno, € o
produto encareceu, tornando-se objeto de luxo para os que podiam utiliza-lo. A
Revolucao Francesa arrefeceu o ardor da moda, mas depois recrusdesceu seu
uso tdo forte quanto antes. Todos se sentiam embelezados com as rendas:
punhos, golas, “colerettes”, “fraises”, peitilhos, blusas, vestidos inteiros
enroupavam numa neboulosidade vaporosa de contos de fada, nas festas
fidalgas ao som das valsas vienenses, as silhuetas delgadas das donzelas, os
talhes padronizados dos cavaleiros. (Mendonga:1959:43)

1.2 - Fomas de “incorporagao” da renda de bilro: Portugal & Brasil

A oposicdo usual que se faz, no ocidente, entre homem/mulher e entre
cultura/natureza e que, geralmente, relaciona o homem a cultura e a mulher a natureza,
também classifica os trabalhos manuais dos quais estamos falando, na esfera feminina. As
atividades de fiagdo, tecelagem, costura, bordados ou rendas estdo ligadas ao dominio
feminino e essa imagem se encontra presente no imaginario de diversos povos. Entre os mitos
mais conhecidos podemos citar o de Aracne, de origem grega. Aracne era uma jovem muito
habilidosa como bordadeira e seus trabalhos eram admirados por todos. Tantos elogios
levaram-na a se comparar a Atena, deusa da sabedoria, da inteligéncia e do oficio. Esse fato
logo chegou aos ouvidos da deusa, que considerou tal ato de extrema petulancia e resolveu
desafiar Aracne em uma competicdo de bordados. Ambos os tapetes ficaram tdo belos e
majestosos, que a competi¢do terminou empatada. Atena ficou furiosa com o resultado e

transformou Aracne em uma aranha, condenando-a a tecer eternamente.
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Outro mito refor¢a a suposta relagdo entre as mulheres, as atividades de fiacao
e a vida, ou a natureza: sdo as Moiras (versao grega) ou Parcas (romana). Moira, cujo nome
significa 'destino', era mie das trés irmés (Cloto, Laquesis e Atropos) responsaveis por
determinar o curso da vida das pessoas, decidindo de modo inconteste questdes sobre vida e
morte. Esse trabalho se dava, respectivamente, por meio da fabricagdo, tecelagem e corte do
fio da vida. Na versdo romana, os personagens eram outros, mas suas fungdes eram as
mesmas: Nona tecia o fio da vida; Décima determinava sua extensdo ¢ caminho e, Morta o
cortava. Seus nomes fazem referéncia ao tempo da gravidez humana, que ¢ de nove luas.
Assim, Nona tece o fio durante a vida uterina da crianga, até a nona lua, ao passo que Décima
representa a vida a partir de seu nascimento, ou seja, da décima lua. Morta, por sua vez, ¢ a
extremidade final do fio, o fim da vida. Essas personagens eram as protetoras, tanto em Roma
como na Grécia, das fungdes de gestacdo e nascimento, crescimento ¢ desenvolvimento e
morte, respectivamente.

O fato de as mulheres serem consideradas mais 'intimas' dos trabalhos manuais
e, a0 mesmo tempo, dotadas de determinadas habilidades, ndo torna as mesmas inatas. Ao
contrario, a incorporacdo desse conhecimento ¢ fruto de um longo processo, que exige
paciéncia e empenho tanto por parte da aprendiz, quanto da ‘mestra’. E uma habilidade
aprendida, incorporada ao longo de anos de observacdo e pratica, de muitos erros e repeti¢des.
Nesse sentido, podemos evocar Bourdieu, quando argumenta que “what is 'learned by body' is
not something that one has, like knowledge that can be brandished, but something that one is”
(grifo meu, 1995: 73).

O 'ser' a que Bourdieu se refere ¢ aquele definido pelo habitus, uma espécie de
“circulo magico”, no qual o individuo ndo se insere por decisdo propria, mas por ‘ber¢co’ou
por um lento processo de iniciagdo equivalente a um segundo nascimento. Durante esse
periodo, o sujeito internaliza e 'incorpora' o sistema classificatorio proprio de sua classe, ou o
habitus de classe'®, definido como “a subjetive but non-individual system of internalized
structures, commom schemes of perception, conception an action, with are the precondition of
all objetification and apperception” (1995: 60). Nesse sentido, o processo de aprendizagem do
saber-fazer da renda de bilro, seja ele formal (por meio das instituicdes de ensino) ou nao, ¢

de extrema importancia para a compreensao desse saber enquanto elemento identitario.

10 A reflexdo de Bourdieu gira, basicamente, em torno do habitus de classe. Apesar do grupo aqui

enfocado, as rendeiras-de-bilro, ndo constituirem uma classe social, acredito que tal conceito seja til, pois se
trata de uma categoria ocupacional e, nesse sentido, compartilham esquemas comuns de percepg¢do, concepgao e
acdo.
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Conforme vimos, no primeiro momento, o uso da renda era simbolo de
distin¢do e nobreza. Com o passar o tempo, fazer renda tornou-se parte da instru¢cdo formal
apropriada as mocas 'de familia' européias, sendo ensinadas em escolas e conventos de
Portugal, Espanha, Alemanha, entre outros. No Brasil, a renda desembarcou do Reino
juntamente com prendadas senhoras portuguesas que vinham acompanhando seus maridos,
mas se difundiu de maneira especifica.

Luiz Antonio Cunha, no livro entitulado “O ensino de oficios artesanais e
manufatureiros no Brasil escravocrata” (2005), ndo faz referéncia aos trabalhos com fios,
com excecdo da tecelagem. Nao obstante, o texto traz informagdes histéricas acerca do
'aviltamento' e desvalorizacdo do trabalho manual. Ele argumenta que nos herdamos da
Antiguidade Classica a concepgao de trabalho manual como uma atividade indigna para um
homem livre. Nesse sentido, entre os gregos, o escravagismo estabeleceu a separacao entre a
contemplacdo (cidaddos) e a acdo (escravos), conforme assinala o seguinte trecho de
Aristoteles (apud Cunha, 2005): “E preciso mesmo, para que sejam verdadeiramente
cidadaos, que eles ndo se facam lavradores, porque o descanso lhes ¢ necessario para fazer
nascer a virtude em sua alma, e para executar os deveres civis”’. No entanto, durante o
Feudalismo o artesanato voltou a ser valorizado, mas agora em um ambito diferente do
anterior, do catolicismo. A Regula Benedict, normas redigidas em 540 d.C. para os monges
beneditinos, trouxe uma nova concepgao de trabalho, na qual “em vez de ser visto como
condi¢do para a virtude, a exemplo da Antiguidade, o 6cio passou a ser definido como o pai
dos vicios” (Cunha, 2005: 11). O autor destaca, no entanto, que a fun¢do do trabalho nos
mosteiros era mais moral do que produtiva, aproximando-se da nocdo atual de hobby. Na
cultura ibérica, a rejei¢dao ao trabalho manual aparece satirizada por Montesquieu em Cartas

persas:

Pois deve-se saber que, quando alguém tem algum mérito na Espanha para de
trabalhar: sua honra exige o repouso de seus membros. Quem fia sentado dez
horas por dia alcanca assim a metade a mais de consideracdo do que alguém
que passa apenas cinco horas sentado, porque ¢ nas cadeiras que se adquire
nobreza. (apud Cunha, 2005)

No Brasil, desde o inicio de sua colonizagdo, as relagdes escravagistas
afastaram os homens livres de grande parte dos trabalhos manuais, como o artesanato e a
manufatura. Cunha chama atencdo, no entanto, para o fato de que nem todas as profissdes

exclusivamente 'manuais' sao vistas negativamente. O oficio de dentista, por exemplo, nao foi
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afetado por tal concep¢do, uma vez que nao se enquadra na representacdo depreciativa dos
trabalhos manuais. Nesse sentido, ele considera mais apropriado “dizer que foi a rejeicdo do
trabalho vil (isto ¢é: reles, ordinario, miseravel, insignificante, desprezivel, infame) que levou
ao preconceito contra o trabalho manual” (2005: 23)

A primeira vista, tais relatos poderiam se opor ao que foi dito anteriormente,
sobre a renda e seu aspecto distintivo, tanto no que se refere as roupas que adornam como as
mocas de familia, para as quais esses saberes eram de fundamental importancia. Ao invés de
contraditorios, acredito que um dado complementa e refor¢a o outro. Cunha nao inclui
nenhum trabalho de renda ou bordado na relagdo que fez, justamente porque tal habilidade
ndo detem status de trabalho, nem para os livres e nem para os escravos. Podemos atestar esse
fato por meio da ndo correspondéncia entre os trabalhos de linha e a caracterizacao que faz do
trabalho vil. Nesse sentido, a renda de bilro e os bordados sdo enquadrados enquanto um
passatempo exclusivamente feminino. Inicialmente, apenas as mulheres das camadas sociais
mais abastadas praticavam essa atividade. De acordo com Carvalho, “o trabalho manual
doméstico tinha fungdes de disciplinamento do corpo e do espirito e significava, para a
mulher, um 6cio moralmente valorizado” (2008: 76). Essa autora utiliza livros de etiqueta,
revistas e textos sobre administracio doméstica como fontes de pesquisa e ressalta o que
fazem uso recorrente de termos como rotinas, habitos e repeti¢cdes. Os trabalhos domésticos,
apresentados enquanto “rotinas introjetadas de comportamento” também podem ser vistos
como um processo de disciplinamento. A postura, os gestos e as formas do corpo sdo
elementos de hierarquizacdo e distingdo social, conforme retrata o seguinte trecho do

periddico O Echo, citado por Carvalho (2005: 234):

A finura das maos ¢ a brancura da pelle que as cobre, sdo pelo geral um
privilégio das pessOas de alto tom, e as veias mais ou menos pronunciadas, as
protuberancias tendenciosas, a grossura dos dedos e as calosidades dao a
conhecer o individuo que se entrega a trabalhos physicos. Com effeito, pela
mao distingue-se o ferreiro, o sapateiro, o artista, o0 homem de letras, o que
levou alguem a dizer que o homem traz nas maos o sello de sua condigao
social. (2005: 234)

No Brasil, assim como em Portugal, os trabalhos manuais constituiam parte da
educagdao formal das jovens, por enquadrar-se a formacao artistico-doméstica considerada
necessaria as mulheres da época. Apesar de inimeras técnicas constarem entre as ensinadas
oficialmente no Brasil, seja em escolas ou conventos, ndo encontrei nenhuma referéncia

acerca do ensino institucionalizado da renda de bilro. Mendonga, em seu trabalho sobre
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rendas e rendeiras no Nordeste (1959), menciona que a educagdo das filhas dos senhores-de-
engenho e latifundidrios locais ficava a cargo de missionarias, que em grande parte
pertenciam a ordens religiosas francesas. Constavam em seu curriculo: portugués e francés,
histéria, geografia, ci€éncias naturais, pintura, musica e aprendizado do trabalho manual de
agulha''. Dentre os trabalhos de agulha ensinados encontra-se ponto cruz, bordados em
diferentes tecidos, ornamentos com pedras e lantejoulas, tricd, croché e bainhas em geral.
“Quanto as rendas, apenas aprendiam alguns tipos de rendas de agulhas, sendo
completamente desconhecido nesses ambientes de educagdo catdlica feminina a renda de
bilro” (1959: 45). Carvalho (2008: 77), por sua vez, enumera as disciplinas do curriculo da
Escola Profissional Feminina de Sao Paulo, criada em 1911: aulas de confecgdo, bordado ¢
trabalhos artisticos (flores, pintura, ceramica entre outros). Nesse caso, encontramos apenas
um registro da renda de bilro, citada dentre outras como matéria-prima para apliques do curso
de bordados.

Dessa maneira, a renda de bilro ndo constituia item do aprendizado feminino
formal. Entdo, como se explica sua rapida difusdo, tanto geografica quanto social, no Brasil?
Sugiro que tal difusdo tenha se dado por outras vias, que ndo as oficiais. O saber-fazer da
renda de bilro percorreu vias consideradas 'informais', como aquelas do parentesco, da
amizade e da vizinhanca. Nesse sentido, a casa se apresenta como espaco privilegiado de
incorporagdo de tais habitos e habilidades, ou conforme nos diria Bourdieu (1995), de
objetificacao do habitus. Foi no contexto da casa, ou no seu entorno, que o conhecimento da
renda de bilro foi transmitido e difundido. Acerca desse aspecto, Mendonga'? faz a seguinte

colocagao:

A julgar pelos fatos historicos, presumo que na Regido Sul, onde se
localizaram os primeiros nucleos de colonizagdo, alguma portuguesa se teria
dado ao trabalho de ensinar a “troca dos bilros” a qualquer mestica. E,
observando-lhe a habilidade, ensinara-lhe sucessivamente os trutrus, os
entremeios estreitos, os bicos, as aplicagdes, até chegar as rendas mais largas e
mais dificiais. Dai em diante, de familia em familia, foi-se introduzindo o
costume agradéavel de fazer renda nas horas de lazer. (1959: 73)

No trecho transcrito acima, o sul do Brasil ¢ apresentado como um dos
primeiros centros ‘receptores’ da renda de bilro. A imigragdo agoriana naquela regido justifica

tal explicacdo; no entanto, existem outras versoes, como a da influéncia holandesa no

11

A costura também poderia ser aprendida em cursos particulares.
12

E interessante observar que essa mesma autora, ao relatar a sua propria experiéncia com a renda de
bilro, afirma ter aprendido com a empregada de uma tia onde ia passar as férias.
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Nordeste, desde o século XVII. Essa regido ¢, ainda hoje, conhecida foco de producdo de
renda de bilro, da qual o Cearé ¢ o Estado de maior representacao, no qual essa técnica ¢ mais
difundida e a rendeira ¢ considerada como um “simbolo de identificagdao grupal” (Fleury,
2002: 18). A tese mais defendida pelos especialistas, acerca da chegada da renda de bilro no
Brasil, ¢ que tenha vindo juntamente com a colonizag¢do portuguesa. O fato ¢ que, dentre suas
similares, essa técnica foi a que atingiu maior abrangéncia geografica, sendo encontrada em
varios Estados: Pernambuco, Sergipe, Piaui, Maranhdo, Amazonas, Para, Rio de Janeiro e
Santa Catarina. Nesse sentido, Dantas aponta para a possibilidade da renda de bilro ter

procedéncias distintas:

Nao obstante a escassez de fontes escritas, ndo podemos descartar a possibilidade de
multiplas origens, tendo sido a técnica aqui introduzida em diferentes momentos
historicos como resultado do fluxo migratério de diversos grupos humanos, como alias
sugere a variagdo nos tipos de almofadas encontradas no Brasil (2006: 21).

Ao longo do processo de difusdo, a renda foi aprendida por mulheres de todas
as camadas sociais e, assim, teve seu uso e significado radicalmente alterados. Nesse sentido,
tal conhecimento deixou de representar um elemento de status e distingdo social proprio das
mulheres das camadas sociais mais elevadas, sendo incorporado pelas demais mulheres e
representando uma possibilidade de obtencao de renda. Dessa maneira, uma mesma atividade
adquire significados e importancia distintos em cada situagdo social na qual se apresenta.
Assim, aquilo que antes era produzido por imposi¢ao social, ou por prazer, se inseriu em outra
ordem, na qual tornou-se necessaria por outro motivo que ndo a distingdo, mas pelo dinheiro
ao qual da acesso. No entanto, o movimento contrario também acontece e, conforme
poderemos constatar na Prainha, hoje a renda ndo se apresenta mais como uma atividade
essencial a reproducdo familiar, embora continue a ser feita por prazer. Adiante, poderemos
verificar que tal possibilidade de ganho se inseriu a ordem social vigente de maneira

adequada, isto €, sem provocar rupturas ou alteracdes significativas.

II

1.3 - Renda de bilro a moda cearense

As rendas, de maneira geral, se caracterizam pela auséncia de tecido ou trama

prévia. Elas se constituem de um entrangamento de um ou mais fios, de modo a formar
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diferentes tipos de padrdes e tramas. A renda de bilro, por sua vez, compdem-se a partir do
entrelacamento de varios fios presos em uma extremidade, aos bilros (fusos de madeira) e
fixados, na outra, ao molde, que por sua vez estd preso a almofada que serve de apoio, com
alfinetes ou espinhos. A descricdo de cada instrumento utilizado na confec¢ao da renda se faz
necessaria para a melhor compreensdo dessa técnica dificil de descrever em palavras e de
‘capturar’ com o olhar, tamanha agilidade, destreza e rapidez que sua confec¢do encerra.

A renda de bilro também ¢é conhecida como “renda da terra” (“do Ceard”) ou
“renda de almofada”. Essa ltima denominag¢dao provém da almofada utilizada como suporte
para sua confec¢do. Geralmente, a almofada ¢ colocada sobre um pequeno banco invertido',
para que sua altura fique adequada a da rendeira sentada. De acordo com Ramos, “a almofada
brasileira é resultado da adapatacdo direta da portuguesa” (1948: 45)!*. A almofada ¢ feita a
partir de um pedago de pano retangular costurado na extremidade para formar um cilindro.
Em cada um dos lados abertos, faz-se uma bainha por onde passa um fio que auxilia no
fechamento da almofada. Com uma das pontas fechadas pela amarragao, inicia-se o processo
de enchimento, cujo ponto ideal ¢ o meio-termo entre a almofada mole (vazia) e dura demais
(muito cheia). Ao terminar esse processo, amarra-se a outra ponta e finaliza a almofada,
ajeitando o recheio para que o ‘cilindro’ fique relativamente uniforme. Assim, uma boa
almofada ¢ aquela que ¢ dura o suficiente para servir de suporte, mas ndo tanto ao ponto de
quebrar as pontas dos espinhos utilizados para afixar a renda.

O tamanho da almofada'® varia de acordo com a peca a ser produzida e com a
necessidade, ou ndo, da rendeira de se locomover com ela. As almofadas das rendeiras com as
quais convivi, tinham dimensdes semelhantes. O recheio utilizado para preencher e dar
firmeza a almofada ¢ o mesmo no interior e no litoral, a palha da bananeira, seca'®. O tecido
utilizado como forro da almofada ¢ bastante variavel e sua escolha esta ligada as condigdes
sociais da rendeira. Representa, assim, um simbolo de distingdo e status. Na Prainha, todas as

. n . . . . 1 . oo,
rendeiras tém suas almofadas revestidas por tecidos multicoloridos'’. O preferido da maioria é

13

Prainha.
14

Existe um suporte feito exclusivamente para apoiar as almofadas. Observei tal instrumento apenas na

O catadlogo da Funarte (1986) acerca das rendas brasileiras refere-se a outros tipos e formatos de
almofadas: redondas (Maranhao), “de quadro” (Rio de Janeiro) e “verticais”, ou “de cavalete” (Rio de Janeiro).

13 Dimensdes médias das almofadas observadas: 60cm x 40 cm x 40 cm. Os almofadoes podem ter até
trés metros de comprimento e sdo utilizados para a confec¢do de pegas largas, como produtos de cama e mesa.
Nesse caso, duas ou mais rendeiras trabalham simultaneamente, o que exige sincronia na produgao.

1o Além da palha de bananeira, Soares (1987) cita o uso de outros tipo de enchimento, como a macela, o
capim do campo ou a ‘Barba de velho’. Ramos (1948) também faz referéncia as folhas secas do algoddo e da
‘barriguda’.

17 Conforme veremos adiante, as rendeiras da Prainha tem maiores preocupagdes com a maneira como
devem se apresentar e se portar diante dos turistas (compradores)
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a chita que, com seus motivos florais em tons vivos, alcangou lugar de destaque na moda
nacional. No interior, por sua vez, o costume ¢ reaproveitar o tecido das velhas redes, que nao
servem mais para deitar. Dessa maneira, todas as almofadas observadas em Alto Alegre sdo
de rede velha. Anita, esposa do dono de um engenho préoximo ao povoado, tem uma almofada
nova, feita recentemente, de chita. Quando visitamos o engenho, Creusa reparou em sua
almofada e comentou que fica mais bonita, mais alegre, colorida. Ela disse que quando fosse
a feira, iria comprar um corte de tecido para fazer uma almofada dessas novas. Anita apoiou

sua iniciativa e argumentou que compensa, uma vez que demanda pouco pano.

Fotol: Almofada de rede velha vazia Foto 2: Almofada cheia com palha de
bananeira seca

E interessante observar que existe um espago nas pontas da almofada, entre o
recheio de palha e a bainha amarrada com um fio, que cumpre a funcdo de uma “gaveta” e
acomoda tanto itens utilizados na produgdo da renda (agulha de croché, tesoura, bilros cheios,
linha), como papéis importantes (contas, receitas médicas, nimeros de telefone) ou algo que

as rendeiras recebem enquanto estdo sentadas nas almofadas.
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Os demais
utensilios utilizados para a
confeccao da renda de bilro
no Brasil também seguem o
padrdo  portugués, nao
obstante alguns elementos
da flora local tenham sido
incorporados enquanto
ferramentas de trabalho. Ao
lado da almofada, os bilros

sdo o0s instrumentos mais

valorizados pelas rendeiras,

com 0s quais elas criam uma

Foto 3: Bilros antigos (de buriti) cheios

significativa  relagdo  de
apego e afeto. Os bilros sdo fusos com uma cabe¢a em uma das extremidades. Alguns sdo
confeccionados em uma sé pec¢a, entalhados em madeira, enquanto outros sdo varas de
madeira que recebem uma cabeca previamente alisada e perfurada (duas pecas), bastante
variavel em termos de forma (pido, pastilha ou arredondada) e material (coco, semente,
marfim, madeira, 0sso). No Ceard encontramos os dois tipos de bilros: os de pau e os de
buriti. Os bilros antigos, cuja cabe¢a ¢ feita da semente do coco do buriti, sdo os preferidos
da maioria das rendeiras por serem mais maneiros, isto €, mais leves!'®. No entanto, 0 acesso
as palmeiras de buriti com cocos do tamanho adequado ao bilro foi dificultado pelo
desmatamento ocasionado, principalmente, pela expeculagdo imobiliaria. Os bilros de pau,
por sua vez, sdo cada dia mais acessiveis, tanto em relagdo ao custo quanto a facilidade de
obten¢do dos mesmos. Embora ndo pudesse constatar exatamente qual a madeira utilizada
para esculpir o bilro, provavelmente se trata de uma arvore regional®. Os bilros sdo utilizados
sempre em pares ¢ a quantidade de pares necessarios dependera do padrdo e da largura da
renda.
O papeldo ¢, a0 mesmo tempo, o molde e o suporte da renda de bilro. Por ser
suporte, precisa ser minimamente rigido. Antigamente, as mulheres faziam o papeldo unindo

varias folhas mais finas, como de saco de cimento e cartolina, com grude. Hoje, no interior, as

18 A . . . .
Somente trés rendeiras entre aquelas com quem conversei, preferem o bilro de pau, justamente pelo

fato de ser mais pesado.
19 Para uma listagem mais completa acerca das diversas madeiras utilizadas, consultar o catalogo da
Funarte sobre rendas (1986).

28



rendeiras aproveitam todo tipo de caixa de embalagem, tais como caixas de liquidificador, de
sapato, entre outros. J4 no litoral, a maioria das rendeiras adquire folhas de papel ‘panama’,
um tipo de papeldo grosso, que ¢ cortado em tiras e pedacos menores. Seu tamanho varia de
acordo com a renda a ser confeccionada e com o didmetro da almofada (no caso da renda em
metro) Antes de ser utilizado, o papeldo precisa ser furado, ou pinicado, de acordo com o
padrdo da renda escolhida, uma vez que cada renda tem o seu papeldo especifico. Para isso, a
rendeira coloca uma amostra da renda a ser reproduzida sobre o papelao, previamente fixado
na almofada, e perfura com um alfinete®® os pontos de encontro das linhas, isto €, o local onde
os alfinetes (ou espinhos) serdo afixados durante a confeccdo da renda. Dependendo da
complexidade da trama, algumas rendeiras fazem desenhos no papeldo, indicando a sequencia
dos pontos a serem trabalhados.

Os alfinetes tém a fun¢do de sustentar a trama e garantir que ela nao se desfaca
durante o feitio da renda. Todos os autores consultados acerca dos instrumentos de confecgao
da renda de bilro equiparam alfinetes e espinhos, pois consideram que ambos cumprem a
mesma funcao: fixar a renda sobre o papeldao. Considero importante assinalar aqui algumas
observagdes que apontam para uma utilizagdo especifica e diferenciada desses instrumentos.
No litoral, as rendeiras utilizam exclusivamente os espinhos do mandacaru, mas na Prainha,
elas utilizam tanto com o espinho quanto com o alfinete. Elas consideram que por ser mais
estreito, o acabamento dado pelo alfinete ¢ melhor’', fica mais bem feito. No entanto, em
determinadas pecas, elas tem que puxar uma linha por entre o buraco formado pelo alfinete
para fazer uma emenda e, nesse caso, o orificio formado pelo espinho ¢ maior e permite a
entrada da agulha de choché, que auxilia nesse movimento. Desse modo, as rendeiras da
Prainha utilizam espinhos e alfinetes com fung¢des especificas.

Uma vez apresentados os principais utensilios (almofada, bilros, moldes e
alfinetes) necessarios a producao da renda de bilro, podemos descrever alguns procedimentos
dessa técnica. Antes de iniciar a renda propriamente dita, a rendeira fixa, com espinhos
grossos, o papeldo relativo a renda selecionada na almofada. Os bilros também devem ser
carregados, 1sto €, enchidos com linha. Feito isso, a rendeira une os pares de bilros com um
no6 e conforme vai faz isso, assenta os respectivos pares no papeldo, afixando o ponto central

(n6) com espinhos. O processo de preparacdo foi concluido e as linhas encontram-se

20 Observei esse mesmo processo sendo realizado com um espinho grosso de mandacaru (em Alto

Alegre), com o proprio alfinete ou a partir da amarracao de um afinete a um pedago de madeira um instrumento
confeccionado com um alfinete amarrado a um pedago de madeira (no litoral).

A maior queixa em relagdo ao alfinete, no litoral) ¢ que ele tem que ser constantemente trocado de
posicdo, caso contrario corre o risco de enferrujar, devido a maresia, e manchar a renda.
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alinhadas, prontas para serem entrelacadas, cruzadas de maneira estratégica a formar os mais
variados padrdes.

Geralmente as rendeiras comegam a tecer a renda a partir dos bilros de uma
extremidade do papeldo e o trabalho prossegue como um péndulo, da esquerda para a direita e
da direita para a esquerda. O movimento basico, a partir do qual se constituem os pontos da
renda de bilro, ¢ o trocado. Aprender o trocado € o primeiro passo na iniciacdo a essa técnica
e consiste em trés movimentos basicos de tor¢ao e cruzamento dos fios. Com um par de bilros
em cada mao, troca-se a posi¢cdo dos bilros, de modo que o da direita va para a esquerda e
vice-versa (1). Nesse primeiro movimento, a rendeira une os fios de cada par correspondente
de bilros. Em seguida, os bilros de uma mao sdo jogados para a outra e trocados de acordo
com uma sequéncia repetida duas vezes, para que os dois bilros de cada par troquem de mao
(2). Assim, a troca se da entre dois pares de maos distintas, para que os fios se entrelagem.
Para finalizar o frocado, a rendeira realiza outra tor¢ao, semelhante a primeira, entre os bilros
de uma mesma mao (3). Dessa maneira, a parte que une os fios de pares de bilros distintos (o
ponto central) ¢ sustentado por duas tor¢cdes simples de cada par, uma antes e outra depois.
Vemos, portanto, que além dos alfinetes, a propria trama ¢ tecida de maneira a evitar que se
desfaca. O frocado ¢ essencial, o movimento principal, a partir do qual se constituem os
demais pontos. A fala de Aldacir, rendeira de 78 anos, residente da Prainha, confirma o que
foi mencionado acima: “O primeiro que a gente aprende a fazer sdo os trocados, né? Ai,
depois do trocado que a gente aprende, ai pode fazer qualquer coisa. O trocado é o primeiro,
se ndo tiver o trocado, nada feito”.

Os pontos a serem utilizados em cada renda e a sua sequéncia sdo
determinados pelos furos do papeldo, sendo os principais: tran¢a, pano aberto, pano fechado,
barata, dado e grade”. A rendeira segue trocando os bilros, de acordo com o tracado do
papeldo. Ao longo desse processo ela tem sempre, pelo menos, um par de bilros em cada mao.
Os bilros que ndo estdo sendo usados ficam ‘descansando’ em escoras dispostas na lateral da
almofada, que podem ser espinhos grandes ou ferros grossos, como os de guarda-chuva. Ao
longo do trabalho, realizado de maneira pendular, a rendeira passa por todos os pares de
bilros, indo e vindo. O inico momento que ela segura os dois pares de bilros em uma sé mao
e libera a outra, ¢ no momento de colocar os alfinetes ou mudé-los de lugar. Conforme a

renda anda, os espinhos vao sendo retirados da trama para serem reutilizados.

= Para uma descrigao precisa de todos os pontos da renda de bilro, ver Oiticica (1967).
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A descricdo técnica do processo
de producdo da renda, embora necessaria,
segmenta sua confeccdo em varias e
sucessivas etapas, além de dificultar a
visualizacao dessa  pratica  “em
movimento”. E impressionante a rapidez
e a desenvoltura com que as rendeiras
trocam os bilros, jogando-os de lado a
lado, aparam-nos nas escoras e pegam o
par exato dentre os varios pares de bilros
que se encontram escorados. Elas
realizam esses movimentos, de tamanha
precisdo, ao mesmo tempo em que

prestam atencdo na panela que estad no

fogo, no filho que saiu e ainda ndo voltou,

na conversa da vizinha ou na televisao. O

|
Foto 4: Aglhdade e destreza de Dona Aldacir. momento que exige a maior atengﬁo da

J4

rendeira ¢ a colocacdo do alfinete, que

deve ser encaixado no furo correto para que a renda siga a sequéncia correta. Por mais atento

que se encontre o observador, ¢ praticamente impossivel acompanhar os movimentos de
tor¢ao, rotacdo e cruzamento dos bilros, que as rendeiras executam com certa ‘displicéncia’.

Termos como trocar, cruzar, torcer e trangar fazem parte do vocabulério e da

vida das rendeiras. Os movimentos relacionados a cada uma dessas agdes, tdo “naturais” para

as rendeiras mais experientes, tiveram que ser apreendidos, assimilados, incorporados. Da

mesma maneira, os varios sentidos envolvidos na feitura da renda de bilro (visdo, audicao e

tato), precisaram ser ‘treinados’. Tal aprendizado, conforme vimos, demanda muito tempo de

dedicacao e pratica.

1.4 - Construgado da rendeira: “Eu aprendi de tanto olhar”

A relacdo dessas mulheres com seu trabalho ¢ intensa: elas se identificam e sdo
identificadas por essa atividade. De acordo com Bosi (1994) ocorre uma fusdo entre o
trabalho e a propria substancia da vida desses trabalhadores. Dantas argumenta que “abrir

mao dele [oficio de rendeira] ¢ como desfazer-se de suas referéncias” (2005: 237). O trabalho
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¢ assim parte integrante das identidades individuais e coletivas. Se assumirmos a ocupagao
produtiva, ou o trabalho, enquanto um importante elemento constitutivo da identidade, “entao
o aprendizado dessas habilidades ndao pode ser minimizado enquanto modo ativo de
construgdo da pessoa. O aprendizado nao significa meramente um método, enquanto modo
eficaz de chegar a um fim, mas a génese ou o manejo das propriedades e envolvimentos que
fundam o engajamento numa determinada atividade. Sendo assim, o aprendizado ndo deixa de
ser um modo particular de construcdo da pessoa” (Sautchuk, 2007: 253). Vejamos, portanto,
como ocorre tal “construcao” no caso das rendeiras de Alto Alegre e da Prainha. A descrigao
desse processo esta baseada nos relatos das rendeiras, de ambos povoados, acerca das suas
proprias iniciacdes na renda de bilro, uma vez que o mesmo ndo pode mais ser observado na
pratica.

Todas as rendeiras aprenderam a fazer renda durante a infancia, quando ainda
eram criangas, entre os 6 € 0s 9 anos. A maioria aprendeu em casa, observando suas maes ou
avos fazerem, acompanhando a repeticdo dos movimentos e ajudando a carregar os bilros
vazios ou retirar os espinhos. Essa fase de ‘contemplacdo’ e ‘acompanhamento’ do trabalho ¢
tdo importante para sua incorporacao, que hoje muitas delas afirmam terem aprendido de
tanto olhar. Maria de Lourdes, rendeira de Alto Alegre, afirma ter aprendido sozinha: “FEu
aprendi so. Porque eu via os outros fazendo, eu aprendi. Ninguém me ensinou a fazer ndo, foi
de mim mesmo. O pessoal fazia renda, ai eu aprendi a fazer”. Aldacir, no entanto, reconhece
a participagdo efetiva de sua mae na sua aprendizagem, conforme podemos verificar na

seguinte fala:

A minha mde pegou nas mdos da gente pra gente aprender. Ai ela pegava as
maos da gente, segurando os bilros. Ai, por exemplo, aqui tem os quatro
bilros, ai ela segurava na mao da gente ai dizia assim: “Passe um bilro por
riba do outro”. Ai a gente passava. “Passe o outro”. Ai a gente passava.
“Bota um por dentro do outro”. Ai a gente botava. “Bota de novo, bota
denovo”. Ai pronto, saia o trocado. Assim que a gente aprendeu.

De acordo com Dantas, as bases desse aprendizado sdo a transmissao oral, a
imitagdo e o incentivo, além de estar circunscrito ao “ambito familiar, de parentesco ou de
vizinhanga” e estarem “acopladas as praticas rotineiras das atividades femininas” (2005: 228).
A prética da renda ¢ vista pelas criangas como uma brincadeira, uma diversdo. Nas narrativas
coletadas durante o trabalho de campo, esse aspecto sempre vinha a tona. Algumas rendeiras
contam que improvisavam bilros com frutas regionais, como a pitomba, e pedagos de pau e

que pegavam linha e espinhos escondidos das maes. Uma informante relatou, ainda, que
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usava as paredes de palha da casa onde morava como almofada. Essa perspectiva, nos remete
ao conceito benjaminiano de “experiéncia coletiva”, cujas praticas sdo incorporadas pelas
criancas por meio dos brinquedos e brincadeiras, conforme podemos verificar no seguinte

trecho:

Comer, dormir, vestir-se, lavar-se, devem ser inculcados no pequeno ser
através de brincadeiras, acompanhados pelo ritmo de versos e cangdes. E da
brincadeira que nasce o héabito, e mesmo em sua forma mais rigida o habito
conserva até o fim alguns residuos da brincadeira. Os nossos habitos sdo
formas petrificadas, irreconheciveis, de nossa primeira felicidade e de nosso
primeiro terror (Benjamin, 1994: 252-253)

Ao brincar com bilros, espinhos e almofada, ainda que improvisados, as
criancas aprendem a manusear os instrumentos e, lentamente, incorporam a habilidade
necessaria a confeccdo da renda. Lentamente, aquilo que se iniciou por curiosidade e
brincadeira tornam-se uma atividade imprescindivel enquanto fonte de renda. A atividade
que, a principio, era recreativa adquire aspecto de obrigacio e responsabilidade. E
interessante salientar que esse processo de iniciagdo ocorria tanto com as meninas quanto com
meninos e, conforme cresciam, abandonavam a brincadeira com a renda®.

De maneira andloga, Evans-Pritchard descreve em ‘Os Nuer’, o apego desse
povo e a relagdo intima que mantém com o gado. Ele afirma que nada provoca tanto
contentamento e orgulho a um nuer quanto a sua criagcdo de bois e vacas. De acordo com
Pritchard “a atitude em relagdo ao gado varia de acordo com as situagdes variadas da vida
social e com mudangas no desenvolvimento social” (Pritchard, 2002: 48). Dessa maneira,
assim que as criancas nuer comecam a engatinharem, elas passam a permanecer no kraal**. O
kraal ¢ o local das brincadeiras, no qual as criangas se lambuzam com esterco € mamam nos
animais. Os jogos infantis, tanto masculinos quanto femininos, giram em torno do gado, como
por exemplo, a construgdo de kraals e bois de areia e lama. Na medida em que adquiram
condi¢des de assumir algumas tarefas, serdo igualmente destinadas a realizarem alguma
atividade ligada ao gado: seja segurar o animal para que a mae ordenhe ou, quando maiores,
limpar os estabulos e ajudar na ordenha e pastoreio dos bezerros, carneiros e cabras. Com o
passar o tempo e a intensificagdo da divisdo sexual do trabalho, mulheres tornam-se leiteiras e

homens, boiadeiros. Por meio do seu relato podemos verificar como uma atividade que, a

2 Mattos (2001) argumenta nesse mesmo sentido, com relagdo a producéo do artesanato de barro no Vale

do Jequitinhonha.
24 .
Espécie de curral no qual ficam as cabras e vacas.
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principio, era uma brincadeira, lentamente se transforma em um trabalho, ou ocupagdo. As
criangas sdo socializadas e preparadas para ocuparem o seu lugar social e a assumirem suas
obrigacoes.

Outro aspecto importante da brincadeira e fundamental no processo de
incorporagao e aperfeigoamento do método da aprendizagem da renda de bilro, € a repeticao.
De acordo com Benjamin, o que rege o mundo da brincadeira ¢ a lei da repeti¢do. A esséncia
do brincar seria poder ‘brincar outra vez’, quantas mais vezes melhor. O fundamento dessa
atitude, de acordo com o autor, seria “saborear repetidamente, do modo mais intenso, as
mesmas vitdrias e triunfos” (Benjamin, 1994: 252).

Ao mencionar a imitagdo e repeticdo, ndo suponho que tais atos sejam uma
reprodugdo idéntica aos anteriores, uma vez que reproducao implica em cria¢ao, ou recriagao.
Uma vez que a acdo surge da interagdo entre o organismo ¢ o ambiente (gravidade, inércia,
objetos, etc), em certa medida, cada gesto ¢ também uma inovacao (Bernstein, 1966 apud
Sautchuk, 2007). Nesse sentido, Bernstein se refere a aprendizagem motora enquanto um
processo de “repeticdo sem repeti¢ao”. Assim, “a destreza nao consiste na mecanizagdo do
gesto, mas na capacidade de solucionar diferentes problemas motores de modo satisfatorio; a
estabilidade do gesto, sua aparente repeticao, ndo € o principio nem o meio, mas o objetivo da
aprendizagem” (2007: 249). Com base nesse principio, Ingold desenvolve sua concepc¢do de
skill e enskilment, que se opde a idéia de reproducdo estavel e harmonica das praticas, entre
geragdes. Skill estaria relacionado “as possibilidades de um agente num dado engajamento em
atividades praticas” enquanto o processo de enskilment “seria a constituicdo de um ser capaz
de executar certas agdes no ambito de uma atividade” (Sautchuk, 2007: 259). Em certo
aspecto, tal perspectiva se aproxima a teoria da pratica de Bourdieu, uma vez que também
analisa a percepcao € a cognicdo nos contextos praticos, no curso ordinario da vida, nas
relagdes entre as pessoas e seu ambiente (Ingold, 2000).

A incorporagdo de conhecimentos e habilidades exige, portanto, uma grande
dedicacdo e muito treinamento. Embora a iniciacdo da crianca ao universo da renda de bilro
se principie como uma brincadeira, como algo ludico que atrai e envolve pelos movimentos e
pelo barulho, a continuidade do seu treinamento exige disciplina e rigor. Deste modo, muitas
rendeiras relatam que eram obrigadas a cumprir tarefas didrias, determinadas e fiscalizadas
pelas suas maes. A obrigagdo de cumprir tal servico era imposta e vigiada atentamente,
conforme podemos verificar na seguinte fala de Aldacir: “Tinha que fazer meio metro de
renda, todo dia. Se ndo fizesse de dia, acabava de noite com a luz da lamparina, mas tinha

que fazer”. Tais obrigagdes eram definidas em metros ou papeldes (nimero de voltas na
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almofada) e variavam entre meio metro e dois metros. As tarefas, bem como o padrao das
rendas produzidas, eram estabelecidos de acordo com a idade das rendeiras. Assim, podemos
distinguir as principais fases de tal processo e identificar as diferentes etapas de “construgdo”
de uma rendeira plena. Acerca do processo de aprendizagem, o trabalho de Beck sobre as
rendeiras de bilros de Santa Catarina, ressalta que o periodo da iniciagdo na renda marca o fim
da infancia, uma vez que “a menina deixa as brincadeiras e ¢ submetida a um treinamento que
pode ocupar varias horas por dia, sob o controle de quem a ensina” (1983: 19)

O trocado, como vimos, ¢ o primeiro passo no aprendizado da renda de bilro,
que se iniciava com cerca de sete anos de idade. Uma vez incorporado tal movimento, a
menina passava a treinar os padrdes mais estreitos, principalmente o grelo, ou sabdo com gas.
Essa renda ¢ classificada como a mais simples e ¢ constituida, basicamente, da barata
acrescida de uma trangca. Conforme adquire pratica e aperfeigoa sua técnica, a jovem rendeira
aprende outros padrdes. Na adolescéncia, elas ja dominavam uma variedade maior de
modelos, embora ainda fizessem as rendas mais simples e estreitas, como a peixinho, bico das
velhas e maranguape. As rendas mais complexas, dentre as quais a Unica que ainda ¢
confeccionada em Alto Alegre € a jacarecoara, eram atribuicao das mulheres ja adultas. Esse
¢ o ponto maximo da producdo das rendeiras, quando elas ja tém o dominio completo da
técnica e contam com o preparo fisico necessario. Com o passar dos anos e o avango da idade,
0 corpo comeca a impor alguns limites a pratica. Nessa fase, produzir sentada no chao torna-

se cada vez mais dificil, obrigando-as a utilizarem cadeiras.

Foto 6: Renda maranguape
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Foto 7: Renda bico da jacarecoara

1.5 - Trabalho & ajuda: a renda como complemento

O cardter familiar da producdo, no contexto camponés, foi um tema
desenvolvido, inicialmente, por Chayanov, em um trabalho que se tornou classico (1966). A
partir de levantamentos estatisticos realizados na Russia, ele descreve um modelo de
produgdo definido como “modo de producdo doméstico”, cujas principais caracteristicas
seriam a auséncia de salarios e o fato de que a unidade camponesa constitui-se da conjugacgao
de producdo e consumo. Partindo da idéia de que o grupo doméstico tem como objetivo
principal garantir suas necessidades bésicas™, ele desenvolve o principio do equilibrio entre a
produgdo e o consumo familiares. Seu objeto de pesquisa ¢ a economia familiar, como um
todo, e ndo somente a produgdo agricola, assim, também leva em conta o papel das artes e
oficios na manuten¢ao do padrao familiar. O desejavel seria a manutengdo de uma situagao de
equilibrio, entre produ¢do e consumo, mas ¢ a demanda familiar que determina a necessidade
produtiva e, portanto, de trabalho. Desse modo, a familia camponesa realiza um célculo
subjetivo, para garantir tanto a reprodugao fisica do grupo quanto a reprodugao das condigdes
produtivas (Heredia, 1979: 120).

Tal calculo ira depender do ciclo de desenvolvimento do grupo doméstico, que
também pode ser descrito como a situacdo ‘“demografica” da familia. Suas pesquisas
abrangeram um longo espago de tempo e, com isso, ele acompanhou a “histdria natural” das
familias, desde a formagdo (no casamento) até o casamento da segunda geragdo, isto ¢, dos
netos. Nesse processo, ele percebeu que a razdo entre produtores e consumidores se altera ao
longo do tempo e, consequentemente, a quantidade de esforco necessario para suprir a

manutengdo familiar varia. Dessa maneira, o autor argumenta que "since the working family's

25 . . . . . . .. .. ,
Diferenciaria-se, assim, do capitalismo, cujo objetivo principal é o lucro.
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basic stimulus to economic activity is the necessity to satisfy the demands of its consumers
(...) we ought first of all to expect the family's volume of economic activity quantitatively to
correspond more or less to these basic elements in family composition" (Chayanov, 1966: 60).
Desse modo, quando o numero de consumidores ¢ maior do que o de produtores, por
exemplo, quando a familia ¢ formada por um casal de adultos (produtores) com varios filhos
pequenos (consumidores), a demanda ¢ maior e o trabalho necessério para supri-la, também.
Conforme as criangas crescem e tornam-se produtoras, a demanda cai, no entanto volta a subir
assim que o casal envelhece (tornando-se consumidores) e os filhos (produtores) saem de
casa.

O modelo elaborado por Chayanov serviu de base para muitas formulagdes
posteriores, quando foi aplicado a diferentes contextos camponeses. No sentido desenvolvido
nesse trabalho, duas perspectivas derivadas da teoria chayanoviana sdo especialmente
importantes. A primeira chama aten¢do para o fato que o isolamento do grupo doméstico
suposto por esse modelo ¢ uma ficcdo, uma abstracao justificada enquanto método, uma vez
que na pratica a familia camponesa encontra-se inserida em redes e relagdes de parentesco,
vizinhanga e amizade. O segundo ponto diz respeito ao trabalho de Galeski (1975), que define
a familia camponesa como um “workteam”, cujas caracteristicas principais seriam a
subordina¢do do individuo ao todo (a familia) e sua hierarquizagdo interna. Nesse sentido, ele
aponta para a semelhanga entre a unidade doméstica camponesa € uma pequena empresa, na
qual os membros da familia estdo sujeitos a autoridade do pai, que ¢ ao mesmo tempo o
administrador e o dono dos meios de produgdo.

A renda de bilro ¢ uma atividade que, considerando o que foi apontado acerca
da produgao familiar e doméstica, apresenta caracteristicas que justificam sua incorporagao
enquanto alternativa produtiva para essas mulheres, uma vez que possibilita o acesso a renda
sem exigir mudancas radicais na rotina e organizagdo da casa. A necessidade de
complementacdo aos ganhos basicos das familias de trabalhadores, tanto urbanos como rurais,
e 0 modo de obté-la ¢ tema de varios trabalhos académicos (Leite Lopes, 1978 e 1979;
Bruschini, 1982; Abreu, 1993). A busca por tal complemento pode assumir diversas formas,
tais como a extensao da jornada de trabalho (no caso dos trabalhadores fabris), dos servigos
esporadicos, bicos, pequenos comércios, produg¢do de artesanato, entre outros. Dentre as
formas de produgdo ‘“autonomas” (Leite Lopes, 1979: 26), aquelas capazes de ser
desenvolvidas no ambiente doméstico sao enfatizadas como especialmente interessantes, uma
vez que incorporam a esfera produtiva a rotina familiar. Dessa maneira, a renda de bilro, que

como uma produgdo doméstica, permite que a mulher se insira na gera¢do de renda sem que
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tenha que deixar o espaco e a administracdo da casa. Por outro lado, tal articulagdo poderia
indicar uma dupla jornada feminina, que acumula o trabalho doméstico e o artesanal.
O estudo de Machado (1979) traga uma oposigao entre o trabalho doméstico e

o trabalho feminino e, nesse sentido, faz a seguinte colocagdo acerca do trabalho domiciliar:

Se ¢ verdade que a unica possibilidade de associagdo, ainda que contraditoria,
entre o trabalho doméstico e o trabalho remunerado ¢ a duplicacdo da jornada
de trabalho, o trabalho a domicilio se organiza de forma tal que permite uma
série de manipulagdes por parte da trabalhadora. Assim, o trabalho assalariado
regular impde necessariamente que o tempo dedicado “a casa” (ao trabalho
doméstico) seja o que sobra do tempo dedicado “ao trabalho” (o trabalho
remunerado). Ao contrario, no trabalho a domicilio, embora o volume total do
tempo de trabalho possa até ser maior, sua divisdo entre estes dois polos passa
a ser muito menos nitida e a se organizar em funcdo dos interesses e
possibilidades da propria trabalhadora. Em outras palavras, se o trabalho
assalariado regular supde um tempo continuo de trabalho organizado em
fungdo da producdo, o trabalho a domicilio d4& margem a que a trabalhadora
jogue com a continuidade/descontinuidade de seu tempo de trabalho alocado na
atividade remunerada em fun¢do do ritmo de seu proprio cotidiano”.
(Machado, 1979: 196)

A intercalacdo entre as atividades da /uta da casa e os trocados do bilro se
apresenta nas memdorias narradas pelas rendeiras sobre suas maes e, conforme pude observar,
persiste na pratica de muitas delas. Ao relatarem sua infancia, todas fizeram mengdo a
extrema pentria e escassez de recursos daquele periodo, ressaltando a pressa de suas maes
para tirarem as pecas de renda da almofada e vendé-las em seguida para adquirir comida.
Maria, filha de Aldacir, expressa bem esse fato: “Ela tirava, ai eu corria e ia vender. Na
mesma hora que terminava, a gente ajudava a tirar os espinhos, corria e ia vender. Ai
quando chegava, comprava agucar, pdo’. A necessidade de uma produgao acelerada levava
as rendeiras a prolongarem sua jornada e dedicarem o maior nimero horas possiveis a
almofada. No seguinte trecho, Aldacir oferece uma demonstragdo da forma como as rendeiras

conciliam os trabalhos da casa e da renda:

Quatro horas da manhd, eu ja me levantava, fazia café, bebia um pouquinho,
al pegava a minha almofada, uma lamparina e ia trabalhar, trabalhava até de
manhd. Al quando era de manhd, eu encostava e ia botar agua, fazia as coisas,
al ia cuidar dos filhos. Al quando ¢é dez horas eu ja tava de volta na almofada
de novo. Eu gosto de cuidar, de fazer as coisas cedo, porque cedo eu me
desocupo.
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Maria, igualmente rendeira, destaca o carater de obrigatoriedade que a
produgdo da renda de bilro tinha na sua infancia ao afirmar que “era pra comer. Nessa época
era a sobrevivéncia, ou fazia ou ndo comia. E ai a minha mde lavava roupa, fazia renda,
pescava nos rios, tudo pra gente comer”. Nesse contexto, ha uma relagdo interessante entre a
rapidez desenvolvida por sua mae, apontada por todas as rendeiras da sua familia como a

mais veloz dentre elas, e esse periodo de necessidade que viveram:

Ndo tem quem bata a minha mde [na rapidez]. Eu acho que é a priatica,
porque ja vem de muitos anos, de muito tempo. Eu imagino o que ndo se
passava pela cabeca dela quando ela ali trabalhando, tdao ligeirinha, pra tirar
aquilo tdo rapido, pra dar tempo de comprar meio-quilo de agucar, uma
quarta... Porque na época, era quarta, ndo era quilo, era um quarta de agucar,
ndo sei o que mais. E ela fazia aquilo rapido, pra poder tirar logo, pra
comprar logo aquele agiicar pra fazer um café, um mingau, pra fazer qualquer
coisa. Eu digo que ela ficou com essa rapidez todinha por causa disso. Porque
ela trabalhava demais, ela passava o dia todinho trabalhando.

A necessidade de produgdo da renda a qual as rendeiras se referem, pode ser
associada ao que foi mencionado acerca do ciclo de desenvolvimento do grupo familiar.
Dessa maneira, os relatos das rendeiras acerca da necessidade de produgdo acelerada das suas
maes se remetem a um periodo de elevada demanda, quando o numero de consumidores do
grupo doméstico superava os produtores. Na medida em que eram consideradas aptas, isto &,
assim que sua produgdo adquiria a qualidade necessaria, as jovens rendeiras tinham sua
producdo destinada a venda. Dessa forma, elas ja passavam a colaborar para a manutengdo e
reproducdo do grupo doméstico. No primeiro momento, o recurso proveniente da producao
das meninas era administrado pela mae e, posteriormente destinavam-se ao custeio dos gastos
pessoais da jovem. Nesse sentido, a fase do ciclo de desenvolvimento que garante a melhor
relagdo entre produgdo e consumo domésticos, do ponto de vista da confec¢ao da renda de
bilro, corresponde aquela na qual as filhas ja estdo crescidas o suficiente para garantirem uma
produgdo adequada, tanto do ponto de vista da quantidade como da qualidade. De maneira
analoga, Beck aponta para uma situagdo semelhante entre as rendeiras de Santa Catarina,

conforme podemos observar no seguinte trecho:

As fazedeiras comegam a comercializar os seus produtos ainda na infancia. Na
verdade, todo o seu treinamento se dd nesse sentido. Desde muito jovem, a
mulher colabora, financeiramente, para a manutencao da familia. Isto comega a
ocorrer antes do dez anos. E importante considerar aqui que a destinagdo dos
ganhos varia com relagdo ao estado civil e a idade. Em uma perspectiva muito
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ampla pode-se definir trés momentos, na vida da fazedeira, sobre esta questao.
O primeiro, na infincia, quando a mae comercializa a renda feita pela filha e
destina o dinheiro as necessidades da familia e ndo da menina. O segundo, da
mulher jovem e solteira que organiza seu patrimonio a partir do dinheiro da
renda, e, finalmente, o terceiro momento, em que a mulher casada colabora
diretamente para a manutencao da familia. Observa-se que, em nenhum destes
momentos as mulheres deixaram de contribuir, quer direta, quer indiretamente,
para a economia doméstica. (1983: 21-22)

A renda produzida durante a fase inicial do treinamento da rendeira excluia a
destinagdo comercial, uma vez que nao eram suficientemente boas, no entanto, na medida em
que adquiriam o ‘minimo’ de qualidade (execucdo correta dos pontos associada a sua
compactagdo, firmeza), passavam a ser vendidas. Arlene, residente de Alto Alegre, comenta:
“Minha mde dizia assim: “Se quiser fazer [a renda], faz, mas ndo tem quem queira comprar
essa renda”. Porque era feia, era so uma tripa que eu fazia, so era um corddo. Ai aprendi a
fazer, fazia todo tipo de renda. Ai eu fazia e a minha mde vendia”. Com raras excecgoes, a
destinacdo principal da renda de bilro produzida em Alto Alegre e na Prainha ¢ a venda. De
acordo com os relatos das rendeiras, elas nunca utilizaram a renda de bilro para uso pessoal,
quer seja na decoragdo da casa ou para si proprias, “era tudo pra venda”.

Todas as rendeiras, em certa medida, reconhecem a importancia da renda de
bilro como fonte de complemento ao orgamento doméstico. Algumas indicam os ganhos
provindos da renda de bilro como centrais a manutengdo familiar como um todo, ao longo de

toda vida, conforme podemos verificar no depoimento de Aldacir:

Ai, nessa almofada, eu trabalhei e trabalho ainda. Me casei, ai nessa
almofada, criei os meus filhos, dei de comer ao marido, comprei as minhas
besteiras pra dentro de casa, tudo daqui. Os filhos foram estudar, tudo com o
dinheiro dessa almofada. E até hoje ainda me serve. Sou aposentada, recebo
aquela aposentadoria, mas os meus trabalhos “quebram meu galho”, porque
quando eu fago, ai recebo o dinheiro e é uma ajuda.

Outras rendeiras argumentam que apesar do baixo valor, a renda de bilro serve,
ajuda. Dizem que “sem, seria pior”. Paralelamente, as falas das rendeiras que hoje se
encontram, por algum motivo, impossibilitadas de fazerem renda, apontam nessa mesma
direcdo. Arlene, sabe produzir renda, no entanto, atualmente nao pratica por causa dos filhos
pequenos, que lhe demandam muita atenc¢do. Ela relata que “é muito ruim depender dos
outros, ter que esperar pelos outros. Assim que puder, volto a fazer renda”. Lucimar, por sua

vez, esta definitivamente impossibilitada de trocar os bilros devido a um AVC que afetou os
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movimentos e a forga dos seus bracos. Quando perguntei a ela se sentia falta de fazer a renda,

ela respondeu o seguinte:

Senti. Esse més, um salario... Pra mim serve, porque eu pago a minha luz, pago as
(inc.), pago a televisdo e umas compras que eu compro, comprinha pequena. Mas eu
fico, assim, pensando, eu ndo tenho um tostdo no bolso. Eu fico pensando, se eu
tivesse a renda, eu tinha mais um pouquinho.

A participagao de todos os membros da familia na reprodu¢ao do grupo ja foi
apresentada aqui. A renda de bilro se destaca como uma alternativa de producdo e acesso a
recursos. No entanto, ¢ necessario, ainda, contextualizar tal producdo em relacdo as demais
atividades desenvolvidas pelos membros do “workteam” que, conforme vimos, organizam-se
de modo hierarquico. Dessa maneira, se observarmos os depoimentos das rendeiras veremos
que a renda obtida com tal atividade ¢ classificada como complementar, como uma ajuda,
uma vez que ndo se destina a compra dos itens considerados bdsicos para a reproducdo
familiar, tais como o feijdo ou a mandioca; e sim, a aquisi¢cao de produtos considerados de
segunda necessidade, tais como: acucar, café, sabonete, absorvente, chinelo e roupas. O fato
de as rendeiras se referirem ao fruto de tal pratica como ajuda ¢ indicativo do aspecto de
complementaridade que o encerra. O trabalho de Heredia (1979), acerca do trabalho familiar
em pequenas comunidades da zona da mata de Pernambuco, apresenta um debate interessante
sobre a distingdo entre as categorias trabalho e ajuda e do processo de aprendizagem. Para
uma melhor compreensdao da divisdo do trabalho por género e geracdo, nessa realidade
camponesa, dois pares de oposicdo sdo importantes. O primeiro par ¢ a oposi¢do area
interna/externa a casa ou, nesse caso, casa/rocado. O segundo par, trabalho/ajuda, diz respeito
a hierarquizagdo, principalmente das atividades e, portanto, estd ligada ao primeiro. Nas

palavras de Heredia:

A concepcao do que se define como trabalho permitiu-nos compreender e dar
sentido a divisdo das tarefas por sexo e, em resumo, levou-nos a compreender
a oposi¢ao masculino-feminino. Esta oposi¢do vai além de uma simples
divisdo de tarefas, expressando-se em outra oposi¢ao que € a casa-ro¢ado.
Esta ltima ¢ que define efetivamente as esferas do que ¢ trabalho e do que
nao ¢ trabalho. (1979: 26).

A categoria trabalho, para esse grupo, estd relacionada exclusivamente a
algumas atividades especificas. O basico necessario para o consumo doméstico do grupo

familiar deve ser provido pelo pai de familia, responsavel pelo rogcado. Desse modo, o
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trabalho ¢ o trabalho no rogado familiar, pois além de representar o dominio masculino, ¢ a
garantia do suprimento para alimentacdo de todo grupo. Desse modo, ao destacar que os
filhos ajudam o pai no trabalho do rocado, mantém-se a autoridade paterna. A mulher, por sua
vez, trabalha em casa e ajuda na roga. Ao contrastar os “rocados familiares” aos “rocadinhos
individuais”, a autora também chama aten¢do para a importancia da participa¢do feminina,
além dos demais membros da familia, na complementa¢do do or¢amento doméstico. Nesse
contexto, as necessidades complementares (tanto da mae como dos filhos em idade produtiva)
sao supridas pela producao nos “rogadinhos”. Tal possibilidade ¢ uma excelente solugdo para
prover os complementos demandados, pois além do carater socializador, permite uma maior
autonomia do individuo sem, contudo, ameacar a autoridade paterna (que continua sendo o
responsavel pelo rocado familiar) e a unidade familiar. Portanto, os jovens trabalham quatro
dias no rocado da familia e dois dias para si e, a sua producdo ¢ vendida para consumo

proprio. De acordo com Heredia:

Os rogados individuais t€ém uma importancia significativa no processo de
socializagdo dos membros da unidade. Essa socializacdo refere-se tanto a
aprendizagem e adestramento das técnicas, como a formacdo de
comportamentos adequados ao trabalho agricola. Constitui também uma forma
de internalizacdo das normas do grupo, preparando-os fundamentalmente para
a unidade que cada um deles constituira no futuro. (1979: 107-108)

Os “rocadinhos individuais” e o processo de aprendizado da renda de bilro
apresentam uma logica semelhante, uma vez que ambos possibilitam a plena “construcdo” da
pessoa (seja o agricultor ou a rendeira) e o acesso as demandas complementares da familia, ao
mesmo tempo em que garantem a posi¢ao do pai de familia enquanto provedor, pois ¢ ele
quem administra o ro¢ado familiar de onde provém o sustento principal do grupo doméstico.
Nessa perspectiva, tais elementos sdo estruturalmente anadlogos. Enquanto em um caso € o pai
quem fornece o tempo para producdo, bem como o espaco e as condi¢des necessarias, no caso

da renda, a mae cede a almofada e a linha.

1.6 — A renda de bilro ajuda, mas também entrete

O que motiva as rendeiras a produzirem a renda ndo ¢ somente o aspecto de

complementacdo financeira que mencionamos, embora esse seja de fundamental importancia.

No entanto, muitas rendeiras que recebem até mais de uma aposentadoria e, teoricamente, nao
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‘precisariam’ mais produzir a renda de bilro, uma vez que ja ndo tem necessidades financeiras
a suprir, continuam a desempenha-la. Uma rendeira justifica sua continuidade dizendo que ¢
“pra fazer exercicio. Faco porque, precisa... Isso aqui mesmo, os médicos dizem que é um
exercicio bom”. Outras assumem que, se parassem, sentiriam a auséncia. Sem excecao, todas
as rendeiras expdem o prazer em fazer renda de bilro porque entrete, ocupa a cabega, em
outras palavras, ¢ um passatempo, uma diversdo. O aspecto do entretenimento e recreacao
envolvidos na produgdo da renda de bilro, aproxima essa atividade a um tipo de lazer. Maria,
que ja fez renda por necessidade, afirma que continua praticando pelo prazer que lhe
proporciona, conforme podemos verificar na seguinte passagem: “Eu faco renda porque eu
gosto, me faz bem. Eu gosto do que faco. Pra sobreviver, ndo”. Dalva, rendeira que reside em
um povoado proximo a Alto Alegre, recebe duas aposentadorias, no entanto, continua
confeccionando a renda conforme argumenta no seguinte trecho: “Continuo porque é o meu
divertimento. Eu t6 fazendo as coisas, de manhd eu faco as minhas coisas. Quando é meio-
dia, se eu nao tiver a almofada pra trabalhar ou assistir televisdo, t6 eu dormindo. E estando
na almofada eu nao durmo de jeito nenhum, to esperta!”. Dessa maneira, a renda de bilro ¢
uma atividade ambigua, dificil de classificar e definir. Ao mesmo tempo em que ¢ produtiva,
uma vez que contribui com o or¢amento doméstico, por outro, representa um divertimento,
uma distracdo extremamente valorizada enquanto tal. Podemos pensar na produ¢do da renda
de bilro como uma ocupagdo que se localiza entre o trabalho (no sentido de “ocupagdo
produtiva”), a ajuda (“‘complemento”) e o lazer (“entretenimento”).

Ao sentar na almofada e se concentrar na troca dos bilros, na colocagdo e
retirada dos espinhos, na sequéncia indicada no papeldo, o tempo passa mais rapido e a
cabeca se mantém ocupada. Aldacir relata que “pra ndo estar sentada, por ali, olhando pro
tempo, ai eu to trabalhando, ai me distraio. Ndo fico pensando no que ndo presta, coisa
ruim”. Amalia, a rendeira mais velha que conheci de Alto Alegre (83 anos), que nao pode
mais fazer renda de bilro devido a dor que sente nos quartos, nos oferece o seguinte
depoimento: “Todo dia eu me maldigo porque ndo posso fazer, se pudesse era uma beleza. A
gente se entrete na almofada. Fico sem fazer renda, fico assim, so pensando. Sem fazer a
gente fica so olhando, espiando o movimento que passa na estrada. Isso é vida? Ndo!”. Sua
neta, Juliana, apesar de saber fazer renda, se dedica mais a confeccdo de almofadas e tapetes
feitos com retalhos de malha, por terem um retorno monetario maior. Mesmo nesse caso,
renda manteve sua funcao de recreagao, conforme evidencia a seguinte afirmagdo: “Fago so

quando ndo tenha nada pra fazer, ai pra me entreter, eu fago renda”.
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O dominio da técnica provém da experiéncia, da pratica diaria, das longas

horas de ‘convivio’ da rendeira com seus intrumentos, principalmente os bilros e a almofada,

apretrechos mais caracteristicos da renda de bilro. Tal técnica ¢ um saber baseado na relagdo

de ‘intimidade’ e afetividade que se contrdi entre a rendeira e seus apetrechos. A almofada,

quando ndo estd em uso, estard sempre coberta por um tecido e acomodada em algum canto

especifico da casa. A resposta de Maria, rendeira da Prainha, quando perguntada sobre os

cuidados com sua almofada, representa, a meu ver, a melhor definicdo acerca dessa relagao.

Vejamos:

Ah, eu tenho. Eu zelo por minhas almofadas, é do jeito que eu gosto. As minhas
almofadas sdo do jeito que eu gosto, é bonitinha, ndo deixo ficar suja, furada,
rasgada. Eu t6 em tempo de chorar porque rasgaram ali um pedacinho desse
tamanhozinho da minha ai, nesse negocio de vai e vem [sua casa se
encontrava em obras na ocasido da entrevista]. Os meus bilrinhos sdo todos
bonitinhos, todos de um tamanho so. Eles sdo lavados, escaldados. Quer dizer,
eu tenho, assim, a minha almofada como um troféu. A minha almofada é um
troféu pra mim. Porque a minha made diz que a almofada dela é a melhor
amiga dela, e realmente é. Porque vocé pega uma almofadazinha dessas e
passa o dia todinho furando a bichicha, fura aqui, fura ali, fura acola, bota
pra cima, bota pra baixo, né? Bota pra cima, bota pra baixo, conversa com
ela. As vezes vocé conta coisas que vocé ndo tem coragem de contar pra
ninguém. E ali morreu e ela ndo diz nada pra ninguém, ndo diz que td doendo,
ela ndo diz: “Me bota pra cima, que eu to doida, t6 dolorida, ndo me fura que
déi”. E todo o tempo ali, caladinha. A minha mde diz que a melhor amiga da
gente ¢é a almofada da gente, é a unica amiga que a gente tem que ndo é falsa,
e que ainda da dinheiro pra gente. Pra que amiga melhor do que essa, ndo é
ndo? (risos) A minha made que diz e eu fagco minhas as palavras dela.

A almofada mais antiga que vi, bem mais antiga que as demais, era de uma

rendeira de Alto Alegre, que tinha quase dezoito anos de uso, conforme atesta sua dona:

Eu ainda ndo botei ela fora porque eu tenho pena. Eu quero bem a minha
almofadinha. Eu quero, porque faz muito tempo que eu tenho essa almofada.
Ja ta com muito tempo, ora, a Rosiane ndo era nem nascida, ela ja tem dezoito
anos. Por isso que ela ta velhinha, rasgando daquele jeito.

Por maior que seja a durabilidade de uma almofada, a vida util dos bilros ¢

bem superior. Dessa forma, eles podem ser transmitidos de geracdo em geragdo, sendo

passados dentro da familia, entre as mulheres rendeiras®®. Esse fato, associado a dois outros

pontos que serdo mencionados adiante, transforma os bilros nos instrumentos mais queridos e

26

Apesar de acreditar que possa haver um certo padrdo de ‘herangas’, ndo pude constatar nada nesse sentido.
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valorizados pelas rendeiras. Dessa maneira, todas as entrevistadas relataram ter muito citme
dos seus bilros e guarda-los com extremo zelo. Algumas dizem conhecer seus bilros de longe,
sabendo identificar se determinado bilro lhe pertence ou nao.

Os bilros antigos sao os mais valorizados. Entre as rendeiras analisadas, os
bilros mais velhos que encontrei ainda em uso, tinham cerca de 20 anos. Os demais ja foram
guardados, al¢ados ao posto de reliquias, pois ja estdo bem velhinhos, inadequados ao uso.
Além do aspecto sentimental relacionado aos bilros com mais “anos de almofada”, as
rendeiras argumentam que eles também sdo melhores de se trabalhar por dois motivos
relacionados ao desgaste dos mesmos: quanto maior for o tempo de uso do bilro, mais lisa sua
superficie fica e ‘melhor’ o seu barulhinho, ou seja, o som produzido pelas batidas entre os
bilros.

A diferenca entre o bilro de agora e o antigo € visivelmente perceptivel, pois
sua coloragdo modifica com o uso. Os bilros novos sdo marrons escuros € conforme vao
sendo manuseados e batidos, tornam-se mais claros, adquirindo colora¢do mais amarelada e
mais brilhante. A seguinte fala de Maria, expressa bem o apego que se estabelece com esses

instrumentos, “‘companheiros” de toda uma vida:

Tenho sim [mais apego aos bilros mais velhos]. Tenho, porque os bilros vao
ficando mais velhinhos, eles vdo ficando mais lisinhos, mais amarelinhos e,
com o passar do tempo, parece que a gente fica querendo bem, sabe? Ali,
quando eu perco um, eu fico desesperada atras dele.

Entre a rendeira e seus objetos de trabalho se estabelece uma relacao dialdgica,
na qual um afeta e transforma o outro. Assim, da mesma maneira que Benjamin argumenta
que o narrador imprime a marca na narrativa e o oleiro no vaso, a rendeira também deixa seu
rastro no bilro. Nesse sentido, Maria argumenta que o brilho dos bilros antigos vem do
contato e da interagdo com as maos das rendeiras: “Acho que é o suor da mdo da gente que
enverniza o bilro”. Por outro lado, a narrativa, o vaso e¢ o bilro também deixam marcas
(visiveis e invisiveis) nos individuos. Entre tais marcas, as mais ‘significativas’ talvez, sejam
invisiveis, uma vez que tal conhecimento se incorpora como importante elemento identitario,
como parte integrante da ‘“experiéncia coletiva” daquele grupo. As marcas visiveis,
manifestadas fisicamente, sdo importantes na medida em que afetam a qualidade de vida
dessas mulheres, além de ameacar (ou dificultar) sua continuidade na atividade da renda de
bilro. Aldacir relata que ‘“‘fazia sentada no chdo. Ai depois que eu peguei esse problema no

joelho, que eu ndo me sento mais no chdo, ndo. Ai que eu inventei essa cadeira pra fazer. O
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Zé Carlos [seu filho] fez essa grade [para sustentar a almofada] . Maria também nao pode
mais se sentar no chdo e, assim, ficou imposibilitada de fazer pegas grandes. “Porque pra
preencher uma toalha, so presta se for no chdo, né? E as minhas pernas ja doem, eu ja tenho
problema, eu t6 com artrose nesse ombro.” A visao das rendeiras, além disso ¢ prejudicada
pela pouca iluminacdo dos ambientes e pela producdo, por anos a fio, da renda sob a luz da
lamparina. Nesse sentido, as cores “tradicionais”, usadas antigamente, sdo menos agressivas a
vista, enquanto cores como vermelho ou preto, utilizadas atualmente, sdo tidas como “muito
ruins de trabalhar porque atrapalha a vista”.

Além do aspecto estético, o som produzido pelo trocado dos bilros ¢
extremamente valorizado e admirado por varias rendeiras enquanto uma mausica muito
agradavel aos ouvidos. Nesse sentido, esta intimamente relacionado ao aspecto recreativo e
ludico dessa atividade. Dessa maneira, um dos motivos ressaltados pelas rendeiras para a
preferéncia pelos bilros do buriti aos de pau, € que “o estralo ndo ¢ igual”. E quanto mais
eles vao ficando velhos, mas eles vdo estalando, mais eles vao ficando bons de trabalhar. O
barulho dos bilros de buriti agrega animag¢do e déa ritmo ao trabalho, tornando-o mais

prazeiroso, conforme atesta Lucimar, moradora de Alto Alegre, na seguinte passagem:

Porque eles sao mais maneiros, a cantiga deles ¢ mais bonita. Ficar batendo
neles, menina, é uma maravilha! Eu gosto. O [bilro] de pau é uma coisa moca,
parece que ta batendo... Sei la, desagradavel. Nao da nem vontade de fazer
renda com ele. O outro é mais bonito, é um sonzinho que alegra. E muito
animado. Julia, eu vou te contar uma coisa: vocé sentar numa almofada...
Vocé termina sua tarefa, aqueles bilros bem animados. Menina, ndo da nem
vontade de soltar! Os de pau é sem graca, ndo ajuda. Ndo sei nem explicar, é
uma coisa... Quando vocé ta fazendo renda, o bicho é parado. Parece que ndo
sai do lugar, a renda nao aumenta. Sei lda, ndo da certo.

A importancia do barulho dos bilros vai muito além da animacdo e da
recreacdo que soma ao trabalho. Em primeiro lugar, tem fun¢do de cadenciar e ritmar a
confec¢do da renda. No entanto, um aspecto que me chamou muita aten¢ao durante a pesquisa
de campo, embora ndo tenha me aprofundado nele, foi a utilizagdo dessa cadéncia de sons
como forma de verificagdo e controle do correto andamento da renda. Portanto, a ‘melodia’
permite que a rendeira mantenha, ao mesmo tempo, certo ‘controle’ sobre a renda que esta
fazendo e sobre o0 que ocorre a sua volta, como o movimento dos turistas ou a panela que esta
no fogdo, além de assistir televisdo e conversar.

Uma vez que os bilros antigos sao mais bonitos e melhores de trabalhar,

justifica-se o imenso zelo e ciimes que as rendeiras t€ém por eles. Além dos cuidados de
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manuten¢do, como a lavagem e o escaldo, todas as rendeiras temem que seus bilros sejam
perdidos ou roubados. Elas evitam empresta-los, pois tem receio que ndo voltem, ou deixa-los
ao alcange das criancas, que rebolam tudo no mato’’. Outra caracteristica interessante, que
refor¢a o que vem sendo mencionado acerca da estima das rendeiras pelos seus bilros antigos,
¢ o fato de serem passados de mae para filha como parte da heranga. Nesse sentido, a fala de

Maria é reveladora:

Os bilros da minha made sdo antigos, antigos... E eu doida que ela deixe de
trabalhar pra mim pegar eles (visos). Eu queria que ela se aposentasse dos
bilros. Ndo por morte, né? Ave Maria, Jesus! Mas eu queria que ela dissesse:
“Hoje eu ndo quero mais trabalhar, de jeito nenhum. Vou dar esses bilros”.
Pronto, pronto, a herdeira sou eu. SO quero isso, ndo quero casa, ndo quero
nada, quero so os bilros. Eles sdo especiais. Primeiro porque é da minha mde,
né? E segundo, porque é uma reliquia. Tem gente que ganha troféu de
nadador, de esportista, de ndo sei mais o que, eu nao! Os troféus da rendeira,
os troféus das rendeiras mesmo, sdo os bilros e as almofadas, pronto. Nem os
espinhos ndo sdo troféus, porque os bichinhos se quebram muito, né? Entdo a
gente ndo pode nem dizer isso, mas eles fazem parte também.

1.7 — Criagéio ontem & hoje: “E melhor bater bilros do que bater perna por ai!”

O aprendizado da renda de bilro apresentava, igualmente, um aspecto
socializador, mais especificamente, de constituicio de género. Dessa maneira, muitas
rendeiras se referiam ao modo coletivo como costumavam fazer a renda antes, quando eram
jovens. As mogas dos povoados (tanto de Alto Alegre como da Prainha) se reuniam, em
horarios e locais determinados, cada uma com a sua almofada, para confeccionarem a renda
na companhia umas das outras. “A gente fazia porque era tudo junto, fazia tudo junto”.
Enquanto produziam suas rendas, trocando incessantemente os bilros e pinicando os
espinhos, aproveitavam para conversar, rir € brincar. “Gostava de fazer renda, fazia até de
noite. Acho animado fazer renda, a gente ia conversando e fazendo, Quanto mais conversava,
mais dava vontade de fazer”. Dessa forma, cada uma delas cumpria com sua tarefa individual
e diaria da renda de de bilros, tornando esse momento mais agradavel e prazeiroso, conforme

observamos no depoimento a seguir:

Eu fazia a tarefa mais as minhas primas. A gente se junta, cada qual com a sua
almofada. La debaixo dos cajueiros, porque la tem muito cajueiro, a gente

27 , .
Rebolar é 0o mesmo que ‘jogar fora’.
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fazia, cada qual a sua tarefa. Ficava conversando, brincando, quando dava fé,
fazia. Nem via o tempo passar, ali entretidas.

Essas reunides entre meninas e mogas para produzirem renda, além de
representar um momento de socializagdo, de troca de experiéncias, também possibilitava que
o processo de aprendizado fosse acelerado e sua técnica aperfeigoada. Nesse contexto,
algumas rendeiras relataram que costumavam competir para ver quem era mais rdpida nos
bilros. Eram duas maneiras de se “brincar”: na primeira, definia-se uma distancia da almofada
a ser percorrida (meia almofada, uma volta, duas voltas) e na outra, o nimero de espinhos a
ser utilizados em menor espaco de tempo possivel. Anita relembra esse fato no seguinte

depoimento:

Eu enchia aqui, um bocado de espinho, né? Ai falava: “Vamos ver quem tira a
tarefa primeiro?” Ai nos juntava um bocado, ia uma pra um lado e a outra pro
outro e a outra pro outro, ai botava um mo de espinho, ai: “Vamos ver quem
termina primeiro?” (risos). A gente fazia renda assim.

Um certo estranhamento perante as coisas hoje em dia ¢ frequente na fala de
algumas rendeiras, entretanto o que mais enfatizam ¢ a diferenca entre a criagdo que
atualmente as criancas recebem e aquela que elas proprias receberam. “A criagdo de hoje é
muito diferente”. Quando compararam os fatos guardados (e reconstruidos) em suas
memorias acerca do modo como foram educadas, a formacdo que seus netos e as demais
criancas recebem atualmente, constatam uma série de transformag¢des e mudancas radicais:
“Hoje as coisas tudo é mudado, né?”

As rendeiras relatam que, de primeiro as criangas nao tinham a liberdade que
tem hoje para ficarem na rua, uma vez que tinham varios afezeres (domésticos ou ndo) a
cumprir dentro de casa ou nas suas proximidades, sempre sob o olhar vigilante e controlador
dos pais. José, morador de Alto Alegre, diz que hoje as criangas “so fazem é brincar. Mal vdao
pra escola e tem deles que falam que ndo vai. Eu ndo acho isso certo, ndo”. A ocupagao
quase integral do tempo das criangas, e dos adultos, ¢ vista como uma prevencao a possiveis

deslizes de comportamento, conforme atesta Aldacir no trecho destacado abaixo:

Quando eu fiz uma cirurgia nos meus olhos, de catarata, eu passei uns dois
meses sem trabalhar. Ave Maria! Eu achava muito ruim. Anoitecia e
amanhecia, so espiando pro tempo. Eu ndo fui criada assim, brincando, sem
fazer nada. Ai a gente vive no que foi criada, no que a gente foi criada. Hoje, o
pessoal de hoje, ndo quer mais trabalhar. O pessoal de hoje quer viver solto
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na rua, fazendo o que ndo deve fazer, bulindo no pé dos outros. Porqué?
Porque ndo tem uma ocupagdo, porque eu acho que isso aqui é uma ocupagdo
que a gente tem. A gente td aqui sentada, td ocupada porque ta fazendo isso
aqui. Vocé ndo se sentando, se ocupando pra fazer qualquer coisa, ou isso
aqui, ou choché, ou qualquer outra coisa, ai o seu destino é ganhar o mundo.
Fazer o qué? O que ndo presta. E bulindo no pé dos outros, merengando,
puxando briga com o povo, contando fuxico, o que ndo vé. Entdo, estando
aqui, esta ocupada. Porque ndo ougo, ndo vi, nem falo de ninguém, converso
50 com os seus bilros. Porque hoje as mdes ndo botam as meninas pra fazer e
elas ndo querem fazer, elas querem é ficar solta, namorando, tomando banho
de praia, de Maceio [rio], jogando bola... No meu tempo ndo existia isso. No
meu tempo ndo dava pra fazer essas coisas. No meu tempo so dava pra
trabalhar. Ndo dava pra fazer esse tipo de coisa que eu vejo. As vezes eu digo
assim: “Meu Deus, no meu tempo ndo existia isso’. As meninas [suas netas]
dizem assim: “Vovo, esse tempo ja passou”. Eu digo: “Claro que passou, mas
a gente que foi criada, que ndo foi criada do jeito que o pessoal de hoje cria os
filhos, a gente estranha”. Porque a gente ndo foi criada assim, né?”

Associada a maior liberdade das criangas de hoje esta a desobediéncia, a
rebeldia e a falta de respeito para com os pais e mais velhos. “Antigamente o pai falava e a
gente atendia e as [criancas] de hoje, eles véem com uma palma de lingua pra fora”. De
maneira andloga, Aldacir argumenta que “as mdes de hoje, os filhos so faltam é acoitar.
Quando é que no meu tempo, quando uma mae mandasse um filho fazer alguma coisa, que o
menino falava assim: “Nado vou, ndo!”. Ou “Ja vou”. Antes de fechar a boca a mdozada ja
trabalhava nos pés do ouvido”. Luis Rosa, morador de Alto Alegre que tinha 89 anos quando

morreu, em 2008, disse o seguinte acerca das distingdes entre a sua criagdo ¢ a atual:

No tempo que nasci, se a moga quisesse namorar com um rapaz, ia pra casa
dos pais, os pais ficavam vendo. Ndo era assim, como hoje em dia. A cria¢do
da minha época era muito diferente. Tinha respeito demais. Hoje em dia para
uma moga ir pra cozinha pra cozinhar, fazer uma comida, da um trabalho
medonho. Ndo quer, ndo! De primeiro menino ndao dava trabalho. Menino com
diarréia, fazia uma papa com mingau, botava na boquinha deles, enchia a
barriga e eles ficavam quietos. Hoje em dia, qualquer dor de barriga vai para
o doutor, passa um remédio. E é arriscado nem chegar em casa e ter que
voltar de novo. De primeiro, ndo tinha doutor, ndo. Remédio do mato foi o que
conheci, tomava e ficava bonzinho. Resolve, melhor que remédio de hospital.
Tem remédio que doutor ndo conhece. Fazendo o remédio e tendo fé em Deus,
¢ a mesma coisa. Melhor que remédio de hospital. Ave Maria! Nao gosto de
doutor, Gerlane [sua sobrinha neta] briga pra eu ir pro doutor.

Por outro lado, Maria argumenta que no mundo de hoje ¢ impossivel criar os
filhos da mesma maneira. “Ndo tem como vocé criar um filho da mesma maneira que eu fui

criada, de jeito nenhum, vocé ndo cria mesmo!”. Ela justifica sua opinido argumentando que

49



“hoje, se vocé olhar com a cara feia pra um filho, quando é no outro dia vocé ja estd no

“«“

Conselho Tutelar, né?”. Nesse sentido, questiona: “Hoje, qual é a mde que vai fazer uma
almofada e vai dizer assim: “Vocé vai se sentar aqui e vocé so vai sair daqui quando vocé
fizer isso aqui, até aqui onde eu marquei”? Ndo existe”. Como exemplo do que estava se
referindo, ela mencionou o caso de uma sobrinha, Aldeise, que acompanhava a entrevista
naquele momento. No entanto, sua sobrinha contestou o que disse, conforme podemos

conferir na sequéncia transcrita abaixo:

Maria: “Eu vou pegar a Aldeise e dizer assim: “Aldeise, vocé vai se sentar ali na almofada e
vocé so vai se levantar quando eu quiser”. Ela ndo vai, de jeito nenhum.”

Aldeise: “Olha que eu faco.”

Maria: “Faz muito...”

Aldeise: “Fago ndo! O que é que o povo me manda fazer, que eu nao faco?”

Maria: “Faz ndo, de jeito nenhum.”

Aldeise: “Nao faco...”

Acerca da criacao que deu a sua propria filha, Maria afirma que nao a obrigou
a fazer a renda de bilro e, tampouco, passava-lhe tarefas. Ela diz que sentia muita raiva
quando era obrigada a ficar sentada na almofada, enquanto gostaria de estar se divertindo,
dessa forma, decidiu ndo agir do mesmo modo com sua filha. E importante ressaltarmos aqui
que, talvez, a situagdo de pentria e escassez vivida por ela, quando sua filha era crianca, fosse

mais ‘amena’ que em tempos anteriores. Assim, ela argumenta:

Eu 56 ensinei e acabou. Se ela quisesse fazer, ela fazia, se ela ndo quisesse
também, eu ndo obrigava. Porque pensa numa coisa ruim: a gente fazer uma
coisa que a gente ndo quer fazer e a pessoa esta ali: “Vocé vai fazer isso.”
Vocé tinha que fazer. Vocé faz, mas ndo é com vontade, vocé faz com raiva,
achando ruim.

Por outro lado, tal conhecimento também deixou de se constituir enquanto um
elemento significativo da formagdo de género. Dessa maneira, tal atividade encontrava-se
inserida em uma concepgao especifica de mulher, além de representar uma forma de controle
social. Nesse sentido se argumenta que, aquela que estd ocupada na almofada, “batendo
bilros”, ndo estd na rua, “batendo perna”. De maneira semelhante, com relacdo as rendeiras

do Sul, Beck argumenta o seguinte:

A renda ¢ entendida como uma atividade circunscrita doméstica e
sexualmente. Nesse sentido, se opdem as atividades que se executam fora da
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casa e que, em geral, sdo atividades praticadas pelos homens. Se opde também,
ao trabalho fora, tal como ¢ considerada toda a atividade que tira a mulher de
casa, afastando-a do convivio familiar. Percebe-se, assim, que se trata de uma
atividade recomendavel, principalmente as mulheres casadas. Os maridos,
quando solicitados a opinar, afirmaram que preferem que suas mulheres fagam
renda “ao invés de ficar andando na estrada”. E, mesmo que seja um trabalho
que alcance baixa remuneragao ¢ preferivel que o faca. (1983: 24)

As jovens, conforme vimos, ndo sdo mais obrigadas a produzir a renda de bilro
por suas maes. Por outro lado, o dinheiro da renda nao ¢ mais essencial a elas, uma vez que
todas suas necessidades sdo supridas pelos seus pais. Dalva argumenta que as meninas de hoje
ndo se interessam mais pela renda “porque os pais podem dar as coisas, né? Ai elas nem se
avexam de trabalhar.” Arlene, de maneira semelhante, diz que “a maioria das mogas agora
ndo sabem fazer renda. Ficam paradas, esperando pai e mde. Querem trabalhar na casa de
familia ou ndo fazer nada. Minha irmd, Regilane, so sabe fazer o peixinho e ¢ mal feito,

ainda.” Lucimar, por sua vez faz uma mea culpa:

As meninas de hoje trabalham muito pouco. Ficam o dia todo na frente da
televisdo e acham que td certo. A gente que é pai, gosta de acostumar a dar de
tudo mas ndo pode, tem que acostumar a trabalhar desde cedo. Eles vao
querer possuir mas ndo vao poder se ndo trabalhar, ai vai roubar... O povo
novo de hoje nao quer saber de trabalhar, ndo. Triste, né?

Mais do que tristeza, grande parte dos relatos expressa preocupagdo com o
futuro desses jovens — acostumados as brincadeira e ndo ao trabalho. Eles acreditam que isso

lhes faré falta “/a na frente”. Acerca desse fato, Luis Rosa afirma:

Ninguém quer saber de trabalhar. Se pode viver da aposentadoria dos pais, se
encosta na mde e ndao quer saber de trabalhar. Tem aqueles aposentados, com
dois e trés salarios, aqueles filhos, ja fazem porque os pais ja estdo um pouco
velhos e ninguém quer saber de trabalhar, ndo. Outra coisa é que ndao tem por
onde correr. Faz falta a regra pras criangas, faz falta quando ficar grande...
Vai ficar ai rolando, ndo sabe o que fazer.

Algumas rendeiras ndo demonstram muita preocupagao com esse fato, elas
argumentam que as jovens encontrardo outras atividades, afinal “que futuro que tem, mulher,
uma coisa dessa? Tem futuro de nada, tem ndo. Vocé faz uma pega de renda dessa e vende
por 10, 15. Quanto vocé ganha, mulher?” Maria, outra rendeira de Alto Alegre, ndo concorda
com essa postura e acredita que o complemento obtido com a renda de bilro ¢ extremamente

importante no dia-a-dia da casa, conforme afirma abaixo:
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Porque elas acham que ndo da nada. A minha [filha] dizia: “Made,fazer renda
ndo tem futuro, ndo. Fazer uma peca de renda por dois, trés reais? Ndo serve,
ndo!” Eu digo: “Minha filha, serve!”. “Serve ndao, mae. Ndo da pra comprar
nada, ndo.” Eu digo: “Da, quando da fé eu tenho cinco reais ali. Vocés vem de
acola: “Mde, a minha parte acabou.” Pois esta ali, va comprar. Ndo serve?
Serve.

Outra questdo interessante, apontada por Z¢ Fanfao, ¢ o despreparo dos jovens
para lidar e administrar o dinheiro. Na sua visdo, a pessoa deve guardar um pouco do que
recebe para necessidades ou investimentos futuros. Na seguinte passagem, ele critica a
postura dos jovens que, em sua opinido, ndo sabem investir corretamente o fruto do seu

trabalho e esforgo:

Eu que digo, tem muita gente da minha familia que eu digo assim: “Rapaz,
vocés ndo fazem nada na vida. Vocés passam a semana trabalhando, vocé
ganha menos que cem reais, sessenta, setenta reais. Vocé pegue dez reais e
bote acola. Toda semana vocé pega dez reais e bota acold, vai juntando um
pouquinho. Al quando vocé tiver cinquenta conto, vocé vai la, abre uma conta
e bote la. Quando for com um més, vocé tem um dinheirinho la.” Porque eu
ndo boto dinheiro no mato. Eu trabalho é pra juntar, ndo pra botar no mato. E
por isso que eu digo, se eu pegar e vender uma vaca por 600, 700 reais, eu
pego aquele dinheiro e eu emprego em outra coisa, eu compro outro bicho.
Ali, ta rendendo. Eu fago aquilo ali, porque me da mais lucro na frente. Ali é
um cheque, né nao? E se eu for botar no mato, for brincando com os outros,
aquilo ali, eu digo assim: “Mas rapaz, eu botei o meu suor no mato”.

O estranhamento que se expressa nas narrativas, tanto de homens como de
mulheres, diante das mudangas da atualidade, que se refletem nos habitos e costumes dos
mais jovens, justifica-se pelas diferentes formas de socializagdo e cria¢do adotadas hoje. Nos
contextos especificos sobre os quais estamos nos debrucando aqui, Alto Alegre e Prainha,
inclusive naquilo que se refere a faixa etaria predominante das pessoas observadas, o “habito”
do trabalho era parte integrante do habitus grupal. Hoje, tal ethos ndo parece estar sendo
reproduzido entre as geragdes mais novas, pertencentes a esse mesmo grupo. Assim, as
opinides de cada um desses grupos (rendeiras novas e velhas) acerca do outro se encontram
fundamentadas em éticas (morais) radicalmente distintas, baseadas em concepcdes distintas
acerca do oOcio e do trabalho, ou da disposi¢cdo e preguica. Nesse sentido, tais éticas
apresentam concepcodes opostas acerca do lugar da mulher e da sua conduta perante a

comunidade. Lindalva faz a seguinte comparagao:
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A criagdo de hoje é muito diferente da minha. As mogas vao a qualquer canto,
passam a noite brincando, dangando, namorando, jogam bola até as sete
horas da noite. De primeiro ndo tinha isso, ndo. Chegavam da escola,
almogavam, trabalhavam, faziam o dever de amanha e iam dormir.

Virios fatores contribuiram para que a pratica da renda de bilro deixasse de ser
ensinada e aprendida, como a menor necessidade de participagdo dos membros mais jovens da
familia na obtencao do orcamento doméstico e o baixo retorno financeiro pelo trabalho da
renda. Por outro lado, algumas rendeiras da Prainha argumentam que ndo permitem que suas
filhas aprendam porque tém receio que elas se apeguem demais a almofada e abandonem os
estudos. Percebe-se, assim, que o modelo de “constru¢do” da rendeira, vinculado a uma
concepgao propria da mulher, ndo encontra mais espago para reproducao. Por meio da tabela
abaixo, procuro retratar o que foi discutido ao longo do capitulo acerca do declinio da

atividade e o “esvaziamento” desse oficio nos ultimos anos.

Ontem Hoje
Infancia 6 — 10 anos: Trocado e grelo | -
(linha grossa)
Adolescéncia 12 — 16: Peixinho, bico das As poucas que sabem, dominam apenas o
velhas, maranguape peixinho
(linha grossa)
Adulta®® Dominio pleno da técnica, Poucas fazem. Em Alto Alegre, s
inclusive os padrdes mais produzem quando recebem encomendas

complexos (jacarecoara)
(linhas grossa e fina)

Velhice Dificuldades e limitagdes Todo tipo de renda, feito com todas as
(cores claras) cores e com qualquer tipo de linha.
(linha grossa) Algumas rendeiras apresentam limitagoes

fisicas, como a visdo, joelhos e coluna

Tabela comparativa entre o processo de aprendizagem da renda de bilro ontem e hoje.

28 - ~ : ) . . .
A inserg¢do na categoria “adulto” ocorre por varios motivos, como o casamento, e em diferentes idades.
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* Capitulo II - A renda de bilro em Alto Alegre

Uma semana apds minha primeira conversa com Creusa encontramo-nos,
conforme combinado e, juntas, seguimos para Alto Alegre, o locus principal da minha
pesquisa de campo. Ja na van, durante a breve viagem entre Cascavel e Alto Alegre (distantes
cerca de quinze quilometros), pude constatar que Creusa ndo havia exagerado quando disse
que todos, no seu povoado, eram parentes. Entre os ocupantes da van, havia um irmao, duas

primas e uma sobrinha dela.
2.1 - O povoado de Alto Alegre: “Todo mundo aqui é parente”

O povoado de Alto Alegre ¢ constituido, grosso modo, de cerca de sessenta
casas, aproximadamente, dois campos de futebol, duas igrejas™, uma escola™, um orelhdo e
dois bares, sendo que um deles havia sido recém (re)inaugurado, quando de minha segunda
estada por 14, tendo passado a comercializar, além das bebidas alcoodlicas e refrigerante,
mantimentos basicos como: pao, arroz, macarrao, farinha de milho, dentre outros®'. Tudo isso
se encontra distribuido por duas ruas perpendiculares, que formam um “L”. As casas diferem
bastante entre si. A maioria é de alvenaria, mas algumas ainda sdo de barro batido®*; poucas
tém muros, outras possuem apenas uma cerca; algumas tém cacimba’™ propria e outras nio.
Com excecdo de duas casas™, todas as demais pertencem a pessoas aparentadas entre si em
algum grau. A maioria dos produtos consumidos no povoado provém de Cascavel,
principalmente da feira. O restante, da producdo agricola local, das criagdes domésticas e da
pesca35. Havendo necessidade, os moradores de Alto Alegre recorrem, também, ao
mercadinho do Mangueiral ou ao de Capim de Roga, povoados equidistantes quatro

quilémetros de Alto Alegre.

29
30
31

Uma catolica e uma presbiteriana.

Durante o periodo matutino atende a eduacagfo infantil e, no noturno, ao ensino de jovens e adultos.

O bar que existia nesse mesmo local, quando de minha primeira visita, ndo vendia qualquer tipo de
mantimentos.

32 A principal justificativa para a manutencdo das casas de barro ¢ garantir o acesso ao programa do
governo, que cede material de construgdo para a substitui¢do de tais casas.

33 Poco de agua.

34 Uma delas pertence a um senhor que mora em Fortaleza que, por encontrar-se muito doente, ja ndo a
ocupa com a frequéncia de outrora, portanto, permanece vazia, a maior parte do tempo; e a outra ¢ de
propriedade de um casal de idosos que vieram do interior ¢ vivem no povoado ha muitos anos.

» Chico Velho vai diariamente ao agude que fica perto para pescar. L4 ele também pega camardo de agua
doce. Quando ndo consegue vender os peixes em povoados vizinhos ou para os proprios residentes de Alto
Alegre, sua familia os consome.
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As duas principais ruas sdo bastante distintas entre si. A “principal” comega na
entrada de Alto Alegre — onde termina o asfalto da estrada que liga esse povoado ao de
Capim de Roga — e finda na outra rua, chamada de beco. O chdao de ambas ¢ de areia, mas,

S, N 36
enquanto a principal € reta e larga, com casas e construgoes somente do lado esquerdo™, o
beco é mais estreito e assimétrico, além de ter casas dos dois lados da rua. E interessante
constatar que a distingdo entre essas duas ruas, guarda relagdo direta com a historia da

constituicdo e formagao do povoado, que se estima ter ocorrido entre 1976 ¢ 1980.

405 3 "0

Foto 8: Povoado de Alto Alegre, com as duas ruas em destaque

A faixa de terra referente ao povoado estabelece a divisao entre duas grandes
propriedades familiares, dos Holanda e dos Aratjo. A familia Holanda ¢ detentora das terras
localizadas a direita da pista principal, o lado onde ndo ha casas. No passado, eles eram

também os donos da Fazenda Gaia, cuja sede fica do outro lado do asfalto, proximo a entrada

3% Os dois campos de futebol sdo os tnicos a ocupar o lado direito da rua principal de Alto Alegre.
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de Alto Alegre. Quando Julio Holanda resolveu vender a Fazenda Gaia, os trabalhadores que
residiam na faixa de terra a direita da rua principal do povoado -, que na época pertencia a
propriedade -, foram indenizados, para que pudessem desocupar a area. Hoje, existem
imensas mangueiras nesse espago, mas as antigas casas de palha ndo resistiram ao tempo. Os
demais limites do povoado fazem divisa com a propriedade da familia Aradjo, que ainda hoje
se estende até os coqueiros que se avistam ao horizonte. Os pais e avos, da maior parte dos
moradores de Alto Alegre, trabalharam para alguma dessas familias. Escolhi dois exemplos
para conduzir nossa descrigdo, sao eles: Antonio e Joana Ribeiro.

Quando Creusa era crianga, seu avd, Antonio Francisco (Fanfao), j4 morava
onde, hoje, situa-se a entrada de Alto Alegre, do lado esquerdo da rua, nas terras de Zuza
Araujo, para quem trabalhava. Nesse mesmo local, reside atualmente uma de suas filhas,
Amalia (aposentada, 83 anos). Antonio, pai de Creusa, trabalhou, desde garoto, para Zuza
mas, em determinado momento, foi trabalhar para Jalio Holanda, entdo proprietario da
Fazenda Gaia. Passou a residir nas terras da Gaia, mas sempre manteve um bom
relacionamento com seu antigo patrao, Zuza.

Joana Ribeiro, por sua vez, morava e trabalhava na Fazenda Gaia, onde,
juntamente com seus trés filhos (Maria de Lourdes, Francisco e Joselita), exerceu varios tipos
de atividades, conforme atesta seu filho, Francisco (aposentado, meeiro e pescador): “Fazia
de tudo, era o pessoal de confianga do patrdo”. Francisco casou-se com Nanci (dona-de-casa
e rendeira, 55 anos), irma de Creusa. Quando Julio Holanda resolveu vender a Fazenda Gaia,
os trabalhadores que residiam na faixa de terra a direita da rua principal do povoado, que na
época pertencia a propriedade, foram indenizados para que pudessem desocupar a area.

Nessa €poca, as relagdes entre a familia Aratjo e a familia de Fanfao, ja
haviam ultrapassado a esfera do vinculo trabalhista. Prova disso ¢ que Zuza foi o padrinho de
Raimundo — neto de Fanfado e irmdo de Creusa.

Tais relagdes se aproximam, dentro da tipologia das “coalizdes camponesas”
de Wolf (1970), das do tipo “multilinear diddico e vertical”. Trata-se de relagdes baseadas em
multiplos propdsitos, estabelecidas entre varias pessoas (ou grupos) pertencentes a classes
distintas, cuja forma caracteristica ¢ a relacdo patrao-empregado. Dessa primeira
classificagdo, derivaram conceitos importantes para a analise que segue, tais como o

“cumpradrio vertical” e a “amizade instrumental”. Nesses casos,

(...) os dois companheiros devem estar aptos a crer-se mutuamente e, na
auséncia de san¢des formais, a relacdo de confianga envolve uma compreensao

56



mutua de motivos e conduta que ndo podem ser criados em um momento, mas
crescem através do tempo e se testam em varios contextos. (Wolf, 1970: 120)

Tal proximidade possibilitou, com a intermediacdo do pai de Creusa, que
algumas familias comprassem terrenos proximos a Gaia, conforme nos relata Z¢ de Lourdes
(aposentado, 59 anos), neto de Joana que se casou com uma irma de Creusa: “Ele [Zuza
Araujo] vendeu porque a gente ja conhecia. Eles conheciam jd, eram tudo conhecido. O pai
da Creusa trabalhou muito tempo para ele, com cana, rog¢a, na meia”. Por outro lado,
conforme afirma Z¢ Fanfao (aposentado e meeiro, 66 anos), primo de Creusa, Zuza também
teria ficado interessado no dinheiro, era muito dinheiro, né? Assim, Anténio comprou um
lote na mesma faixa de terra onde seu pai morou, s6 que mais ao fundo. A casa que construiu
¢ considerada a primeira casa de Alto Alegre e fica exatamente na esquina, no encontro entre
a rua principal e o beco.

A relagdo entre as familias permaneceu, geracdo apos geragao. Apds a morte
do velho Zuza, a propriedade foi dividida em duas, pois apenas um de seus filhos ndo quis
vender sua parte ao irmdo, que conseguiu reunir quase a totalidade das terras “originais”.
Hoje ¢ seu filho, Welighton, que administra tais terras ¢ demais bens, como engenhos, casas
de farinha e criacdes. Independente da faixa etaria, conta-se nos dedos os homens de Alto
Alegre que nunca prestaram algum tipo de servigo para algum membro da familia de Zuza
Aratjo. Luis Rosa (aposentado, 89 anos), tio de Creusa, contou que foi “meeiro de Zé Araujo.
Plantava mandioca, milho, feijdo, batata, de tudo 37, Francisco, por outro lado, relatou que
quando sairam da Gaia e “fundaram” Alto Alegre, muitos deles passaram a trabalhar para
Zuza. Z¢ Fanfdo, ainda hoje, trabalha para Olavo, o Unico filho de Zuza que ndo vendeu sua
parte na heranca, referente a sede original da propriedade. Seu depoimento retrata bem como

as relacdes de trabalho entre sua familia e os Araujo se reproduziram ao longo do tempo:

E porque desde... O meu pai trabalhava com ele [Zuza Aratjo] hd muito
tempo. Quando eu era menino, também, o meu pai me levava pra la, sabe? La
pro sitio onde eu trabalho, ele morava la. O pai de Creusa, o tio Antonio,
trabalhou la também. Trabalhou o meu pai, tinha muita gente mais velha que
trabalhava la. Ele gostava muito... A made dele gostava muito de menino,
sabe? Nos era, assim, menino e ela gostava muito de menino, adoraval’®

No povoado de Alto Alegre predominam, portanto, as relagdes de parentesco,

amizade e patronagem, em relacdo aos proprietdrios de terras circunvizinhas, principalmente

37 Entrevista realizada em 07/03/2008.
38 Entrevista realizada em 02/03/2008.
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a familia Araujo. Wolf define tais relacdes como: conjuntos de estruturas intersticiais,
suplementares e paralelas, existentes em sociedades complexas. Ele afirma que tais estruturas
existem em justaposi¢do, ou entremeadas, com a estrutura formal de poder politico e
economico (2003: 95). Ao longo do capitulo, poderemos observar como cada uma dessas

relagdes operam na pratica.

2.2 - A produgao agricola e o sistema de meia: “Porque a vida da gente aqui é a agricultura,

né?”

A ocupacdo predominante em Alto Alegre ¢ a agricultura, ou, a rog¢a. Os
terrenos utilizados para o plantio e cultivo das rogas ficam nas imediagdes do povoado e,
quase todos, pertencem a familia Araijo. Com excecao de alguns homens mais jovens (na
faixa dos vinte aos trinta anos) que trabalham em engenhos e granjas préximas ao povoado,
praticamente todos os demais se ocupam da agricultura. No entanto, conforme veremos, o
trabalho do produtor rural apresenta algumas especificidades quando comparado aos demais
empregos disponiveis.

Creusa assinala que “quem tem terra de familia, tem terra pra plantar”; mas
esse ndo ¢ o caso do agricultor de Alto Alegre que, em geral, ndo possui terras proprias ou de
parentes e, por isso, deve recorrer aos proprietarios das terras circunvizinhas ao povoado se
quiser produzir. Assim, o sistema produtivo mais usual na regido ¢ a meia, que estabelece a
divisdo da produgdo entre o produtor e o proprietario da terra. Ela descreve a meia da seguinte
maneira: “Se der dois sacos, é um meu e um dele. Se der um, é meio meu e meio dele. Se der
trés sacos, ¢ um e meio meu e um e meio, dele”.

Atréas da rua do beco, entre as casas e a igreja catdlica, ha uma faixa de terra
que serve para a produ¢ao de mandioca. Durante minha primeira visita, vi quando Eltinho
(neto do velho Zuza) foi buscar a parte que lhe cabia da producdo daquela drea, que seria
destinada a alimenta¢do dos porcos que cria. Um ano depois, quando de minha segunda
viagem, o terreno localizado ap6s o fim do beco, antes dominado pela vegetacao nativa, ja
havia sido limpo, com auxilio de tratores, para ser cultivado.

Entre as familias que compdem o povoado de Alto Alegre e a familia formada
pelo velho Zuza Aratjo existe uma relagdo, um tanto quanto, ambigua. O pai das duas
primeiras filhas de Creusa, € primo do Zuza, filho do velho Zuza. Ela conta que sua cunhada,

mulher de Raimundo, aquele seu irmao que ¢ afilhado do Zuza, também ¢ prima, em segundo
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grau, das suas filhas, porque “a avo dela, que mora em Pindoretama, que era casada com o

avo das minhas meninas”’. Com relacdo a essa convivéncia, Creusa ressalta o seguinte:

Essas familias foram criadas desde pequenininha, nos tudo pequeno, tudo
Jjunto, bem dizer. E 0 mesmo que ser irmdo, né? Porque nés fomos criados
todos juntos, desde pequenos. O pai das meninas também. Tudinho, fomos
criados que nem uma familia, tudo unido, mesmo que ser uns irmdos, de
dentro de casa. Ave-maria, eles consideram nos igual a uns irmaos.

Nao obstante Creusa aproxime tal relagdo ao parentesco, acredito que a mesma
esteja mais proxima ao que Wolf (2003: 103) define como relagdo patrono-cliente, ou

“amizade desequilibrada™’

, ambos, modalidades da relacao vertical. Ele distingue dois tipos
de amizades: a expressiva, ou emocional, e a instrumental. Ao definir a amizade expressiva,
Wolf destaca que seu objetivo ¢ a satisfacdo mutua de determinada necessidade emocional.
Na amizade instrumental, por outro lado, a relagdo tem por objetivo uma série de atos de
assisténcia mutua entre as partes €, 0 empenho por acessar tais recursos (naturais ou sociais),
torna-se o ponto vital da relagdo. A amizade instrumental se transforma em “amizade
desequilibrada” (relagdo patrono-cliente), quando “atinge um ponto maximo de desequilibrio,
de sorte que um dos parceiros estd claramente em uma posi¢do superior quanto a sua
capacidade de conceder bens e servicos”. (Wolf, 2003: 103). O futuro dessa relacdo nao
encontra tanto respaldo na afetividade entre as partes e depende de uma série de outros

fatores. Kenny, citado por Wolf, refor¢ca a importancia da lealdade na continuidade da

relagdo, conforme podemos constatar no trecho em destaque:

(...) existe [por parte dos clientes] ndao apenas o desejo de nivelar
desigualdades, mas também uma luta contra o anonimato (especialmente no
ambiente urbano) e uma procura de relagdes sociais primdrias. O cliente tem
um forte senso de lealdade com relagdo a seu patrono e anuncia isso aos quatro
ventos. Fazendo isso, ele estimula constantemente os canais de lealdade, cria
boa vontade, aumenta o nome ¢ a fama de seu patrono e lhe garante uma
espécie de imortalidade. (Kenny apud Wolf, 2003: 109)

Com relacao as obrigacdes dos “clientes”, observei um caso interessante. Nos
dois periodos em que estive em campo, tive oportunidade de acompanhar o preparo das rogas
para o plantio e a busca dos moradores de Alto Alegre por manivas de mandioca. As manivas

sao hastes do caule que sdo utilizadas como mudas para o plantio. Z¢ do Mel ¢ filho de uma

% Tal definigdo é de Pitt-Rivers (apud Wolf, 2003).
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prima do velho Zuza e administra as terras da sua irma, vizinhas ao povoado. Ele planta
mandioca em parte dessas terras e seria o fornecedor de manivas para uma certa moradora do
povoado, que as utilizaria para plantar, como meeira, em outras propriedades. Nesse mesmo
periodo, ele estava com uma grande quantidade de mandiocas recém-colhidas e precisava de
algumas mulheres do povoado dispostas a trabalharem na ralacdo. Algumas mulheres
souberam de tal chamado, mas aquela em questdo, ndo. Quando ela descobriu, por intermédio
de sua irma, ja havia marcado outros compromissos e ficou impossibilitada de comparecer.
Dias depois, quando chegou o momento da distribuicdo das manivas, essa mulher soube que
ndo as receberia, porque tinha muita gente pedindo e ndo seria suficiente para todos.

Além da familia Aratjo, alguns proprietarios de terrenos proximos ao
povoado, como Francisco, dono de um engenho, também costumam “ceder” parte de suas
terras para que familias de Alto Alegre plantem suas ro¢as como meeiros. Tal compromisso,
no entanto, ndo ¢ permanente e precisa ser periodicamente renovado e renegociado. Assim, a
cada inverno®, cada produtor busca garantir um espago onde possa plantar e usufruir de
metade da sua produgdo. Além da terra, a negociagdo com o proprietario também envolve a
semente ¢ a preparagdo prévia da area a ser plantada, que inclui as seguintes fases: limpar®,
estrumar® e acamar®. Dona Creusa descreve esse processo na seguinte fala: “Limpa, depois
estruma, depois faz as camas. O estrume vai debaixo, depois faz as camas”. Algumas pessoas
argumentam que o fornecimento das sementes, assim como o preparo da terra, seriam
obrigacdes do proprietario da terra. No entanto, em minha segunda viagem de campo, pude
verificar que Creusa estava pagando seus filhos para realizarem esse servi¢o, conforme atesta
a seguir: “Todos eles [seus filhos]: o que trabalhar, eu pago. Pra fazer as covas™ é 20 reais a
didria, pra acamar é 15”.

As outras opcdes de emprego existente para os homens de Alto Alegre sao,
basicamente, nos engenhos (producao da rapadura), granjas e na criagao de gado (coleta de
comida nos capinzais, canaveirais e alagadi¢cos). Alguns desses servicos sdo continuos, uma
vez que se estendem por todo o ano”’. Ndo obstante, tais trabalhadores tenham uma renda

“fixa”, ou seja, uma certa garantia quanto ao recebimento de determinada quantia por semana,

40 Oficialmente, o inverno no hemisfério sul ¢ no meio do ano, mas para os agricultores com quem

convivi fazem referéncia ao inverno como a estacao das chuvas, periodo de referéncia para o plantio das ro¢as.

4 Limpeza do terreno.

42 Fazer buracos enfileirados de maneira a ocupar todo o terreno e enché-los com estrume, feito com o
abudo do boi e da granja (do frango),.

s Cobrir os montes de estrume com areia.

B A cova ¢ igual a cama, porém menor .

» Em determinados periodos do ano, de acordo com a demanda da produgdo, além dos empregados
“fixos” contratam-se também trabalhadores por diaria.
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o resultado do seu trabalho ¢ o dinheiro e ndo a colheita. Assim, tudo aquilo que sua familia
consome deverd ser comprado, uma vez que nao ¢ produzido. A producdo agricola, por sua
vez, obedece a ciclos mais longos e, dessa maneira, sua “remuneracao” (metade da colheita)
nao ¢ tao regular quanto a dos demais trabalhadores. Assim, Creusa afirma que “no inverno
ndo falta trabalho pro pessoal, ndo. Falta é dinheiro!”. Além disso, a agricultura apresenta
um aspecto muito importante, pois, a0 mesmo tempo em que sua producao pode ser utilizada
para a subsisténcia da familia, também pode ser vendida (ou trocada) e convertida em outras
mercadorias. Dessa maneira, o destino (consumo ou venda) da metade da produgao que cabe
ao produtor ¢ definido de acordo as necessidades e demandas domésticas. O seguinte
depoimento de Creusa retrata bem essa maior “seguranga”, caracteristica da producao

agricola, da qual estamos falando:

Agora é época de plantar, até eu vou plantar. Se ndo plantar, a gente ndo
come. Tem que ser assim, porque a gente vive assim. Se eu for comprar tudo,
fica ruim. Eu ndo quero pra vender, quero pra comer. Eu planto mandioca,
feijdo, batata, milho. E tudo de comer, né? Quando eu quiser uma mandioca,
uma goma, eu tenho. E melhor, economizo. Quando colhe, tem o que comer.
Ja serve. Se ndo plantar, tem que comprar tudo de comer. E triste!

Z¢ Fanfao, por sua vez, apesar de ser aposentado, afirma que continua
trabalhando porque gosta. Sua produgao atual ¢ destinada a venda. Ele afirma que vende para
os proprios moradores do povoado, “o pessoal daqui compra”, e que “dad pra tirar uma
coisinha. As vezes, se for uma safra muito boa, se tiver dando dinheiro, ds vezes tira 600, ds
vezes 1.000, muito aperreado. Eu apuro, vendo a cana ou a roga, ai tiro o dele e fico com o
meu*’. Nesse caso, quando a producio ¢ vendida, a parte do proprietario é paga em dinheiro.

A produgdo agricola, portanto, cumpre uma fungao dupla. A subsisténcia do
grupo doméstico € seu objetivo principal e, assim, parte da colheita sera reservada a esse fim.
O montante separado ird variar de acordo com a demanda familiar e, nesse sentido, o
momento que a familia se encontra no ciclo de desenvolvimento ¢ determinante (Chayanov,
1966). Assim, se o grupo familiar tem mais consumidores do que produtores, a tendéncia €
que a produgio seja toda destinada ao consumo proprio. A medida que o grupo se desenvolve
e consumidores se transformam em produtores, a produ¢do que excede a necessidade do

consumo doméstico pode ser vendida. Dessa maneira, a produgdo das rogas garante o

% Entrevista realizada em 02/03/2008.
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“bésico” para a manutengdo da unidade familiar, além de poder ser convertida em outros bens

de consumo necessarios, apos sua venda.

2.3 - Incertezas x dinheiro certo

A agricultura prové ao produtor de Alto Alegre o “minimo” necessario, como
feijao, mandioca e milho, mas muitos outros suprimentos sdo necessarios a manutencao do
grupo doméstico e esses devem ser adquiridos. Ainda assim, a producao doméstica representa
um ganho incerto, pois depende de fatores externos que ndo sdo controldveis pelos
produtores, como as variagdes climaticas e pragas. Por outro lado, a maior parte dos demais
empregos também nao ¢ estdvel e o recebimento do salario, que deveria ser semanal, ndo ¢
confiavel. Ao longo das semanas que estive no povoado, observei varias esperas frustradas
dos homens e suas esposas pelo barulho dos carros, que poderiam indicar a chegada do patrao
com o dinheiro. A demanda por mao-de-obra ¢ extremamente baixa e, assim, praticamente
inexiste no povoado trabalhos que poderiamos classificar, efetivamente, como fixos. Somente
o emprego da merendeira da escola que, apesar de ser casada com um filho de Creusa, reside
em Capim de Roga, pode ser assim denominado uma vez que ela é concursada. Até os dois
professores que lecionam nessa mesma escola sdo contratados temporariamente. Uma dessas
vagas ¢ ocupada por Gerlane, tnica residente do povoado com formagio superior”'.

Nesse contexto, de falta de estabilidade e de incerteza quanto aos rendimentos,
o dinheiro certo ¢ extremamente valorizado por todos. Podemos distinguir dois tipos de
dinheiro certo. O primeiro abrange todos aqueles pagamentos que tem data certa para
acontecer. Nesse sentido, os governamentais (como aposentadoria, bolsa-familia, pensoes,
etc.) sdo considerados mais cerfos, uma vez que existe a certeza acerca da disponibilizagao
dos recursos em dia pré-determinado. Tal garantia possibilita um maior controle e
planejamento dos gastos ao longo do més. O segundo tipo de dinheiro certo esta relacionado
as negociagdes comerciais. Dessa maneira, a partir dos dados coletados sobre a produgdo da
renda de bilro e sua comercializacdo na Feira de Cascavel, apresento duas modalidades de
venda valorizadas pelas rendeiras de bilro: o fiado e a encomenda. Conforme veremos, a
seguranca ¢ a garantia vinculadas a essa modalidade de dinheiro, faz com que haja um

esfor¢o constante de todos no sentido obté-lo.

7" 0 outro professor mora proximo ao povoado de Alto Alegre.
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A possibilidade de acesso a aposentadoria provocou mudancas na vida de toda
a comunidade, pois representa uma possibilidade de renda mensal fixa. Consequentemente, se
observarmos tal fato a luz do ciclo de desenvolvimento do grupo doméstico desenvolvido por
Chayanov (1966), torna-se claro que isso provocou a alteracao do papel e da importancia dos
idosos dentro do circuito familiar. Se antes, envelhecer significava a perda da condigdo de
produtor pleno e o retorno ao estado de consumidor, hoje o velho pode continuar contribuindo
para o or¢gamento doméstico. Além disso, a certeza acerca do seu recebimento possibilita que
aquele que se torna aposentado tenha acesso facilitado ao crédito. Nesse sentido, o

aposentado se tornou uma figura central na manuten¢ao da reprodugdo familiar.

2.4 — Formas de complementagdo ao or¢amento doméstico: “Cada dez centavos que junta,
ajuda!”

A produgdo da agricultura visa, principalmente, garantir o acesso do grupo
doméstico aos itens basicos para sua subsisténcia, como o feijao e a mandioca. Nesse sentido,
tal atividade ¢ classificada enquanto trabalho, dentro da referida oposicdo entre trabalho e
ajuda. Além da agricultura apresentei também algumas outras opgdes colocadas para os pais
de familia, responsdveis pela aquisicio do “bésico” e, enquanto tais, trabalhadores. No
entanto, a participacdo da mulher (e demais membros da familia) ¢ fundamental, conforme
apontamos, para garantir os complementos necessarios ao consumo da casa. Antes de
tratarmos da renda de bilro propriamente dita, importante atividade complementar para as
mulheres adultas residentes em Alto Alegre e objeto principal desse trabalho, apresentaremos
as demais op¢des de complementacdo do orcamento doméstico observadas durante o trabalho
de campo. Tal descrigcdo se faz necessaria no sentido de ressaltar o esfor¢o constante de todos
os membros da familia por um ganho adicional. Além disso, a compreensao do tipo de renda
de bilro produzida em Alto Alegre, assim como a maneira como ¢ comercializada na feira de
Cascavel, s6 ¢ possivel dentro do contexto da pluriatividade e da complementaridade dos
recursos.

O trabalho de Schneider, embora trate da crescente ocupagdo dos moradores
de areas rurais do Rio Grande do Sul na indtstria local, que ndo ¢ o caso de Alto Alegre,
debate a questdo da pluriatividade, que aqui nos interessa. Esse conceito (pluriactivité) veio
substituir o de “multiple job holding”, numa referéncia a multiplicidade de fontes de renda
que compdem o or¢amento das unidades agricolas familiares, além de apontar para a
emergéncia de uma série de novas atividades que tomam lugar no meio rural. De acordo com

Schneider, “pluriativos sdo agricultores ou os componentes da familia rural que além de
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estarem ligados as atividades agricolas desempenham outro tipo de trabalho remunerado fora
da propriedade” (1999: 13). Nesse sentido, ele destaca a importancia da pluratividade
enquanto “uma forma de obtencdo de rendas e garantia da reproducdo social” (115). O autor
vai além ao argumentar que “(...) a pluriatividade redefiniu o processo de producao das
pequenas propriedades rurais e alterou as estratégias de reproducdo das familias rurais
mediante a crescente participacdo das fontes de renda ndo-agricolas nas unidades familiares”
(1999: 116). Nesse mesmo sentido, o trabalho de Carneiro (2003) destaca quatro
caracteristicas da multifuncionalidade da agricultura na realidade rural brasileira, quais sejam:
reproducdo socioeconomica das familias, promo¢do da seguranga alimentar da sociedade e
das proprias familias rurais, manuteng@o do tecido social e cultural e, finalmente, preservagao
dos recursos naturais e da paisagem rural. (2003: 22)

A propria agricultura e os engenhos demandam, ocasionalmente, mao-de-obra
adicional, para a limpeza do terreno ou a moagem da cana. Os homens do povoado
aproveitam tais oportunidades para tirar um dinheiro, uma vez que tais servigos sdo pagos por
diaria. Isso ocorre porque, conforme vimos, a condicdo de meeiro depende de uma
negociagao pessoal entre o produtor e proprietario da terra e, portanto, € restrito a poucas
pessoas. Assim, no periodo que a roga demanda mais mao-de-obra, ou seja, no preparo da
terra e no plantio, os meeiros podem recorrer a ajudantes domésticos, principalmente mulher
e filhos, ou pagar por tais trabalhos*™. Além disso, os moradores de Alto Alegre também
demandam por servigos eventuais, sendo que algumas atividades sdo mais especializadas que
outras. Desse modo, algumas atividades podem ser realizadas por praticamente qualquer
pessoa, como buscar um produto no mercado do Mangueiral, fazer o transporte de uma
colheita ou podar uma arvore. Outras atividades exigem um maior treinamento sendo portanto
desenvolvidas por apenas algumas pessoas. Entre os filhos de Creusa podemos citar dois
exemplos de “especialidades”: Ednardo trabalha com o preparo e transporte de ragdo para
granja, mas também é o barbeiro do povoado®’, enquanto Edmilson trabalha nos alagadigos
buscando comida para o gado e, nos fins-semana, chega a viajar cinquenta quilometros, para
perfurar pocos de agua (cacimbas) em outras localidades. Ele também anda nos matos
capturando passarinhos para vender em Capim de Roga e, dessa maneira, obtém mais um

trocado.

48
49

Pode-se, ainda, remunerar os proprios filhos por cumprirem tais servigos, como no caso de Creusa.
Ele corta o cabelo de homens de todas as idades. Ele usa uma maquina de cortar cabelo e faz o
“acabamento” com uma tesoura e uma lamina de barbear.
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A comercializagdo de diversos bens representa outra opg¢do de
complementacdo ao or¢gamento familiar. Tal atividade também ¢ restrita, pois muitas vezes
envolve um investimento financeiro inicial relativamente alto. No caso dos mercados (ou
bares), por exemplo, a casa deve ser minimamente adaptada ao novo “negdcio”. Essa
adaptagdo pode variar desde a simples abertura de um balcdo no primeiro comodo, como
veremos no caso de Creusa, até a constru¢do de um “puxado”, especifico para esse fim. Um
empreendimento desse porte exige, além do investimento na reforma (quando necessario), a
compra do estoque inicial das mercadorias a serem comercializadas. Geralmente, quando abre
um negocio, o comerciante tem como principal objetivo obter o retorno de tal aplicacdo, além
do proprio lucro decorrente das vendas. Em contextos como o tratado aqui, onde os potenciais
consumidores sdo parentes, a “simples” busca pelo retorno financeiro enfrenta dificuldades e
obstaculos. Nesse sentido, o levantamento realizado por Bailey (1969), acerca dos “sistemas
de atividade econdmica” em uma determinada regido da India, mostra que grande parte dos
comerciantes era de outsiders. Ele argumenta que, se o comerciante deseja manter seu
“negocio” em pequenas comunidades rurais, deve seguir a 16gica mercadologica de venda e
lucro. Assim, o fato de serem outsiders garantiria a esses comerciantes o distanciamento
necessario para conservarem seus estabelecimentos em um contexto relacional, no qual
imperam as relagdes de parentesco e, portanto, de solidariedade.

Acerca dessa questao, durante o periodo que permaneci em campo pude obter
alguns relatos acerca das dificuldades enfrentadas pelos comerciantes e ex-comerciantes do
povoado’. Creusa contou que, certa vez, botou uma venda na casa em que seu filho residia,
que ja contava com uma janela no primeiro quarto, na qual encontra-se instalada uma porta
que servia como balcdo para as vendas. Ela comprou o estoque inicial de diversos produtos,
como arroz, feijdo e macarrao. Garante que “tinha variedade”. No entanto, teve que fechar o
negocio, pois sua nora “acabava com tudo”. Ela acabou endividando-se com os fornecedores

e parou de abastecer o estoque, fechando a venda. Ela argumenta que sua nora

ndo tem amor, cuidado pelas coisas. Da tudo pra familia dela. O meu filho
trabalhando e era bolo todo dia; ela levava bolo, um monte de coisa pro
pessoal da familia dela. Era bolo todo dia, ela passava aqui [na frente da sua

. )
casa] so carregando coisa’".

50 ;o . . .. . .
O tunico bar que vendia mantimentos no povoado foi inaugurado cerca de dois meses antes da minha

segunda visita e, portanto, ndo tenho dados acerca de sua continuidade.
o Entrevista realizada em 02/03/2008.
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Na primeira vez em que estive em Alto Alegre, podia-se comprar pao, além de
bebidas alcodlicas e refrigerantes, no pequeno bar situado no fim do beco. No entanto, poucos
dias apos a minha chegada, o padeiro de Capim de Roga contratou um motoqueiro para
circular pelos povoados proximos e vender o pao ainda quente. Alguns dias se passaram até
que Nilton (dono do bar’® e portador da chave da Igreja catolica do povoado, 30 anos) parasse
de vender o seu pdo. Ele se justificou, argumentando que “para comprar do padeiro, todos
tinham dinheiro, mas quando iam comprar com ele, todos queriam deixar pra pagar depois”.
Seu pai, Zezé (aposentado e meeiro), dono da casa na qual fica o bar, me contou que ja foi
levado a desistir do negdcio vdrias vezes, pois “como todos sdo parentes, todos querem pegar
fiado” e o pagamento, quando vem, demora muito. Por esse motivo, ele afirma ter perdido

varios estoques de alimentos. Com relacao a venda dos paes, Zez¢ disse o seguinte:

Mesmo sendo gente da gente, gente nossa de corag¢do, o povo da familia
pegava fiado e depois ndo pagava. Todo dia passa um padeiro, que so6 vende a
dinheiro e o povo compra. Porque quando é familia ndo quer pagar? Agora
quem quiser pdo, compra a dinheiro com o padeiro.

Nilton ndo vende alimentos no seu bar e ndo negocia nada fiado. Ao optar pela
nao comercializagao de géneros alimenticios eles se abstém de uma possivel “pressao”. Se,
por acaso, tivesse as mercadorias e se recusasse a negocia-las com os parentes, certamente
sofreria o julgamento do restante da comunidade. Isso acontece no caso de se comercializar
produtos considerados essenciais a sobrevivéncia, mas os supérfluos ndo seguem essa mesma
logica. Moralmente pode-se negar uma bala, mas nao se nega um pacote de feijdo a um
parente. Dessa maneira, hd algumas residéncias nas quais se vende artigos como sorvetes,
salgadinhos e balas. Portanto, podemos supor que, em certa medida, a relacdo de
reciprocidade que conecta os moradores do povoado representa um obsticulo a ambicdo
comercial, portanto de lucro, dos “comerciantes”.

Antes de partimos para a descri¢dao da producao da renda de bilro propriamente
dita, ¢ necessario fazer men¢do as demais atividades desenvolvidas pelas mulheres do
povoado. Praticamente todas elas criam galinhas, que assim como a produgdo agricola,
podem ser comidas ou vendidas. Algumas sabem fazer as unhas e oferecem esse servigo a
vizinhanga. Ocasionalmente algumas sdo demandadas por proprietarios, ou meeiros, para

rasparem mandioca. Acerca dessa atividade, Nanci me relatou que “tinha muito tempo que

2 Considero aqui o dono do bar enquanto tal porque ¢ ele que foca o negdcio, servindo de atendente e de

DJ, néo obstante receba a ajuda de sua mae e irma, responsaveis pelo preparo dos petiscos.

66



néo fazia renda, eu raspava mandioca, mas acabou-se™. Raspar mandioca dé mais dinheiro
que a renda”. Em seguida, questionei se ela preferia voltar a raspar mandioca, ao que ela me
respondeu: “Ndo queria mais raspar mandioca, ndo. Porque doi muito as pernas da gente e a
gente fica apurando a mandioca até acabar. A renda ndo, ta levantando pra botar o comé no
forno. Levanta, anda e senta de novo”.

Outro trabalho bastante sacrificante ¢ a lavagem de roupas, uma vez que toda
agua utilizada deve ser puxada e transportada manualmente da cacimba. Dessa maneira, até
pouco tempo antes do meu primeiro trabalho de campo, era Nanci quem lavava os uniformes
do time de futebol masculino do povoado, dirigido pelo seu irmao, Manezinho (aposentado e
“dirigente” do time de futebol). Ela relata que “lavava os uniformes do time do Manezinho,
mas passei o servi¢o pra uma sobrinha, por causa das dores nos quartos, de puxar agua da
cacimba”. Desde entdo, Lucinha (dona-de-casa e lavadeira), passou a lavar dois ternos por
semana. Cada terno equivale ao uniforme completo de todo o time de futebol, ou seja, onze
conjuntos de camisa, cal¢do e meido. Por esse servigo, ela recebe vinte reais semanais. Além
dos uniformes dos jogadores e da roupa de alguns membros da sua casa (cinco irmaos e dois
filhos)™, ela também lava as roupas de uso pessoal de dois tios e recebe oito reais semanais
de cada um deles.

A venda de produtos de uso pessoal ou doméstico também ¢ desenvolvida por
algumas mulheres do povoado. A revenda ¢ mais rara e, no periodo em que estive por 14,
verifiquei apenas uma pessoa realizando tal modalidade de venda. Nanci revendia bijuterias e
colonias de “uns homens que moram aqui perto” para os moradores do proprio povoado,
conforme se constata no seguinte trecho: “Vendo por aqui mesmo, meus primos compram”.
Com relagdo aos ganhos que obtém com tais vendas, ela diz o seguinte: “4 minha comissdo é
assim, uma colcha de cama, um negocio desse de esticar o cabelo... Mas se quiser a
comissdo, dependendo do dinheiro que a gente faz, ai ele da um dinheiro, uns quinze ou
vinte”.

Entre minhas visitas ao Cear4, instalou-se em Capim de Roga uma cooperativa
de castanha de caju (COOPCAS), que fornece castanha ja queimada e descascada, para a
agroindustria CASCAJU, localizada em Cascavel. Tal fato nao tinha causado, até aquele
momento, mudangas no padrdo das atividades desenvolvidas pelos moradores de Alto Alegre.

A tnica pessoa que conheci que trabalhava na cooperativa era Jéssica (estudante, 17 anos)

53 . . L . .
De fato, durante o periodo em que estive em campo, varias casas de farinha existentes ao lado dos

engenhos de rapadura estavam desativadas.
54 ., . . ~ . .

Apesar de ja ter sofrido sete AVCs (Acidente Vascular Cerebral), sua mie, Lucimar, continua a lavar
as suas roupas ¢ do seu marido, Zez¢.

67



que, embora pertencesse a familia, ndo morava em Alto Alegre. A remuneragdo, nesse caso,
varia de acordo com a produ¢do e cada trabalhador recebe 0,97 reais por quilo de castanha
descascada. Sua mae, Susi (merendeira), me contou que a Jéssica tinha recém ingressado no
trabalho, mas ja tinha virado algumas noites trabalhando e estava com quase cem quilos de
produgdo acumuladas. Ela espera que, a partir de agora, seus gastos com sua filha diminuam e
que Jéssica consiga “comprar suas coisinhas”.

A produgdo de artesanato também se apresenta como uma boa alternativa a
complementacdo do orcamento doméstico em contextos rurais, conforme aponta Canclini
(1982). Ele argumenta que do ponto de vista dos camponeses, tal atividade ¢ adequada, pois
“faz com que seja possivel manter a familia unida e alimentada no povoado do qual sempre se
sentiram fazendo parte” (64). Assim como a renda de bilro, diferentes tipos de artesanato
podem ser feitos no ambiente doméstico. Nesse sentido, € interessante observar que a maioria
dos artesanatos produzidos em Alto Alegre fazem uso de matérias-primas de facil acesso e
baixo custo. Assim, Gracinha (aposentada) e sua filha, produzem cestinhas de jornal para
vender. Ela afirma que “o pessoal da regido encomenda” e, no dia da minha visita, ela estava
finalizando dois pedidos: uma cesta para ovos e outra para guardar coisas de bebé. Por outro
lado, Juliana (22 anos) faz tapetes e almofadas com retalhos que sobram da confec¢do na qual
sua mae trabalha em Fortaleza.

Lucimar (dona-de-casa e artesd, 55 anos), ¢ um caso aparte, pois domina
diferentes técnicas e, para nao enjoar, sempre alterna o tipo de trabalho. Ela diz que sempre
se “aborrecia e ia trabalhar com outra coisa” e, assim, aprendeu a fazer ponto-cruz, renda de
bilro, vagonite, papel maché, cestaria com jornal, entre outros. Membro da Igreja
Presbiteriana, ela ensina no Grupo de Mulheres, ou na “Escolinha da Igreja”. Além dos
moradores de Alto Alegre, membros externos da Igreja também estdo entre seus principais
consumidores. Ela explica que vai “confeccionando umas coisas de fuxico para, quando vier
alguém de fora, comprar, né? A gente ndo pode deixar de fazer as coisas porque eu vou fazer
e ndo vou vender. Uma hora vende ™.

O artesanato de coco ¢ produzido por um casal residente do povoado e
representa a fonte principal da renda familiar. Clemilton (artesdo e secretario de cultura de
Pindoretama®) comegou a fazer artesanato ha cerca de sete anos, apoés se mudarem de

Fortaleza para Alto Alegre. Simone (dona-de-casa e artesd, 35 anos) conta que seu marido

> Entrevista realizada em 04/03/2008.
%6 Clemilton foi candidato a vereador, mas nao foi eleito. No entanto, a elei¢do de sua candidata a prefeita
garantiu a ele o cargo como seu secretario.
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“comegou sozinho. A gente se mudou pra cd e ele comegou a inventar, fazendo pegas de raiz
de arvores. Trabalhava de dia e fazia artesanato a noite”. Ela fazia renda e afirma que seu
“café da manhd era a renda, eu era viciada”. Embora reconheca que o dinheiro vindo da
renda de bilro tenha ajudado, ela argumenta que “o ganho [da renda] era pouco, ndo dava. E
virando noite trabalhando. Ele [seu marido] dizia: “Vocé vai morrer de trabalhar nessa
almofada. Para de estar fazendo renda, vem me ajudar no artesanato’ .

E interessante observar que tal distingdo, que diferencia a renda do artesanato,
se apdia numa concepgao diferente da “oficial” acerca do que constitui o artesanato.. Dessa
maneira, desde os primeiros estudos sobre o tema, realizados pelos folcloristas, até as
classificagdes atuais, como do SEBRAE, por exemplo, consideram a renda de bilro como um
tipo de artesanato. Poderiamos supor que essa concep¢do encontra relacdo na ja citada
oposicao (e complementaridade) entre o trabalho e a ajuda. Nesse sentido, a renda de bilro
confeccionada pela dona-de-casa representa uma ajuda, um complemento ao frabalho do
marido. Por outro lado, quando se trata de um artesdo, cuja principal atividade ¢ o artesanato
e, mais importante, quando essa atividade ¢ a principal fonte de renda da familia, tal ocupagao
se caracteriza enquanto trabalho. Assim, ao distinguir o artesanato da renda, Clemilton
mantém a diferenciagdo, socialmente significativa e hierarquizada, entre o trabalho e a ajuda.

Acerca do processo de aprendizagem do artesanato do coco, atividade na qual
se inseriu para ajudar seu marido, Simone conta que aprendeu com a pratica. Ela relata que
sua primeira tentativa foi fazer um palhaco igual ao que seu marido havia conseguido como
amostra, mas o resultado saiu tdo estranho que “o pessoal comegou a chamar de bruxa”. A
novidade fez sucesso e a “bruxa tinha muita saida”. Quase toda a matéria-prima utilizada por
eles ¢ catada em propriedades proximas ao povoado e, de acordo com o que Simone me
relatou, o buriti (semente utilizada nos bilros antigos) € o item que os obriga as maiores
caminhadas, uma vez que estdo cada vez mais escassos na regido. Os Unicos materiais que
compram s3o a palha de buriti e a semente de agai, essa ultima, por exigéncia do mercado, ou

melhor, dos consumidores. Ela narra esse episodio no trecho que segue:

A gente usava a semente de pau-brasil so que o pessoal achava que os olhos
do bicho era muito vermelho, tinha que ser branco com preto. Ai a gente
comegou a comprar semente de agai. Ai ficou mais ruim pra gente, o ganho ja
ficou mais pouco. Era tudo pegado, ndo tinha que comprar. A semente de
agat, o pacote é dez, quatorze, assim.

57 Entrevista realizada em 07/03/2008.
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No periodo da minha primeira viagem, Clemilton e Simone comercializavam
sua producdo em um engenho na beira da estrada para Cascavel, cujo proprietario ¢ Elton
Araujo, neto de Zuza. Durante o tempo em que ocuparam uma das salas destinadas a locagao,
eles nao pagaram nenhum tipo de taxa, embora o artesdo de produtos em cip6é que ocupava a
banca vizinha pagasse mensalmente. Na ocasido ela alegou que “até agora [Elton] ndo
cobrou porque, quando precisa, o Clemilton faz as corridas dele para Fortaleza”. No ano
seguinte, quando retonei ao povoado, pude observar que eles haviam transformado a casa que
Ednardo, filho de Creusa, havia desocupado, em uma oficina de trabalho®. Além disso, eles
também mudaram de ponto de venda e, agora, pagam setenta reais mensais pelo aluguel de
um ponto na estrada para Fortaleza, proximo a entrada de Pindoretama. Ela mostra-se
satisfeita com essa escolha e justifica que o novo local ¢ mais proximo da pista, o que facilita
a parada dos turistas.

A busca de todos os membros da familia, em busca de complementagdo ao
“basico”, adquirido pelo homem por meio do trabalho, explicita outros aspectos da vida
social. Conforme foi colocado, as concepcdes de género, assim como as alternativas
produtivas mais indicadas para homens e mulheres, encontram-se embasadas em tal distingao.
De maneira andloga, os espacos sociais nos quais se ddo essas atividades, também sdo
classificados e hierarquizados. O ambiente ¢ compreendido, assim, como “um espaco total
composto por espagos especificos articulados entre si pelo grupo que nele vive, e dele, vive.
O ambiente ¢, pois, um espaco construido por agentes sociais especificos que lhe atribuem”
(Woortmann, 1992: 31). Em seu trabalho “O ambiente e a mulher”, Woortmann, se propde a
analisar as transformagdes no ambiente de comunidades pesqueiras no Rio Grande do Norte e
suas repercussoes sobre o espaco de trabalho feminino. Seu ponto de partida ¢ uma situagao
na qual a complementaridade de género (pescador e agricultora/coletora) correspondia a uma
complementaridade de espagos/ambientes (mar e terra)

Nesse sentido, ela demonstra a relacdo entre a degradagdo ambiental e a
degradagdo feminina, que tem seu acesso aos diversos recursos (complementares) limitados
ou dificultados. Por meio da descri¢do de uma comunidade em trés momentos historicos
distintos ela salienta essa transformagao. A alteragdo da ocupagdo e do uso dos espagos,
provocada pela privatizagdo das terras soltas, isto €, de uso coletivo, e pela especulagdo
imobilidria, limita a atuacdo da mulher, reduz suas as alternativas de produ¢do complementar.

Assim, seu relato mostra que na primeira fase, até os anos 50,

8 Eles ndo pagam nenhum tipo de aluguel por tal ocupagdo e arcam apenas com o papel da luz, isto €, a

conta da eletricidade.
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. a area agricola, tanto fornecia produtos de consumo final como insumos
intermediario. Através do cultivo do algoddo, as mulheres produziam também
insumos para as atividades produtivas dos homens, pois a partir do algodao
plantado pelas mulheres eram tecidas (por elas mesmas) as redes de pesca e
consertadas as velas. (Woortmann, 1992: 34)

Podemos supor, dessa maneira, que em algum momento do passado as
rendeiras das quais estamos tratando, talvez tenham fiado a propria linha que utilizavam na
elaboracdo da renda de bilro. Embora nao tenha coletado nenhum relato acerca desse fato,
acredito que isso se justifica pela pouca profundidade historica dos dados obtidos, que
atingem até a década de 1950, quando as rendeiras mais idosas eram jovens. Alguns
elementos presentes na produgdo da renda, tanto de Alto Alegre, como da Prainha, indicam
para uma situacao analoga. A semente do buriti utilizada na confec¢ao dos bilros antigos,
extremamente valorizados entre as rendeiras, ¢ um caso exemplar. Na Prainha e outras
regides litoraneas, o desmatamento provocado pela ocupacdo desordenada do solo, eliminou
as palmeiras de buriti da paisagem. Mesmo em Alto Alegre, povoado interiorano, Simone
relata que a dificuldade de se encontrar uma palmeira, para extrair o coco do buriti, ¢
crescente. A tendéncia ¢ que, as rendeiras, passem a utilizar o bilro de pau e que o mesmo
seja substituido na confec¢do artesanal, por um equivalente industrializado, conforme
apontou Simone com relagdo a semente do pau-brasil. Os supostos de producdo deixam de ser
internalizados e, assim, a compra dos bens de consumo necessarios a reproducao familiar

progressivamente substitui a subsisténcia.
2.5 - A renda de bilro e as rendeiras de Alto Alegre

No povoado de Alto Alegre, o grupo das rendeiras que faz a renda de bilro
diariamente ¢ formado por apenas quatro mulheres, todas elas moram no beco e tém mais de
cinquenta anos. Nas redondezas do povoado hd, ainda, outras poucas rendeiras de bilros. Elas
sentam na almofada incontaveis vezes ao longo do dia, nem que seja para “dar dois ou trés
trocados” entre as tarefas domésticas. O seguinte trecho da entrevista de Maria (aposentada,
63 anos) relata esse fato: “Quando eu tenho um tempinho, que eu nao tenho nada pra fazer,
ai eu vou, me sento ali, faco aquele pedacinho. Ai me lavanto, venho olhar a panela, ai volto

4 . 1159 : :
de novo e é assim’". Assim, lenta e intercaladamente, elas produzem longas pec¢as de renda.

59 Entrevista realizada em 03/03/2008.
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E interessante observar que as mulheres produtoras de renda no povoado nao
se identificam enquanto rendeiras. Quando sdo questionadas acerca da atividade que
desenvolvem, as primeiras respostas que surgem tem relagdo com o trabalho doméstico e com
a agricultura. Tais dados sdo reveladores, pois retratam a maneira como tais mulheres se auto-
identificam e, nesse sentido, os valores relacionados a cada tipo de atividade. Assim, quando
se intitulam donas-de-casa, o fazem porque essa atividade ¢ tida como prioritaria. Dessa
maneira, a renda de bilro sé serd produzida nos intervalos entre as atividades domésticas,
quando estdo livres das tarefas. Por outro lado, a agricultura se apresenta enquanto uma
atividade igualmente central, uma vez que ¢ por meio dela que se garante o “basico” a
reproducao familiar.

Ao longo do dia, as almofadas das rendeiras circulam pela casa, ao passo que
durante a noite ela fica devidamente coberta e protegida em um canto, geralmente na sala. As
rendeiras de Alto Alegre tém o hébito de produzir suas pegas dentro de suas casas,
principalmente na sala. A varanda ou o quintal sdo os lugares mais distantes aos quais
carregam a almofada com o objetivo de “dar uns trocados”. A escolha pelos ambientes mais
privativos tem uma explicagdo. Varias vezes, ao longo do meu trabalho de campo, fui
questionada acerca do uso das informacdes que estava coletando. O maior receio,
demonstrado por pessoas de ambos os sexos e de diferentes geracdes, € quanto ao risco das
rendeiras de bilros perderem a aposentadoria caso continuem produzindo renda apds terem se
aposentado. Certa vez, quando pedi para tirar uma foto de uma rendeira em sua almofada, ela
me perguntou se isso poderia vir a prejudicar sua aposentadoria. De maneira andloga, Nanci
respondeu o seguinte, quando perguntei se tinha intengdo de parar de fazer renda depois que
se aposentasse: “Eu vou. Eu mesmo, ndo tava nem fazendo ndo, sabe por qué? Eu tive medo
de que eu levasse uma bronca lda, porque eu ja tinha feito as entrevistas [audiéncias para
aposentadoria], né? Eu ndo queria nem fazer. Eu fiz porque a Creusa pediu que eu fizesse umas pegas
pra ela, né?”. Miriam (aposentada, 64 anos) também afirma ter parado de fazer renda quando se
aposentou porque tinha medo de perder a aposentadoria, além de ja estar “ruim das vistas”. Na Lei n°
8.213/91, que define que todo produtor rural tem direito a aposentadoria de um salério-
minimo, ndo ha qualquer men¢do a impedimentos dessa natureza. O Estatuto do Produtor
Rural, cujo projeto de lei esta em avaliacdo, também nao faz referéncia a essa questdo. No
entanto, tal temor se justifica pela visita ocasional de fiscais do Sindicato dos Produtores
Rurais. Nesse sentido, apesar do referido item ndo constar na lei, pode ser que a proibigdo
conste no estatuto da instituicdo representativa, como associacdes e sindicatos. Nao tive

acesso ao estatuto do Sindicato dos Produtores Rurais do Municipio de Pindoretama para me
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certificar acerca do impedimento do qual as rendeiras se referem. De acordo com os dados
coletados entre as proprias rendeiras, essa puni¢cdo nunca chegou a ser aplicada. Nenhuma
delas ja conheceu ou ouviu falar de alguém que ja tenha perdido a aposentadoria por ter sido
flagrada trabalhando na almofada®.

A renda de bilro produzida hoje pelas
rendeiras de Alto Alegre e entorno pouco se
diferencia daquela que suas maes faziam no
passado. Trata-se a da renda em metro, ou seja,
uma pe¢a Unica e continua, utilizada como
acabamento na produgdo de artigos domésticos e
de vestuario. Dentro dessa classificacao (renda em
metro) hé, ainda, a distincdo entre o bico e o
entremeio, também chamado simplesmente de
renda®. O entremeio ¢é caracterizado pelas laterais
retas que, portanto, devem receber aplicacdo de
tecido em ambos os lados, ao passo que o bico tem
apenas uma lateral reta, que ¢ costurada as barras
de toalhas e roupas. A principal distingdo entre as
rendas antigas e as de hoje ¢ a largura e,

: consequentemente, a complexidade. A pec¢a, que €
162

a unidade padrdo de venda na feira de Cascave
ndo se alterou ao longo dos anos e mede dez metros de renda. Os principais padrdes de renda
em metro confeccionados em Alto Alegre sdo: peixinho, bico das velhas, maranguape e a
Jacarecoara.

O papelao utilizado por elas como molde para as rendas ¢ reaproveitado de
toda espécie de caixa que tém a disposi¢do, como caixas de eletrodomésticos e embalagens
em geral. Creusa argumenta que os papeldes antigos, com muito tempo de uso, sdo melhores
de se trabalhar devido ao tamanho, relativamente maior, do buraco no qual o espinho (ou o

alfinete) deve ser introduzido, que facilita sua visualizacio®. Esses papeldes, ainda da época

60 Uma vez que ndo realizei qualquer levantamento no Sindicato, ndo tenho dados suficientes para

realizar uma discussdo adequada a respeito. No entanto, podemos aventar a possibilidade que tal fato seja um
reflexo das estruturas de poder locais e, portanto, de poder de género.

ol Apesar de tal classificacdo, quando utilizo a palavra “renda”, salvo nos casos especificados, estarei
referindo-me a renda de bilro de maneira geral.

62 A renda também pode ser vendida por metro, conforme ocorre no Mercado Central de Fortaleza.

63 A cor do papeldo também pode facilitar, ou atrapalhar, a confecgdo da renda, dependendo da cor da
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que eram feitos com grude’”, sdo raros, uma vez que a maioria jd se perdeu. Com relagdo a

um papeldo antigo que Creusa havia pegado emprestado, ela relatou o seguinte:

Esse papeldo é tdo bom de fazer, ele é todo arrombado. Ja fizeram foi muita
renda nele, ne? Eu gostei tanto dele que nem queria devolver. Velhinho é
melhor de fazer do que o novo. O buraco é mais graudo, mais aberto, melhor
de fazer. Aqui ta tudo arrombado. O novo, com buraco pequeno, ¢ mais dificil.

Todas as rendeiras afirmaram saber furar o papeldo, mas dizem ndo gostar de
realizar tal servico porque suas vistas ja estdo “camsadas e ndo sai direito”. Dalva
(aposentada, 70 anos), moradora de Pedrinhas, relata que sabe “mas ndo fica bom igual
quando o outro pessoal pinica, ndo. Tem uma mulherzinha ali, eu mando ela pinicar. E um
real pra pinicar””. Em Alto Alegre, quem cumpriu a funcio de furadeira, pelo menos
durante o periodo em que estive por 14, foi Nanci. Ela pinicou papeldes para Creusa, sua irma,
e para Maria de Lourdes, sua cunhada. Nanci utiliza uma amostra da renda desejada, ou um
papeldo ja furado da mesma, como modelo para perfurar um novo molde. Nenhuma das
rendeiras de bilros do povoado sabe inventar um papeldo® e, assim, elas (por meio de Nanci)
reproduzem os padrdes a partir exemplares (de renda ou j4 no papeldo) ja disponiveis,
emprestados ou adquiridos. Conforme veremos adiante, tal fato ndo significa que
simplesmente reproduzam os padroes sem qualquer planejamento prévio e, dessa maneira,
sabem adaptar o papelao de acordo com suas demandas.

Com relagdo ao tipo e as cores das linhas utilizadas na renda de bilro, algumas
mudangas ocorreram nas Ultimas décadas. A maior parte das rendeiras relata que, desde a
época das suas maes, o branco ¢ o bege sempre foram as cores predominantes das rendas
produzidas na regido. A seguinte fala de Maria (dona de casa, 39 anos), moradora de

Pedrinhas, povoado proximo ao Alto Alegre, retrata bem esse fato:

Sempre era o branco, sempre o branco, sempre o branco. Era em todo lugar,
o branco. Agora ndo, que tem de varias cores. Mas o pessoal sempre preferiu
o branco, antigamente ninguém via renda de toda cor, como agora, ndo. So
fazia o branco e era com a linha fina® .

linha e da claridade do ambiente.

64 Simone relatou que o uso do papeldo de goma durou até 1994, ano no qual nasceu sua filha. Depois
disso, o uso do papeldo de caixas passou a predominar.

63 Entrevista realizada em 29/02/2008.

66 De fato, elas disseram que desconhecem a possibilidade de se criar uma nova renda da cabega.

67 Entrevista realizada em 28/02/2008.
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Algumas relatam que “ndo se davam” com a linha branca, pois ela sujava
muito facilmente. Elas citam o rdseo € o salmio como opcdes utilizadas para fazer as rendas
ou parte delas®®. Nanci explica porque ndo gostava de trabalhar com a cor branca: “Eu ndo
me dava muito com a linha branca, ndao. Porque ficava preta, ndo sabe? Custava a fazer, né?
Ai ficava pretinha. Nesse tempo, nos fazia renda, ndo tinha energia, né? So tinha luz de
lamparina e ai sujava a renda, ficava pretinha”®. Hoje, no entanto, ela utiliza basicamente o
branco e o bege. As cores mais claras sao melhores para se trabalhar, pois atrapalham menos
a visdo. Dessa maneira, as rendeiras mais velhas preferem as cores claras, principalmente, o
branco e o bege. As cores consideradas como as piores sdo o preto e o vermelho, uma vez que
dificulta a identifica¢do de qual fio esté4 ligado a cada um dos bilros.

A linha utilizada antigamente em Alto Alegre era a linha fina. A espessura de
tal linha ¢ um pouco maior que a linha de costura normal e sua fragilidade exigem cuidado e
aten¢do redobrados ao se trabalhar com ela. A linha fina se rompe com facilidade e, por isso,
a rendeira deve executar os trocados e demais movimentos com suavidade. Atualmente,
porém, nenhuma das rendeiras que conheci em Alto Alegre e arredores utiliza mais a linha
fina para fazer suas rendas de bilros. Ha muitos anos, elas passaram a usar outro tipo de linha
que, em oposicao a anterior, foi denominada linha grossa70. A maior resisténcia dessa linha
permite que as rendeiras executem movimentos mais rapidos e de maneira mais brusca. Dalva
afirma que antigamente “so usava linha fina. Agora é so linha grossa. A linha fina é mais
trabalhosa que a linha grossa””’.

Ha, ainda, outra diferencga significativa quando se compara a producdo da
renda de bilro com as duas linhas. Aqui, defino tal diferenca como de “escala”. Nesse sentido,
se tomarmos duas rendas do mesmo padrao confeccionadas com linhas diferentes, poderemos
constatar que a renda manufaturada com a linha grossa ¢ maior que a outra, feita com a linha
fina. O calibre da linha grossa faz com que essa linha “ocupe” mais espago e preencha os
padrdes definidos pelo molde com menos pontos. Assim, a mudanga da linha fina para a
grossa transformou a producdo da renda de bilro, uma vez que se alterou radicalmente o
tempo necessario para se confeccionar uma pe¢a. Embora ndo tenha dados acerca do tempo
necessario para produzir dez metros de determinada renda de bilro com a linha fina,

certamente ¢ mais demorada do que com a linha grossa.

68 Algumas rendas podem ter detalhes coloridos nas pontas.

69 Entrevista realizada em 03/03/2008.

70 A Ttnica distingdo entre elas ¢ a espessura, uma vez que ambas sdo de algoddo. As marcas mais
utilizadas pelas rendeiras de Alto Alegre sdo conhecidas e comercializadas por todo o pais, como a “Cléa” e
“Anne”.

n Entrevista realizada em 29/02/2008.
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Ao incorporarem a linha grossa como a matéria-prima principal da renda de
bilro, a produgdo foi acelerada. No entanto, de acordo com os relatos das rendeiras, tal fato
ndo parece ter se refletido nos seus ganhos, uma vez que a desvalorizagdo da renda ¢
recorrente nas suas falas. Elas explicitam essa depreciacdo quando comparam o montante de
mercadorias que adquiriam antigamente, com o dinheiro provindo da renda, ao seu poder de
compra atual. Muitas relatam que, quando eram mocgas, se “vestiam com a renda”, isto €, o
dinheiro obtido com a renda de bilro era suficiente para que comprassem todas as suas
coisinhas (vestidos, chinelos, produtos de higiene e outros produtos de uso pessoal), além de
poderem ajudar com as lebres’ da casa, se fosse necessario. Vejamos o que Maria, residente

do povoado das Pedrinhas, relata acerca dessa questio:

Antes dava pra comprar [suas coisas, roupas, etc.], agora é que ndo da mais.

Mas, de primeiro, dava. O pessoal até ficou desacreditado de vender, eu acho.

Dou mais fé, ndo, como eu tinha. Eu me vestia, de primeiro, quando era moga,

toda com o dinheiro da renda. Mas agora, quem é que vai se vestir como
> NS 73

ganho da renda? Ndo tem como.

A depreciacao do prego da renda de bilro produzida em Alto Alegre podera ser
mais bem compreendida se levarmos em conta tanto a estrutura produtiva (e o seu
funcionamento) do préprio povoado, quanto a estrutura (produtiva e comercial) mais ampla
na qual a renda de Alto Alegre se insere. Assim, o crescimento da utilizagdo da linha grossa e
consequente abandono da linha fina, provocaram a desvalorizagdo da primeira e a valorizagao
da segunda, que se tornou mais escassa. Conforme vimos, produzir renda de bilro com a linha
fina exige, além de paciéncia e delicadeza, um tempo de trabalho consideravelmente maior.

O tempo necessario para que a rendeira finalize cada pega ird depender do
modelo da renda escolhido, da rapidez da rendeira e do montante de horas diarias que dedica
ao trabalho. O aspecto temporal da produgdo da renda de bilro em Alto Alegre ¢ de extrema
importancia e encontra-se intimamente vinculado ao ja citado esfor¢o, da maioria dos
moradores do povoado, para obter algum dinheiro extra que venha a somar-se ao or¢amento
familiar. Em resposta a tal necessidade, a renda de bilro confeccionada em Alto Alegre foi

adaptada e seus padrdes simplificados, no sentido de acelerar sua produgao.

s Analoga a expressao mineira tradicional, “trem”.

7 Entrevista realizada em 28/02/2008.
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2.6 -“A [renda] roubada é mais ligeira.’

A maior parte da renda de bilro produzida em Alto Alegre ¢ comercializada na
feira de Cascavel, que ocorre todos os sabados. Nesse sentido, a ndo ser que a rendeira tenha

4 . .
»7 o ideal é

condi¢des financeiras para juntar suas rendas como uma espécie de “poupanca
que produzam, pelo menos, uma peca para vender a cada sdbado. Dessa maneira, ela
asseguraria o recebimento de uma pequena quantia semanalmente, cujo destino define de
acordo com as necessidades e prioridades da familia. Por mais que a incorporacao da linha
grossa tenha acelerado a confeccdo da renda de bilro, tal aceleragdo ¢é relativa. A confecgdo
de uma peg¢a de renda, mesmo com a linha mais espessa, € um processo lento e trabalhoso que
pode levar entre dois dias e alguns meses para ser finalizado, dependendo da complexidade e
da largura do modelo selecionado. Assim, para poderem produzir uma ou mais peg¢as de
renda por semana, a tendéncia € que as rendeiras de Alto Alegre priorizem os padrdes mais
simples e estreitos, que demandam um investimento menor de tempo e linha. Isso pode mudar
em caso de encomendas especificas que, conforme veremos adiante, sdo prioritarias.

A tendéncia a simplificacao das rendas de bilros produzidas em Alto Alegre
pode ser vista como resultado da necessidade de produzi-la em um curto espaco de tempo,
para que sejam vendidas e, entdo, convertidas em bens de consumo essenciais a reprodu¢do
familiar. H4 uma modalidade especifica da renda de bilro feita no povoado que corrobora tal
hipotese, a renda roubada. Desse modo, Creusa relata que “pra fazer ligeiro, ai inventaram a
roubada. O pessoal, pra ganhar dinheiro ligeiro, né?”. Maria argumenta nesse mesmo
sentido: “Ela [sua mae] fazia aqueles biquinhos estreitos. Porque, assim, nos tudo pequeno,
ne? E o tempo dela era pouco, ai ela sentava aqueles bicos mais estreitinhos pra poder
fazer”. As rendeiras relatam que a renda roubada existe desde sempre, “toda vida existiu” e
que elas ja aprenderam a fazer a renda dessa maneira, conforme podemos constatar na
seguinte fala: “eu jd conheci fazendo renda roubada”. Nesse sentido, Creusa argumenta que
faz a roubada, “pra ir mais ligeiro. A maior parte das rendas é roubada, pra diminuir os
bilros e fazer mais ligeiro. A maior parte do povo faz a renda roubada”. Quando perguntei a
ela, porque o povo teria comecado a roubar a renda, obtive a seguinte resposta: “Porque fica
melhor de fazer. Fica mais facil de fazer, fica mais facil porque fica mais grauda. Quanto

mais grauda, melhor pra gente fazer. E mais ligeiro”.

74 ~ 7 . . .
Esse ndo ¢ o caso de nenhuma das rendeiras de bilros residentes em Alto Alegre.
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A possibilidade de se roubar a renda, além de acelerar a produgdo, também
apresenta outra vantagem significativa do ponto de vista das rendeiras de Alto Alegre, a
redu¢do do consumo de linha. Embora a linha seja a unica matéria-prima da renda de bilro
que exige renovagao constante, seu custo ¢ alto quando comparado ao prego final do produto
e ao “lucro” da rendeira, incluindo ai o custo do seu trabalho. Nesse sentido, Dalva argumenta
que prefere fazer “o bico das velhas ao peixinho porque levo o mesmo tempo e come menos
linha”. Por outro lado, a preferéncia pela produgdo de rendas mais simples e rapidas pode ser
evidenciada pelo baixo namero de pares de bilros que a maior parte das rendeiras do povoado
possui. Maria de Lourdes tem apenas oito pares e Nanci, dez. Acerca dessa questdo, Nanci
afirmou o seguinte: “Eu gosto de fazer o peixinho porque é mais ligeiro, né? E as vezes, os
bilros também sao poucos, ndo da pra fazer renda larga’.

Pode-se roubar uma renda de duas maneiras distintas. O primeiro modo
consiste na substituicdo dos pontos que demandam mais linha, os mais fechados, e que,
portanto, demoram mais tempo para serem feitos, por pontos mais simples. Nesse caso, o
mesmo papeldo serve de molde para a renda legitima e para a roubada, sendo que a diferenca
se da no momento da feitura da renda. Para confeccionar a renda legitima basta que a rendeira
acompanhe toda a sequéncia definida pelo papeldo legitimo, obedecendo aos pontos por ele
estipulados. Quando a rendeira desejar fazer essa mesma renda, s6 que roubada, ela

simplesmente substitui pontos cheios (como a barata” ou o dado’®) por trancinhas simples.

Maria de Lourdes confirma tal substituicao: “No lugar dos dados, é as carreirinhas”.

Foto 10: Bico da jaarecoara legitima, isto é, com as baratas (“pétalas” de flores na parte de cima).

» A barata tem formato de uma pétala de flor e sua feitura demanda varias idas e vindas dos bilros para

que fique toda preenchida com linha.
7 Um quadrado que, assim como a barata, deve ser totalmente preenchido com linha.
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A outra maneira de se roubar a renda exige que um papeldo especifico seja
furado para esse fim, uma vez que o nimero de furos do molde correspondente a renda
legitima deve ser reduzido. A quantidade de perfuragdes existentes no molde de determinada
renda estd diretamente relacionada ao nimero de pares de bilros necessarios para sua
confeccdo. Assim, ao diminuir o total de furos no molde de uma renda, se reduz também a
quantia de bilros necessarios e consequentemente o dispéndio de linha e de tempo. Maria de
Lourdes argumenta que “a roubada é mais ligeira de fazer. Tem menos buraco, né?”. De
acordo com o que pude constatar, o roubo por meio da diminui¢do dos pares de bilros

empregados € mais recente que a substituicdo dos pontos, conforme indica a seguinte fala:

“antes ndo roubava nos bilros, agora rouba”.

Figura 12: Processo de roubar a renda bico das velhas. Observem que um par de buracos, referente ao par de
bilros que esta sendo roubado, no centro de cada uma das pontas da renda, ndo ¢ utilizado.
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Figura 13: De cima para baixo - Renda bico da maranguape legitima, papeldo da bico da maranguape
legitima e papeldo roubado. Repare que trés furos foram omitidos do modelo roubado, reduzindo os
bilros demandados em um par.

Apesar das vantagens enumeradas acerca da renda roubada, as rendeiras de
Alto Alegre reconhecem que, quando comparada a legitima, elas deixam a desejar tanto em
termos estéticos como de qualidade. A simplificacdo dos pontos e a reducao do numero de
bilros reduzem a quantidade de linha necessaria para se confeccionar a renda roubada. Dessa
maneira, a renda roubada é mais vazada e ndo apresenta a mesma consisténcia (firmeza) da
outra. Nesse sentido, Maria de Lourdes argumenta que “a [renda] que tem mais par fica mais
cheinha, mais bonitinha”. De maneira andloga, sua cunhada, Nanci afirma que “a legitima é
melhor. A roubada é mais feia porque fica arreganhada”. A tinica rendeira que conheci no
interior, proximo ao Alto Alegre, e que ndo fazia renda roubada foi Maria das Gragas

(aposentada). Ela argumenta nao gostar “de fazer renda grauda, [porque] fica mal feita, fica

feia”.
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O preco de uma pe¢a da renda de bilro varia de
acordo com critérios como complexidade do padrio,
largura, tempo e linha gastos. A complexidade do
desenho estd diretamente ligada as tltimas duas
variaveis. A maior parte da renda de bilro
confeccionada em Alto Alegre esta entre as mais
simples, uma vez que sdo estreitas e roubadas, ou seja,
demandam menos tempo e linha para sua produgao.
Assim, essas rendas estdo também entre as mais
baratas, conforme explica Nanci: “E mais barata
porque tem mais espago, é mais grauda. Aquela mais
cheinha é mais cara”. Na minha primeira estada em
Alto Alegre, praticamente todas as rendeiras de Alto
Alegre e entorno estavam fazendo a renda peixinho. O
peixinho ¢ uma renda estreita, que come pouca linha, ¢
feita em pouco tempo e aparenta-se a uma espinha de
peixe. Sua simplicidade ndo permite nenhuma forma

de roubo e, pelo que pude observar, a Unica maneira

s

de simplificd-la ainda mais, ¢ estreitando-a. As

Foto 14: Renda peixinho

rendeiras levam entre dois e cinco dias para tirar os

dez metros equivalentes a uma pe¢a, que ¢ vendida na

feira por trés reais, em média. Quando retornei, no ano
seguinte, todas as rendeiras haviam abandonado o peixinho, embora continuassem fazendo
padrdes mais estreitos da renda de bilro, como o bico das velhas ou a jacarecoara sem
barata, ou seja, roubada. O bico das velhas, por exemplo, pode ser feito em trés versdes
diferentes: o legitimo e dois roubados. Esse padrdo demanda, originalmente, nove pares de
bilros, mas encontrei rendas desse mesmo modelo sendo confeccionadas com oito e, até, sete
pares. Em média, a bico das velhas feita com o menor numero de bilros (sete), vale quatro
reais na feira de Cascavel e, as outras, cinco. O preco das rendas aumenta conforme ela se
alarga e se torna complexa e, nesse sentido, as mais elaboradas, que demoram alguns meses
para serem finalizadas, podem custar até trinta reais. Em Alto Alegre, a rendeira que produz a
renda mais custosa ¢ Maria das Gragas. Ela faz apenas a jacarecoara legitima, isto ¢, a

Jjacarecoara com barata, que depois de terminada € comercializada na feira por, no maximo,
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vinte reais. Enquanto a renda /egitima desse padrao demanda 26 pares de bilros, a roubada,
sem as baratas, usa apenas 16 pares.

A quantia arrecadada por meio da produgao intensiva e diaria da renda de bilro
¢ baixa, embora extremamente importante. Nesse sentido, se todas as rendeiras residentes no
interior fossem a feira de Cascavel, levando individualmente sua produgdo semanal para ser
comercializada, o ganho de cada uma delas seria infimo. Assim, apesar da producgdo da renda
de bilro ser feita de maneira individual e isolada pelas rendeiras do povoado, no momento da
venda elas se unem. Ao invés de todas irem para a feira, apenas uma delas vai e vende a renda
produzida por todas. Dessa maneira, aquelas que vendem na porta nao precisam deixar o
povoado e, portanto, poupam o dinheiro do transporte. Ao delegarem para uma intermediaria
a funcdo de vender suas pecas de renda, as rendeiras também se poupam do desgaste da
propria negociagao. No entanto, antes de passarmos a discussao da atividade da intermediaria
propriamente dita, acredito que uma breve descrigdo acerca da feira de Cascavel como um
todo seja importante no sentido de situar a mediacdo das rendas de bilros e 0 modo como ela

se desenvolve.

2.7 - A Feira de Cascavel

A referéncia mais antiga que encontrei da feira de Cascavel, também
denominada de feira de Sao Bento, data de 1859 (Bessa, 2001). Quando perguntado acerca da
idade da feira, um funcionario da prefeitura respondeu-me o seguinte: “E muito antiga, desde
o inicio”. Nas conversas que mantive com Creusa ao longo de minha estadia em sua casa, ela
sempre fazia meng¢ao as suas idas na feira acompanhando sua mae, quando era menina, ainda
nos fins dos anos 1940. Ela relata que elas iam a feira, frequentemente acompanhadas por um
tio materno, para venderem as rendas-de-bilro produzidas por sua mie’’ e para fazerem a
feira. Elas saiam de Alto Alegre ainda durante a madrugada, pois costumavam ir para a
cidade a pé ou na carroceria de um caminhdo. Esse fato ¢ bastante enfatizado, haja vista a
distancia de cerca de 14 quilometros que separam Alto Alegre de Cascavel. Vejamos seu

relato acerca desse ponto:

Conhego aquela feira, desde menina. Com dez anos eu ja andava na feira com
a minha made. De madrugada, nos ia... ela fumava cachimbo, sabe? Gostava
muito de café, nos fazia uma garrafa de café, levantava de madrugada e pra ir

7 Ela relata que, nessa época, a sua renda ainda ndo era boa pra vender.
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pra Cascavel, nos ia a pé. Ela com o cachimbdo fumando e eu com a garrafa
de café, uma xicara na mdo. A gente ia, andava um pedago de chdo...

Sobre a feira propriamente dita, percebemos por meio da fala de Creusa uma
mudanga drastica, relacionada tanto a disposi¢do fisica da feira quanto aos produtos nela
comercializados. Ela descreve a feira de antigamente como sendo /iberta, campal. De acordo
com Woortmann (1997), no “mundo” camponés, terra /iberta se caracteriza enquanto a terra
“solta”, de utilizacdo comum. No campo, essa situacdo foi modificada pela invasdo das cercas
de ‘arame farpado’ e, de acordo com a fala de Creusa, essa mesma categoria parece se aplicar,
igualmente, as cidades e ao processo de crescimento urbano. Tal percep¢do se deve a
transformagao como o tamanho da cidade, a densidade e a forma de sua ocupagdo e o proprio
tamanho da feira. Antes a feira ndo ocupava o espago da rua, como acontece hoje. Conforme
a sua fala, antes na rua, so ficava as lojas. A feira, no entanto, ¢ dindmica e acompanha os
processos de modernizagdo das cidades (Canclini, 2003). Tais processos também se
expressam na transformacdo das relagdes entre as pessoas, conforme ilustra a seguinte

colocagdo de Creusa:

Agquilo ali, antigamente ndo tinha aquilo ali, ndo. Era tudo assim, com as ruas
assim ao redor. Era tudo campal, ndo era assim como ¢ hoje em dia ndo, que
¢ coisa pra aqui, coisa pra acola, é bodega, ¢ tudo. Nao tinha essas coisas
antigamente desse jeito, era tudo diferente. A rua hoje mudou muita coisa. Era
menor, a feira era menor. De primeiro ndo tinha aquele monte de casa, hoje
em dia é casa pra aqui, pra acold, que ninguém sabe nem de onde é, nem
quem é. De primeiro as coisas eram muito diferentes de hoje.

Mudangas como essas sdao, necessariamente, acompanhadas de outras. O
crescimento urbano e a amplia¢ao da clientela de uma feira alteram os produtos que nela sao
negociados. Dessa maneira, Creusa afirma que quando ela era menina ndo se comprava roupa
feita nem nas lojas comerciais e, muito menos, na feira’*. Nessa época, os calgados também
eram comercializados exclusivamente nas lojas. Na feira em si, se vendia, basicamente, itens
alimenticios, como verduras, frutas, feijao e peixe velho”. Além disso, Creusa também cita a

venda de objetos feitos em barro:

Naquele tempo a feira era mais diferente de hoje em dia. Antigamente era
mais aquelas coisas de barro que vendia, como hoje ainda tem, né? Mas ndo é
mais como era, era prato de barro, era uma quantidade de barro, era pote,

78

Naquela época, entre as décadas de 50 e 70, costumava-se comprar cortes de tecido para fazer roupas.
79

Peixe seco.
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era ndo sei o qué. Vendia peixe velho, vendia um bocado de coisa que ainda
hoje vende, mas ndo era mais como é. Nao tinha aquele rouparal no meio da
feira, ndo tinha aquelas bancas, ndo.

A feira se distingue bastante da descricao feita por Creusa da época em que
acompanhava sua mae nas compras, antigamente, quando era moca. Apesar do grande
crescimento, a feira permanece semanal. Assim, todo sabado, o centro da cidade de Cascavel
da lugar a uma enorme feira, que comega a ser armada ainda na sexta-feira pela noite. Ao
amanhecer de sadbado, a rua j& se encontra ocupada por barracas dos mais diversos produtos,
que também tomam as calcadas e galpdes proprios para a venda de determinadas
mercadorias. A feira de Cascavel, atualmente, ocupa uma grande area quadrilatera®, cujos
principais limites sdo: duas avenidas paralelas, sendo que uma ¢ a via de acesso a cidade ¢ a
outra ¢ a rua da rodovidria, e duas ruas comerciais, também paralelas, que t€ém seu transito

parcialmente interditado para a realizacdo da feira.

talGlobe
‘57 38° )
Foto 15: Feira de Cascavel, com a localizagdo das rendeiras em destaque.

80 A area ocupada pela feira é estimada em 2.000 m? (Silva, 2008).
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A distribuicdo dos feirantes ao longo desses espagcos obedece a uma divisdo
estipulada pelos fiscais da prefeitura, de modo que se encontram divididos em setores, de
acordo com o tipo de produto comercializado®'. Um relatério elaborado pela Secretaria do
Desenvolvimento Econdémico do municipio de Cascavel, em 2001, realizou um
cadastramento das barracas da feira e contabilizou 639 feirantes. De acordo com a Secretaria
de Turismo, no entanto, hoje esse numero ja deve ser superior a 800 feirantes. Dessa maneira,
pelas ruas e calgcadas se distribuem feirantes de roupas, cal¢ados, frutas, verduras, animais
vivos, instrumentos de trabalho agricolas e itens de utilidade pessoal e doméstica em geral
(moveis de madeira, bacias e panelas de aluminio, baldes e vasilhas de plastico, redes e
mantas, tapetes, bolsas, mochilas, pentes, perfumes, cosméticos, etc.). Nos galpdes sao
comercializados os produtos que exigem armazenamento e instalagdes apropriadas, como a
carne, o peixe e os alimentos prontos para o consumo. Além disso, em um dos galpdes ha,
também, uma 4area de bodegas, pequenos mercados cujo diferencial ¢ ndo vender produtos
pereciveis.

Ao desembarcar na rodoviaria, andamos apenas um quarteirdo para chegar a
um dos vértices daquilo que foi definido enquanto o quadrilatero formado pela feira. E na
calcada em frente a Caixa Econdmica Federal que as rendeiras-de-bilro se retinem para
venderem suas rendas. Se atravessarmos a rua, que aos sabados tem uma via tomada pelos
feirantes, chegamos a um grande passeio, que faz a liga¢do entre as ruas comerciais. Essa area
¢ destinada aos comerciantes de diferentes tipos de artesanato, como vasos, potes e bichos de
barro; panos de prato, toalhas e roupas enfeitados com croché, ponto-cruz, vagonite, renda de
bilro ou outro bordado; bolsas de retalho; objetos de cipd e de palha, além de mudas de
plantas®*.

As rendeiras-de-bilro acompanharam todas as transformacgdes citadas e foram
afetadas por elas. De acordo com os relatos das pessoas que conheceram a feira de
antigamente, o setor das rendeiras se localizava onde hoje existe um galpao destinado a venda
de graos e farinaceos. Desse modo, apesar das menores dimensodes fisicas da feira no passado,
o local destinado as rendeiras, entdo, era central. Conforme os relatos que ouvi acerca de

quando Creusa ia a feira com sua mae, por volta da década de 50, para comercializarem as

8 Eles foram agrupados em quinze categorias, de acordo com o tipo de produto: confecgdo, calgados e

bolsas, tecidos, utensilios domésticos (plastico/aluminio), brinquedos, redes, fitas e CDs, reldgios e bijuterias,
ferragens, merendas, artesanato, frutas e legumes, alimentos e temperos, madeira ¢ diversos.

82 A presenca das mudas de plantas entre o artesanato poderia ser justificada pelo ambito doméstico aos
quais tais produgdes remetem.
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pegas produzidas por elas (mae e irmas), muitos turistas frequentavam a feira para comprar
rendas. No periodo em que estive em campo, pude constatar que hoje esse fluxo turistico ndo

¢ mais tao expressivo. Creusa confirma minha constatacdo no seguinte relato:

As vezes vinha [compradores] de Fortaleza, dali mesmo de Cascavel. De
primeiro a gente vendia renda, hoje ndo vende mais ndo. Pra Fortaleza, vende
em Fortaleza mesmo. Os turistas vinham, hoje ndo vem mais. O pessoal se
animava quando chegava os turistas pra comprar renda, né? Hoje em dia ndo
vem mais. Aqui e acold aparece um pra comprar. Eles compram mais renda
no Mercado mesmo, em Fortaleza, do que vir pra ca.

Paralelamente
a diminuicdo da
clientela ocorreu a
“expulsao” das
rendeiras da parte
central da feira. De
acordo com o que
pude apurar entre as
rendeiras, foram os
fiscais da prefeitura

que decidiram pela

Foto 16: As rendeiras de bilro na feira de Cascavel mudang:a das

rendeiras para a
calcada em frente 4 Caixa Economica™. Acerca desse fato, Creusa relata o seguinte: “Porque
eles achavam que ali, era um canto que dava certo pra botar banana, essas coisas assim,
fruta. Era melhor porque tinha mais espaco para andar. E ali nas rendeiras, ja que as
rendeiras eram mais poucas, al dava pra ficar por ld, perto do banco”. Antigamente as
rendeiras tinham banquinhos para sentarem a sombra das arvores, agora elas ficam em p¢, na
calgcada, encostadas na grade da rampa de acesso ao banco, nos carros estacionados ao longo
do meio fio ou sentadas nessa mesma rampa (Figura 14). Nesse sentido, Creusa relata que

antigamente ficava em pé, as vezes sentava nuns banquinhos que tinha, mas hoje em dia ndo

8 Todos artesdos com quem conversei também afirmaram ndo pagar nenhuma taxa para a Prefeitura de

Cascavel, que administra a feira, porque os seus ganhos sdo muito poucos. No entanto, ao ser perguntado sobre
isso, o representante da Prefeitura afirmou que todos os feirantes pagam taxas semanais, que variam entre 3,50 e
5,00 reais, de acordo com o dia da feira, isto €, se foi boa ou ruim. Assim “se a feira for boa, eles pagam uma
taxa na faixa de 3,50. Se ndo for boa, ndo.”. Quem define se a feira foi ou ndo boa ¢é o setor de finangas, o
mesmo que efetua a cobranga.
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tem mais essas coisas, ne. Antigamente tinha”. Ela acha que “ficou pior porque ali o pessoal
quer passar e ndo pode, né? E cheio de gente. Ai fica com dificuldade, fica andando na
cal¢ada, a gente fica com as rendas todas na cal¢ada, incomoda o povo, né? Pra passar”.
Um representante da Secretaria de Turismo de Cascavel me disse que o espaco
destinado ao artesanato havia sido reduzido porque muitos artesdos estariam utilizando os
polos de artesanato que ficam a beira das estradas como pontos de venda. Nesse sentido ¢é
interessante notar que as rendeiras ndo pagam nenhuma taxa de administracio™, conforme
justifica Creusa: “Porque ali o ganho é muito pouco, ndao tem condi¢do”. No entanto, uma
caracteristica importante acerca da maneira como a renda ¢ comercializada se manteve, qual
seja, a ndo utilizacdo de barracas (ou outros tipos de quiosques) e o horario que permanecem
no seu “setor”: somente até as oito horas da manha. Quando questionei Creusa se,
antigamente, elas passavam a manha inteira no canto das rendeiras, Creusa respondeu o
seguinte: “Ndo, nos ficava de manhd bem cedinho, o hordrio de sempre, né? De manhdzinha

até sete e meia, oito horas. Ai, tinha dinheiro pra comprar e ia embora. Do mesmo jeito”.

2.8 - A intermediaria: venda na porta x comercializacao na feira

A modalidade de negociacao mais valorizada pelas rendeiras de Alto Alegre e
entorno € a venda na porta, na qual o comprador de desloca até a sua casa para comprar suas
rendas. A maior parte delas afirma que, antigamente, essa era a maneira predominante de
comercializarem suas pec¢as. Maria das Gracgas ressalta que, antigamente, ela vendia “por
aqui mesmo. Tinha umas conhecidas que compravam”. Z¢é Fanfao, de maneira semelhante,
relatou-me que sua mae vendia as suas rendas “por aqui mesmo. Tinha uma mulher que
comprava e levava pra Fortaleza, daqui mesmo. Morava aqui, essa mulher... vocé ja ouviu
falar do Ricardo, que mora acola? Ali depois do Vando, é pertinho. Era a vo dele que
comprava”gS. Maria, por sua vez, disse que nunca havia saido do povoado para comercializar
suas rendas, ela “vendia a uma mulher mesmo daqui mesmo, cumadre Chico, que passava e
comprava na porta”. Anita, que mora no Engenho, contou que sua mae comprava renda,
“assim como Dona Creusa, ela ndo compra renda? Ela comprava, mas era pouco.
Comprava la em Capim de Ro¢ca mesmo, onde nos morava, e ia pra Fortaleza vender renda”.

Creusa também relata que sua mae vendia renda na feira de Cascavel, mas que iam apenas

84 . , . , .. ~
Procurei saber sobre esses polos e descobri que apenas um deles é municipal e a taxa de ocupagdo dos

demais é maior do que as taxas da feira
. Entrevista realizada em 02/03/2008.
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ocasionalmente, uma vez que esperava acumular algumas pecas. Nas suas palavras: “Ela
juntava era caixa de renda”. Por outro lado, o seguinte trecho da entrevista com Maria,
moradora das Pedrinhas, ressalta que compradores externos também vinham a regido adquirir

a renda na porta:

(...) o pessoal daqui comprava, as vezes chegava uma pessoa de fora aqui, eu
vendia. Antigamente tinha muita gente comprando. Eles vinham na porta
comprar renda, agora que ndo vém mais. Vinha muita gente na porta, o
pessoal procurava muito. Agora ndo, vocé tem que ir em Cascavel, as vezes
vai e nio vende.*®

A possibilidade de ir a feira e ndo conseguir concretizar a venda ¢ ressaltada
por grande parte das rendeiras como um risco elevado. Assim, a negocia¢do da renda de bilro
na porta ¢ apontada como uma transacdo mais segura. Representa uma venda certa, isto &,
uma venda da qual se tem determinada garantia acerca da sua efetivacdo. Nesse sentido,
quando a renda de bilro era comercializada na porta, o valor correspondente era recebido no
momento da entrega das mercadorias. O seguinte relato de Maria (da Pedrinha) expressa tal
fato: “Antigamente era mais melhor, acho que a renda era mais procurada. Vocé fazia, a
pessoa chegava, vocé vendia tudo, recebia um dinheirinho. Dava pra fazer umas coisinhas” .

A economia com o transporte e a incerteza acerca da venda, no entanto, ndo
sdo os unicos fatores apontados pelas rendeiras para evitarem a feira. A preferéncia pela
venda na porta se manteve, ndo obstante o fato de hoje, muitas delas ndo mais receberem o
pagamento pelas suas pecas no exato instante em que as entregam. A garantia acerca do
pagamento se da por outros meios, conforme veremos adiante. No entanto, os principais
pontos de queixa sobre a venda na feira sdo o constrangimento e desgaste decorrentes da
propria negociagdao. Assim, embora se equiparem enquanto formas de transa¢ao comercial, a
logica que sustenta a venda na porta se distingue daquela da feira. E essa distingdo que
incomoda grande parte das rendeiras e que as afasta da “rua” enquanto local de trocas
comerciais, pelo menos quando estdo na posicao de fornecedoras. Creusa argumenta que “na
porta de casa é melhor, a gente ndo tem a quem adular. Ja sabe que aquela pessoa compra,
vem direto comprar”. Dalva, por sua vez, afirma que “na feira é muito ruim. Um chega,
pega: “Qual o pre¢o”. A gente diz, ai: “Nado quero”. Ai sai pra outra e é aquele pega-pega e

ndo compra, as vezes, ndo compra nada. Levar para a feira é desse jeito”.

86 Entrevista realizada em 28/02/2008.
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Ao se apresentar enquanto uma vendedora de renda de bilro, se sujeita
igualmente a avalia¢des acerca da qualidade do produto oferecido. A venda na feira exige que
a vendedora apresente certo traquejo, pois a0 mesmo tempo em que deve mostrar-se aberta a
negociagao e disposta a “provar” a qualidade da sua renda, precisa também demonstrar certa
postura para que ndo seja prejudicada. O aspecto visual da renda de bilro ¢ central para sua
comercializacdo. Os dez metros que constituem cada peg¢a devem estar cuidadosamente
dobrados e arrumados. Geralmente se utiliza como base para tal dobradura, um pedago fino e
alongado de papelao. A boa aparéncia da renda, no entanto, ¢ garantida pela preocupagao
constante das rendeiras em manter suas almofadas cobertas e protegidas da poeira, para que
ndo se sujem. Tal preocupagdo ¢ redobrada quando se trabalha com a linha branca. Nesse
sentido, Arlene (dona de casa, 32 anos) afirma que “se a renda fica morena eles ndo querem
comprar porque ta suja’.

A correta extensdo da peca ¢ outro motivo de desconfianga, mas no momento
da negociacdo ndao ha como se checar tal dado sem o transtorno de desenrolar e baguncar a
peca. Dessa maneira, presenciei quando uma compradeira perguntou: “Aqui tém pelo menos
oito metros?”’. Em outra ocasido, um feirante que sempre compra renda de Creusa, ao
encomendar uma pega, exigiu que viesse com dois metros a mais, uma vez que ‘“ficou
faltando™”. Além da visdo, os compradores também se apdiam no tato para checarem a
qualidade da renda. De acordo com o que pude observar, tal averiguacdo ¢ motivo de
incomodo e aborrecimento entre as rendeiras, uma vez que pode vir a danificar
definitivamente a pega, desvalorizando-a. A tensdo e firmeza da trama sdo verificadas por
meio do seu estiramento e, dependendo da for¢a empregada, a renda se deforma. Lucimar
afirma que nao vai mais a feira porque “ndo é mais igual que antes” e que hoje, “vai na feira
e volta com as pecas e quando vende é fiado”. Com relacdo ao periodo em que ia a feira

relata que

(...) era abusada: “Olha, pode olhar, mas vocé ndo fica amassando ndo. Se
vocé for comprar, pode estripar ela que a renda fui eu que fiz e eu garanto.
Mas se ndo for comprar, vocé ndo puxe o miolo da renda, ndo. Puxe ndo, que
eu fico zangada”. A renda fica feia, amassada e ninguém quer comprar®’

Nesse cenario, no qual a venda na feira ¢ evitada, a atuacao da intermedidria ¢
fundamental. Essa importancia nao se restringe apenas ao transporte das pegas para que sejam

vendidas, mas abrange também a comunicagdo e o intercAmbio que ela promove entre as

87 Entrevista realizada em 04/03/2008.
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mulheres de Alto Alegre que fazem renda e a feira. Tal intercdmbio s6 € possivel porque o
intermediario conhece e domina os codigos dos diferentes contextos pelos quais circula. Eric
Wolf (2003), em seu trabalho “Aspectos das relacdes de grupo em uma sociedade complexa:
M¢éxico”, propde aos antropologos que dediquem maior atengdo ao papel dos intermedidrios,
definidos enquanto “individuos capazes de atuar em termos de expectativas tanto orientadas
para a comunidade quanto para a nagao” (2003: 88). Embora a esfera de acdo da intermediaria
em questdo ndo seja tdo ampla, tal conceituagdo se faz interessante na medida em que ela
também deve agir de acordo com uma multiplas demandas: das rendeiras do povoado, dos
compradores da feira e dela mesmo. A compreensdo de tais demandas e a “correta” atuacao
perante essa multiplicidade de interesses exige treinamento por parte da intermediaria.

Os principais motivos que desestimulam as rendeiras de Alto Alegre a irem
vender suas pe¢as de renda na feira ja foram mencionados. No entanto, também precisamos
buscar compreender as razdes pelas quais Creusa apresenta-se como a mais apta a tal fungao.
Dentre as rendeiras do povoado e arredores, Creusa ¢ a Unica que ja morou na cidade. Ao
longo da vida, ela se mudou algumas vezes para Fortaleza, além de ter vivido por um tempo
em Cascavel. Com seu ultimo marido e filhos, morou vinte anos em Fortaleza. Seu marido
trabalhava como vigia e ela desempenhou diferentes atividades, como faxineira de hospital e
de shopping, empregada doméstica e vendedora de coco. Quando relembra essa época,
Creusa da destaque e demonstra grande orgulho pelo mercadinho que ela e seu marido

conquistaram e mantiveram por alguns anos em Fortaleza, conforme ressalta o trecho abaixo:

La nos moramos em casa alugada, depois foi que saimos da casa alugada.
Arrumamos um dinheiro, compramos um barraquinho. Ai ele foi trabalhando,
foi juntando, compramos umas coisinhas e nos montamos um botequim. Desse
botequim, virou um mercadinho, sabe? Nos tinha um mercadinho sortido que
so! Vivia bem de vida, vivia bem de vida, sabe? Nos tinha tudo dentro de casa,
ai nos alugamos um apartamento, ficamos num apartamento e a bodega
ficava la embaixo. Nos morava num apartamento perto da bodega, sabe?
Tinha o apartamento e a bodega, mas a bodega com a casa, sabe? Nos
morava no apartamento. Ai com o tempo, ele [seu marido] entregou o
apartamento. NOs ficamos na bodega e entregamos o apartamento. Ficamos
um tempdo, morando e a bodega indo pra frente. Fazia forro, dia de sabado,
era aquele fuxicado de gente bebendo e era gente que fazia medo. Tinha uma
festa bem pertinho, todos os sdabados. Eu sei que nos levantamos a cabega,
né? Quando foi depois ele adoeceu, passou dez anos doente. Ai dessa doenca
par ca, nos fomos acabando com o que tinha. Tudo que tinha, nos devoramos.

Durante o periodo em que viveu em Fortaleza, Creusa afirma que continuou

fazendo a renda de bilro. “Fiz renda, eu ndo deixava de fazer renda, ndo. Mesmo morando la,
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eu fazia renda. Tinha a minha almofadinha, eu fazia renda”. A renda que ela produzia
quando residia na capital era vendida por 14 mesmo, conforme indica a seguinte fala: “Vendia
la mesmo. Eu vendia nas rendeiras mesmo. Ld ndo tem as rendeiras, que a gente vende renda
e elas vendem no Mercado. Eu vendia pras rendeiras do Mercado”. Ela relata que, ja nessa
época, quando ia para Alto Alegre aproveitava para pegar as rendas das suas parentes para
vender em Fortaleza, juntamente com as suas. No seguinte trecho, ela fala sobre essa

intermediagao:

Levava daqui quando eu ia pra la. Eu vinha passar, as vezes, dois dias, trés
dias e comprava uma pecinha, levava pra acola, juntava com as minhas e
vendia. Comprava so da minha familia, como hoje ainda compro. Pegava da
familia e levava pra cidade pra vender.

O fato de ter vivido e trabalhado por tantos anos fora do povoado, associado a
sua experiéncia como comerciante de diversos tipos de mercadoria, confere a Creusa o
traquejo e habilidade necessarios a funcdo de intermedidria. Tal experiéncia permite que ela
domine outros codigos, inclusive aqueles alheios ao povoado. Assim, ela domina os codigos
sociais de ambos os contextos, isto ¢, tanto a logica urbana capitalista, como a interiorana.
Nao quero dizer com isso, que Alto Alegre siga um modelo oposto ao capitalista, mas que
apesar de apresentar elementos proprios a esse sistema, a pessoalidade e a reciprocidade ainda
prevalecem. Além disso, ao levar as rendas produzidas no interior para serem vendidas na
capital, Creusa construiu e, com o tempo, ampliou sua rede de contatos. Nesse sentido, Anita
argumenta que nunca saiu para vender suas rendas, pois a feira “é bom pra quem ja tem a sua
freguesia, a sua coisa. Ai vai e vende”. Quando questionei Creusa se julgava ter mais
facilidade para a venda, por ter vivido tantos anos em Fortaleza, ela me respondeu o seguinte:
“Facilita porque eu conhe¢o muita gente, né? Eu conhego muita gente que compra renda em
Fortaleza. Conheci vendendo renda, assim, nas bancas. Ja tinha freguesas certas. Ainda hoje
tenho, umas poucas mas tenho”. Nesse sentido, o maior capital social acumulado por Creusa
se reflete na rede social que estabeleceu, que ¢ mais ampla. Com relagdo as demais rendeiras
de Alto Alegre, que nunca tiveram o habito de sair para negociar suas peg¢as de renda de bilro,

ela reconhece que

(..) sem fregués é muito dificil pra vender. E ruim porque ndo tem a quem
vender, né? Ai fica ruim pra gente vender. A gente conhecendo o comprador
que compra renda, ai é facil. A gente ja sabe e vai vender, a gente ndo
conhecendo ndo pode vender, né? Ndo tem quem queira comprar. Tem que
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chegar e perguntar: “Oh, fulano, quer comprar uma pega de renda? Vocé
compra renda?”. Al a pessoa: “Ndo, ndo compro, ndo”. Al a gente vai pras
bancas, pra aqui, pra acola, adulda um, adula outro, quem queira comprar,
quem ndo quer. Ai fica dificil pra gente. As vezes a gente vende, ds vezes ndo
vende, as vezes vai embora sem vender uma peg:a.88

Tratamos, at¢ o momento, da intermediaria do ponto-de-vista daquelas que
utilizam tal servigo, isto ¢, as demais rendeiras de Alto Alegre, e dos atributos que a
constituem enquanto tal. O préximo passo, portanto, ¢ buscar compreender as motivagdes que
levam Creusa a cumprir com essa fungdo e como ela se da na pratica. Quando ficou vitva,
Creusa ja havia se desfeito de todos seus bens para manter os gastos durante os anos que seu
marido ficou doente e, como forma de sustentar sua familia, tinha uma barraca de frutas e
vendia coco na praia. O dinheiro dessas vendas ndo era suficiente e ela resolveu, entdo,
retornar para Alto Alegre com os cinco filhos que ainda residiam com ela. Eles se mudaram
no ano de 2003 e, até a minha primeira visita, em 2008, a tnica renda fixa que Creusa recebia
era a aposentadoria por invalidez do seu filho mais novo, que ¢ deficiente. Se antes ela
aproveitava os dias com a familia no povoado para juntar pecas de renda que levaria para
vender em Fortaleza, quando se mudou definitivamente passou a andar atras das mesmas
pelos povoados e casas proximas. Nesse sentido, ela relata o seguinte: “Quando eu vim de
Fortaleza pra ca de vez, ai eu comecei a comprar. Depois que perdi esse homem, que eu vivia
com ele”.

Conforme apontamos acima, a venda na porta ¢ uma modalidade de venda
certa, que se opde a venda na “rua”, caracterizada pela inseguranca e impessoalidade. No
caso de Alto Alegre, onde a intermediaria ¢ parente, vizinha ou conhecida de todas as
rendeiras para quem negocia as rendas, por mais que a transa¢ao nao se dé em uma s6 etapa, a
propria relagdo entre as partes representa a garantia da sua efetivacdo. Assim, ela ressalta que
compra “fiado, pra pagar no apurado” ou, dito de outro modo, ela efetiva o pagamento por
determinada pe¢a, apenas apds sua venda. Desse modo, Creusa recolhe as pe¢as das rendeiras
sem pagar por elas e, assim que as tiver vendido, efetua seu pagamento. Vejamos, portanto,

como ela resume sua atividade:

Onde eu via, por aqui, uma pessoa fazendo renda, eu ia naquelas casas que o
pessoal fazia renda e perguntava quanto que era a peca de renda. E ela me
dizia assim: “E tanto”. Ai eu dizia assim: “Vocé ndo da por tanto, ndo?”. Ai,
as vezes, elas pensavam e diziam: “Mas é muito barato”. Eu digo: “Ndo é

88 Entrevista realizada em 28/02/2008.
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barato ndo, mulher. A gente tem que ganhar também”. Ai elas me vendiam.
Eu dizia: “Mas cumadre, tem uma coisa, eu so ndo vou é pagar agora, porque
ndo tenho dinheiro. Eu pago tal dia”. Ai se fosse cinco pegas, trés pegas, dez
pecas, eu comprava tudinho. Ai eu levava e ia vender na feira, quando ndo
vendia aqui em Cascavel, vendia em Fortaleza. Ai daquele dinheiro que eu
apurava, eu tirava o meu e dava o do pessoal, que estava devendo. Sempre foi
assim. Se eu vendesse a peca por cinco reais, de cada uma das pegas eu tirava
um real, dois reais. Se eu vendesse mais cara, eu tirava dois reais, da outra
tirava um real e o resto dava pra pessoa.”

A operagdo descrita acima seria muito satisfatoria, se nao fosse por um ponto.
Quando Creusa afirma que “paga [as rendeiras] no apurado”, da a entender que ela s6 realiza
0 pagamento a rendeira responsavel pela confeccdo de determinada pega, apds a venda da
mesma. Porém, de acordo com o que observei, a maior parte das vendas na feira sdo fiadas e,
portanto, de maneira andloga ao que ocorre as rendeiras que vendem na porta, Creusa
também ndo recebe seu pagamento no instante da negocia¢do. Assim, muitas vezes o dinheiro
utilizado para quitar suas dividas com as rendeiras ndo teve origem na exata peca pela qual
esta pagando. Nesse sentido, ela ressalta as vantagens da venda na porta em oposigao a

intermedi¢do que desenvolve, conforme evidencia o trecho em destaque:

Porque, assim, pra ir pra feira gasta dinheiro, né? Com passagem, né? E se
vendesse a mim, ja pegava o dinheiro todo livre, né? Mesmo sendo mais
barato, pega o dinheiro na mdo, todo livre, né? Nado tinham mais o que andar,
oferecendo a ninguém, né? Pra elas é bom. Era ruim pra mim, porque eu
andava oferecendo a um e a outro, pra comprar, e elas ndo ofereciam a
ninguém. Elas pegavam logo o dinheirinho delas, gastava logo e eu ainda ia
ver se apurava, né? E assim.

O retorno das intermedidrias ¢ variavel e, de acordo com a situacdo, pode ser
maior, menor ou nulo. E importante destacar aqui, que esse valor nio representa um lucro, ou
mais valia, mas refere-se a remuneracdo pelo trabalho de intermediacdo e a restitui¢do do
investimento realizado, como do transporte, por exemplo. Algumas transagdes que tive a
oportunidade de acompanhar durante meu periodo em campo soam ildgicas quando vistas a
partir da otica do mercado, tal como uma oportunidade na qual Creusa, além de vender suas
pecas fiado, ndo obteve nenhum ganho pela negociacdo, uma vez que o prego acordado para
venda era o mesmo valor a ser pago por ela. Dessa maneira, se as rendeiras que vendem na
porta estdo garantidas, Creusa, enquanto intermediaria, assume maiores riscos. Conforme

aponta Wolf (2003; 88), os intermediarios ocupam posi¢des nas quais ficam “expostos”, pois

89 Entrevista realizada em 28/02/2008.
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devem sempre manter a face voltada para duas dire¢des ao mesmo tempo. No sentido de
maximizar sua propria seguranga, Creusa recorre a algumas estratégias para garantir, por um
lado, o pagamento das rendeiras e, por outro, o recebimento dessa revenda. Ela busca
aproximar as suas vendas daquelas que se ddo na porta de casa, tornando-as mais certas. E
interessante observar que o pagamento as rendeiras obedece algumas condi¢des. Assim,
Creusa s6 quita sua divida quando tem alguma garantia acerca da venda em questdo, ou seja,
quando ja recebeu por ela ou quando a venda passa a ser considerada certa. As modalidades
de venda certa, em questdo aqui, sao o fiado e a encomenda. No entanto, em alguns casos
Creusa paga a rendeira no momento que vai buscar a renda, como por exemplo, apds o
recebimento da aposentadoria, ou quando tem uma reserva.

Observei tal pratica apenas uma vez, quando fomos buscar renda no povoado
da Pedrinha. Dessa maneira, ela evita ter que retornar na casa dessas rendeiras, que vivem

afastadas de Alto Alegre, s6 para efetuar o pagamento. No mapa abaixo, visualiza-se o0s

principais pontos nos quais Creusa vai buscar as pegas de renda que comercializa na feira.
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Figura 17: Pontos percorridos por Creusa para buscar as pegas de renda de bilro.
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2.9 — Dinheiro certo: fiado & encomendas

Certa vez fui com Creusa ao povoado da Pedrinha visitar Dalva, uma rendeira
de quem Creusa compra renda para revender na feira. Conforme nos aproximavamos de sua
casa o barulho dos bilros crescia. Ela estava fazendo um bico das velhas, dos mais estreitos, €
assim que chegamos cobriu sua almofada com um pano para evitar que a renda se sujasse.
Entramos, sentamos e Creusa logo perguntou se ela tinha alguma pe¢a de renda para vender.
Dalva respondeu que tinha seis pecas guardadas, porque gostava de juntar para vender.
Nesse sentido, € interessante notar que, entre as rendeiras, Dalva apresenta a melhor condigao
financeira, uma vez que ¢ viuva e recebe duas aposentadorias, a sua e de seu falecido marido.
Portanto, ela pode optar por juntar varias pecas e, assim, receber uma quantia maior. Tal
estratégia pode ser compreendida enquanto uma forma de “poupanga” e € uma opg¢ao
altamente valorizada por todas as rendeiras, embora nem todas possam dispor dela, pois
precisam do retorno imediato.

Dalva foi buscar as rendas para que Creusa olhasse. Eram todos bicos brancos
e estreitos. Acerca das suas rendas preferidas, Dalva afirma que “ndo gosto de fazer renda, so
bico. E estreito, que leva até dez bilros”. Ela contou que produz duas pecas por semana, uma
vez que mora sozinha e ndo tem filhos pra cuidar, “fagco as coisas de casa e depois fico
liberada pro bilro”. Creusa perguntou o preco das pecas e ela disse que custavam quatro
reais cada. Dalva se ausentou por alguns instantes e, nesse meio tempo, Creusa comentou
comigo que, se fosse trés reais, ela levaria. Quando Dalva retornou ela apresentou sua
proposta que inicialmente foi recusada. No entanto, ela se convenceu quando Creusa
argumentou que ndo teria que pagar a condugdo para ir vender, uma vez que estava vendendo
na porta. Assim, Creusa ficou com as seis pe¢as prontas € uma quase pronta (com cerca de
9,7 m), que ainda estava assentada na almofada. Apds sairmos de 14, Creusa me colocou a par
de suas intengdes. Ela planejava vender cada pe¢a por R$ 3,50, e pediu para que calculasse
quanto ela ganharia, ao que respondi: R$ 3,50. Em seguida, ela destacou: “Pelo menos é o
prego do carro, né? 90

No dia seguinte, sdbado, fomos para a feira levando as pecas de renda em uma
sacola plastica. Assim que chegamos na parte das rendeiras, duas compradeiras logo se
aproximavam, olharam para dentro da sacola e pegaram as pegas, para verificarem a

qualidade da renda. Perguntaram sobre o preco ¢ quando Creusa respondeu, elas exclamaram:

%0 A condugdo até a feira custa dois reais cada trecho, totalizando quatro reais.
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“Deus me livre, que diabo de peixinho caro”. Das sete peg¢as em oferta, quatro eram de
peixinho e trés, do bico das velhas. As compradeiras, por sua vez, propuseram que Creusa
vendesse cada uma por trés reais, Creusa recusou e disse que nao iria “trocar dinheiro por
dinheiro”. Antes de passarmos a proxima tentativa de venda, Creusa comentou que nao havia
reduzido o preco das pecgas, porque aquela compradeira ndo era uma boa pagadora. A
proxima compradeira da qual nos aproximamos comprou trés pecas por R$ 10,00. As outras
quatro pe¢as foram vendidas por R$ 12,00 dos quais, R$ 10,00 ela recebeu na hora ¢ R$ 2,00
ficaram como fiado, para serem pagos posteriormente. O ganho obtido por ela com essa
negociagdo foi de apenas RS 1,00 e, além disso, ndo recebeu todo o dinheiro naquele instante.
Assim, do total que ela desembolsou para comprar as pe¢as, R$ 21,00, ela recuperou vinte e
garantiu mais dois para serem recebidos depois.

Esse caso suscita alguns pontos interessantes para o debate em pauta, qual
seja, que as acdes e valores que determinam a maneira como intermediacdo ¢ conduzida estdo
pautados na logica da incerteza e da complementaridade que operam entre os moradores de
Alto Alegre como um todo. Dessa maneira, a seguranga acerca do recebimento de uma divida
¢ fundamental para que a rendeira, assim como a intermedidria, se disponha a ingressar em
uma transa¢do. No povoado, conforme vimos, tal garantia é dada pela propria relagdo de
reciprocidade entre as partes. Na feira, por outro lado, as relacdes se estabelecem
diferentemente. Com poucas excecoes, sao sempre as mesmas intermedidrias e compradeiras
que frequentam a feira e, portanto, elas conhecem umas as outras. Nesse sentido, ao longo dos
anos e conforme as negociacdes se desenrolam, positiva ou negativamente, elas tém
condi¢des de avaliar o risco de cada transagdo. Na modalidade de venda fiada, portanto,
encontram-se implicitas as nogdes de reciprocidade e de crédito. Assim, relagdes que a
principio seriam puramente mercadoldgicas sao, no ambiente da feira, imersos num universo
relacional. A formalidade e a rigidez do mercado se flexibilizam e as incertezas proprias as
relacdes impessoais ganham ares familiares. A seguranca e a confianca necessarias para se
estabelecer uma relacdo comercial seriam dadas, na visdo de Finan, pelas relacdes de

amizade, parentesco, cumpadrio e outros lagos sociais. Dessa forma, ele assinala:

In sum, middlemen develop fregués relationships to maintain a steady, well-
functioning market and to protect critical capital reserves. From the individual
perspective of the middlemen, these relationships are purposive strategies
developed to neutralize the many risks inherent in the market enterprise. The
Ibiapaba marketers have learnes to survive in their market by following the

same survival tactics practiced in all their social interaction. (Finan, 1988:
704-707).
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Relagdes de reciprocidade podem ser estabelecidas por diferentes vias.
Campbell, em seu trabalho acerca dos Sarakatsan (1964), analisa trés delas: parentesco
espiritual, amizade e doacao de presentes. No entanto, ele argumenta que uma indicagao por
parte de uma pessoa tida como distinta e poderosa, pode se constituir um excelente meio de
instituir vinculos morais. Obviamente, a relacdo sé tera continuidade se as expectativas forem
atendidas. Foi por meio de uma indicacdo que Creusa comegou a comprar fiado em uma das
bodegas da feira. Ela relatou que foi apresentada ao dono do estabelecimento por um dos
membros da familia Aratijo, grande proprietario de terras proximas ao povoado e para quem
os moradores trabalham como meeiros, empregados fixos ou diaristas. No seguinte trecho ela

narra como se deu tal indicacdo:

Eu tenho um amigo meu que morava aqui, ainda hoje mora, e que comprava
ld fiado. E sé conhecido mesmo, ele é filho do finado Zuza. Ele comprava
nessa bodega fiado, né? Ai um dia, eu tava nessa bodega, ai eu disse assim:
“Rapaz, eu tava com uma precisdo de comprar umas coisas assim, mas nao
acho quem me venda”. Ele disse: “Ali é a bodega de um amigo meu. Se a
senhora quiser eu te levo ld”. E mesmo, é? E foi tiro e queda. Foi s6 eu
chegar la e até hoje, ja esta com dois anos que compro la. Ele disse: “Olha,
eu lhe vendo”. Eu disse que pagava por més porque ndo podia pagar por
semana. Ai o rapaz disse assim: “Olha, vocé pode vender que eu confio e se
ela ndo pagar, eu pago por ela. E ai ficou, ne? E até hoje ainda to
comprando. Ele faz é dizer assim: “Se vocé quiser comprar até a bodega eu
lhe vendo . E nunca que eu deixei de pagar. Quando chega todo més ta ali, eu
vou deixar o dinheirinho, mas eu ndo fico devendo nem uma moeda.

E interessante observar que, sob o ponto de vista das rendeiras com quem
conversei, a oferta de crédito que encontram a disposicao hoje torna “as coisas muito mais
faceis”. Assim, Creusa recorre a varias vendas fiadas durante o més, desde a bodega do
Mangueiral até os alemdes, pessoas que passam na porta das casas oferecendo diversos tipos
de mercadorias (cortinas, panelas, cestas basicas, remédios, 6culos, cremes, etc.). O aumento
na disponibilidade de crédito pode ser relacionado a concessdo do direito de aposentadoria
para os produtores rurais e a possibilidade de acumula-la com outros tipos de pensao, como
em caso de viuvez. Em oposi¢do a situacdo atual, Creusa ressalta que, “naquele tempo ndo
tinha dinheiro pra comprar. Comia o que plantava, mas o ganho ndo dava pra comer. Muitas
vezes ele [seu pai] pedia porque ndo tinha condigoes”. O acesso ao dinheiro ¢ destacado
como a maior das dificuldades, pois sem ele ndo se tinha acesso aos bens necessarios para a

manutencdo da familia. Vejamos o seguinte relato de Creusa acerca dessa mudanga:
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Antigamente as coisas eram dificeis e hoje tudo é facil, tudo hoje é mais facil.
Antigamente as coisas eram muito dificeis. Porque no tempo do meu
conhecimento, as coisas eram dificeis demais. O passadi¢co da gente era
dificil. Porque eu me lembro da minha mde, e eu também, cansei da minha
mde ndo ter nada pra comer. Nos so ralava mandioca pra fazer biju pra
comer, aquele pirdo de biju, pra gente escapar. E hoje em dia, ninguém vai
comer isso, né? Hoje em dia, nos pobres somos ricos, sabe por qué? De
primeiro ndo existia arroz, macarrdo pros pobres comer, né? Nos, como era
pobre, fazia assiim: ia pro rio, pescava, pegava aqueles peixes. As vezes ndo
tinha farinha, ralava uma mandioca, fazia um biju, pirdo de biju pra gente
comer com peixe assado. Hoje é totalmente diferente. Hoje as coisas sdo mais
faceis pra mim do que quando eu tinha meu marido. Ele ndo arrumava
emprego facil, fazia um bico aqui, outro acola. Hoje eu sustento a familia.
Tenho a aposentadoria desse menino [seu filho deficiente]. De primeiro a gente
ndo tinha comida pra comer, hoje em dia nos tem, a seu favor. Por qué? Agora vou
explicar porque é. Porque antigamente ndo tinha aposentadoria, ndo tinha nada
disso e hoje tem aposentadoria. Hoje os velhos sdo todos aposentados. As vezes tem
uma pessoa deficiente, ai ganha pensdo. Antigamente ndo tinha nada disso, se ndo
trabalhasse morria de fome. Hoje em dia é muito diferente’’.

A certeza acerca do recebimento mensal, em data determinada, da
aposentadoria passou a representar uma garantia acerca do pagamento das dividas contraidas,
0 que ndo existia anteriormente. Consequentemente, a oferta de crédito aos aposentados
cresceu. Por outro lado, aumentou também o risco de endividamentos indevidos. Nesse
sentido, se faz necessario que os aposentados tenham um maior controle e planejamento dos
seus gastos. O relato de Creusa aponta para tal fato, conforme podemos verificar no trecho em

destacado abaixo:

Ele [o dono da bodega] ainda faz é me oferecer: se quiser comprar pode
comprar. “Dona Creusa, se quiser comprar, pode comprar o quanto que vocé
quiser”. Eu é que ndo vou comprar, porque eu ndo vou me carcar’ numa
bodega pra comprar fiado, ndo. Nado fago isso, ndo. Mas se eu quisesse SO
comprar fiado, eu podia, porque ele sabe que eu pago, né? E de primeiro
ninguém oferecia, nem sequer um bombom pra comprar. Se tivesse o dinheiro,
a gente comprava, se ndo tivesse... Antigamente o pessoal trabalhava na
enxada pra comprar um quilo de feijdo, de arroz, que era dificil.

O fiado, portanto, ¢ utilizado com restricdes, uma vez que implica em débitos
que devem ser controlados. Nesse sentido, representa uma opc¢do a qual os aposentados
podem recorrer em caso de precisdo. Assim, Creusa ndo faz uso desse recurso todos os

sabados, alternando-se entre as compras na bodega, fiadas, ou em outros estabelecimentos

o Entrevista realizada em 28/02/2008.
2 Equivalente a prejudicar.
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comerciais. Tal escolha ¢ feita de acordo com as demandas (tanto domésticas quanto das
rendeiras as quais fica devendo) e a disponibilidade dos recursos, que estd relacionada a
época do més. Dessa maneira, o mais usual ¢ que as dividas referentes ao més anterior sejam
quitadas no inicio do més seguinte, assim que a aposentadoria for recebida. A seguinte fala de
Creusa aponta para isso: “Eu recebo e pago tudo que to devendo. O maior prazer que eu
tenho ¢ pagar tudo, porque ai, pagando, quando eu t6 precisando eu vou la. Eu ja tenho
pagado, ai ele me vende, né?”. O dinheiro restante devera ser administrado ao longo do més,
uma vez que alguns gastos exigem o pagamento em espécie, como a conta de luz. Via de
regra, no fim do més o dinheiro torna-se mais escasso € a op¢ao do fiado torna-se mais
recorrente. A utilizagdo dos créditos aos quais tém acesso obedece a tais critérios e visa o
equilibrio das contas. Creusa, enquanto intermediaria das rendas de bilros produzidas em Alto
Alegre para a feira de Cascavel, além de administrar os débitos decorrentes das suas proprias
compras fiadas, também deve gerir suas dividas com as rendeiras e as das compradeiras para
consigo.

Ao observador externo a compra de mercadorias fiadas, quando nao se dispoe
dos recursos necessarios, soa coerente. No entanto, no caso da venda de produtos a logica se
inverte e o fiado ndo soa mais tdo compreensivel. Assim, a primeira vista, as negociagdes de
Creusa me pareciam extremamente mal-sucedidas. Meu raciocinio, permeado pela logica
mercadologica do lucro, ndo conseguia ver sentido no fato da maior parte das vendas de
Creusa ser fiadas. O que mais me chamava atengdo era sua insisténcia para efetivar a venda,
ainda que ndo fosse receber por ela naquele momento: “Leva, pode levar... Depois vocé me
paga”. Na minha visdo, o mais “racional” seria continuar tentando vender a pe¢a a vista, uma
vez que precisaria do dinheiro para pagar a rendeira e a si propria. Algumas visitas a feira
acompanhando Creusa foram suficientes para que essa atitude se tornasse mais clara e
inteligivel. Com o passar das semanas, pude perceber tais acdes enquanto estratégias de
reproducdo econdmica e social, de manutencdo e garantia de renovagao da circulagdo. Dessa

maneira, ela argumenta o seguinte:

Eu vendo fiado porque quando ndo tem como eu apurar o dinheiro, eu vendo
ao menos fiado, para quando a pessoa tiver o dinheiro me pagar. Eu canso de
vender fiado. Eu to garantida, porque, mesmo assim, eu vendi, né? Quando
chega aquele dinheiro eu té precisando, na hora certa eu té6 com esse
dinheiro. Quando eu nem espero, aparece o dinheiro.
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Nesses termos, a obstinacdo de Creusa em vender as pegas que leva
semanalmente a feira, ainda que fiado, se revela perfeitamente 16gica. Ao agir dessa maneira,
ela garante pequenas quantias para serem recebidas posteriormente. O prazo para se quitar
essa divida ndo ¢ determinado e, de acordo com o que observei, pode variar entre uma € cinco
semanas. O funcionamento desse sistema, de “pegar fiado e pagar no apurado”, poderia ser
questionado pela nao definicdo acerca da data do pagamento. No entanto, se relacionarmos a
circulacao dos diferentes tipos de negociacao fiada, das pecas de renda e das compras
pessoais de Creusa, verificaremos que ela manipula as entradas e saidas de recurso. Assim,
ela busca o equilibrio entre as contas, de modo que ndo fique sem dinheiro até o fim do més e
que ndo comprometa o orcamento do més seguinte com o excesso de fiados. Desse modo, ela
cria um circuito através do qual garante créditos dos quais lancara mao quando tiver precisdo
(caso da bodega) e outros que chegardo a ela no momento que mais precisar (caso dos
compradores). Enquanto intermedidria das pegas de renda, Creusa também desenvolve
atividades complementares ligadas a essa atividade. Os recursos (ou créditos) que dai se
originam também entram no circuito € ajudam a equilibrar a renda doméstica.

Conforme mencionado anteriormente, a matéria-prima principal da renda de
bilro ¢ a linha de algoddo mais grossa, encontrada na forma de novelos, ou meadas. O
rendimento da linha ird depender da renda a ser produzida e da quantia que ela “come de
linha”. Em vista da importancia da linha no processo de producao da renda, a0 mesmo tempo
em que cumpre a fungdo de intermediar a venda da renda de bilro entre o povoado ¢ a feira,
Creusa também leva linha da feira para Alto Alegre. Dessa maneira, ela afirma o seguinte:
“Eu é que compro a linha pra dar por povo, pra todas as rendeiras minhas”. E interessante
notar que ocorre com a linha algo semelhante ao sistema de meia praticado na agricultura.
Nesse sentido, Creusa compra as linhas e as fornece as rendeiras, que pagam por ela na forma
de renda. “Elas me pagam em renda”. Como “proprietaria” da linha, ela recebe metade da
producdo da “meeira”, no caso, pegas de renda de bilro. Essa transa¢@o e os ganhos advindos
com ela poderdo ser mais bem compreendidos por meio de exemplo. Com um novelo de
linha, ao preco de cinco reais, uma rendeira produz trés pegas estreitas, pelas quais recebera
trés reais. Maria de Lourdes confirma esse dado: “Eu mando a Creusa comprar [a linha], ndo
da quatro pecas”. Vejamos o que Creusa respondeu quando perguntei a ela acerca do
rendimento de um novelo de linha: “Um novelo da umas trés pecas. Da pra ganhar um
dinheirinho, né? Faga as contas, trés pegas por trés reais, nove reais. Entdo, elas ganham
quatro reais, né? Ja é um dinheirinho, melhor que ndo fazer nada o dia inteiro, ficam

batendo os bilros”. Creusa, por sua vez, desembolsou cinco reais do novelo e, caso consiga
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vender cada uma das trés pegas produzidas por R$ 3,50, recebera o total de R$ 10,50. Assim,
descontado o valor que ela repassa a rendeira, o seu ganho pela intermediagdo de um novelo
pode chegar a R$ 1,50.

O contato direto que a intermediaria estabelece com o mercado consumidor
possibilita que tenha acesso a informagdes importantes, como o padrdo e as cores que estdo
na “época boa”, isto €, cujas vendas estdo em alta. As tendéncias observadas na feira poderdo
orientar a producdo da renda no povoado. Dessa maneira, a mudanca no padrao da renda de
bilro produzida em Alto Alegre, na qual o peixinho sumiu de um ano para o outro foi
justificada pelo excesso desse tipo de renda no mercado, conforme aponta a seguinte fala de
Creusa: “O peixinho ¢ muito ruim de vender, ninguéem quer comprar dela. Nem as
compradeiras de Cascavel querem mais, porque tem demais. A [renda] que o pessoal faz mais
é a peixinho”.

Além de servir como um termometro do mercado para Creusa, na feira
também se pode receber encomendas de pecas especificas. Tais encomendas tém origens
variadas e podem chegar tanto por meio das compradeiras, quanto dos donos de barracas e
comerciantes ambulantes com os quais Creusa ja mantém “negdcios”. Creusa, por sua vez, ird
distribuir os pedidos entre as rendeiras de Alto Alegre. A depender da quantidade de pegas
encomendadas e do prazo de entrega, outras mulheres do povoado, que ndo produzem renda
diariamente como faz o grupo aqui focado, podem ser requisitadas para tal servigo. Durante o
periodo em que estive em campo, uma encomenda de véarias pe¢as fez com que Creusa
recorresse a duas rendeiras mais jovens, na faixa dos trinta anos. Para essas rendeiras, tais
oportunidades sdo sempre bem-vindas, uma vez que representam uma possibilidade de ganho
extra. Ganho esse que, por tratar-se de uma encomenda, ¢ cerfo. Nesse sentido, algumas
rendeiras s6 produzem renda quando recebem pedidos prévios, conforme ressalta Maria,

moradora do povoado de Pedrinhas:

Eu gosto de fazer assim, quando tem uma pessoa certa pra comprar. Mas pra
mim fazer e guardar ali sem saber quem compra, eu ndo quero fazer. Eu
quero fazer assim: tem uma pessoa pra comprar? Tem, eu vou fazer. Mas pra
deixar guardado ndo vale a pena. Porque fica ai perdida, adianta o qué? Ai a
pessoa tem que fazer... Por exemplo, a pessoa me encomenda, ai eu fago. Mas
enquanto ndo tem uma encomenda, eu ndo fago.

Receber uma encomenda significa dinheiro certo, uma vez que basta o
material ser finalizado e entregue para que as rendeiras recebam pelo seu trabalho. Assim, no

caso da encomenda, a venda ¢ certa e melhor, rapida. Por esse motivo, todas elas tém
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preferéncia por trabalhar por encomenda e algumas s6 produzem quando estdo garantidas. De
maneira analoga, quando se trata de uma encomenda Creusa chega a comprar as pegas,

pagando por elas antes de receber. Desse modo, ela argumenta o seguinte:

S6 pego renda quando alguém me pede. Sendo fico com o dinheiro
empregado. Tem umas rendeiras pra acola que vem aqui deixar, vem vender,
mas as vezes eu nem compro, porque estou sem dinheiro e ndo quero comprar
fiado. Mas as vezes eu levo, porque o pessoal me encomenda. Agora,
ecomendado eu compro, porque encomendado eu ja sei que o dinheiro td

pagado. E so eu entregar e o dinheiro, pra ca. Mas ndo sendo, pra procurar
vender, ai fica dificil.

2.10 — O circuito da renda

Conforme vimos, o retorno financeiro ¢ baixo tanto para as rendeiras como
para a intermedidria. No entanto, tal circuito abrange mais do que a renda de bilro e seu parco
rendimento, uma vez que também possibilita o acesso a outros recursos extremamente
importantes como complementacdo do orgamento doméstico. Nesse sentido, a rede social
ancorada na renda apresenta outras vantagens, além da propria venda da produgdo. Tais
vantagens nao se apresentam de maneira tdo explicita, uma vez que sao ganhos nao-
monetarios. Dessa maneira, ¢ comum que a intermediaria leve consigo, além das pecas de
renda, determinadas incumbéncias das outras rendeiras do povoado, como a compra de algum
artigo alimentar em falta ou outro bem de consumo, como um caderno. Por outro lado, a
intermediaria faz uso de tais solicitagdes como meio de obter algum beneficio. O fato de
sempre consumir com os mesmos feirantes, garante a intermediaria o acesso tanto as
mercadorias mais baratas e melhores como aos brindes, conquistados por meio de uma boa
compra ou do consumo recorrente. Assim, Creusa sempre compra a carne de porco com um
feirante especifico, de quem recebe como “agrado”, pedagos extra de carne ou um pouco de
banha.

Em oposi¢ao as relagdes verticais, descritas anteriormente, entre as familias de
Alto Alegre e os Aratjo, o circuito que a comercializacdo da renda de bilro estabelece se da
entre individuos do mesmo grupo e, portanto, constitui uma rela¢do horizontal. Nesse sentido,
Motta e Scott (1983), destacam a importancia dos fluxos de troca de bens e servigos entre os
componentes de uma unidade doméstica para a manutencdo da reprodugdo das familias
envolvidas. Eles caracterizam a ajuda mutua “pela expectativa de apoio entre familias ou

individuos incluidos no processo. Apoio que se dirige para efetivacdo do consumo quotidiano
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ou para superar urgéncias e emergéncias” (1983: 112). A simetria entre a intermedidria e a
rendeira, no caso de Alto Alegre, pode ser verificada por meio de algumas atitudes de ambas
as partes. Quando Creusa fala em “rendeiras minhas”, ao mesmo tempo em que sua rendeira
afirma que a mandou comprar a linha, percebe-se que ndo existe uma relagao hierarquica
imposta. A intermedidria ¢ uma delas, pertence ao grupo.

A atividade de intermediagdo apresenta elementos capitalistas mas, por mais
que tal ligagao se aproxime de uma relacao de trabalho (vertical), o modo como os envolvidos
se referem a ela remete aos tempos antigos, no qual predominava a loégica da ajuda mutua.
Nesse sentido, ao se dirigir a casa de uma rendeira residente em outro povoado, ela ndo diz
que vai “buscar” ou “pegar” uma pe¢a de renda, mas que vai visitad-la. Dessa maneira,
podemos sugerir que, por mais que a producao e o modo de comercializagdao da renda tenham
se alterado, a estrutura antiga da intermediacdo e da venda na porta, baseados na

pessoalidade, ndo se alterou significativamente.
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* Capitulo III - A renda de bilro na Prainha

Chegar a Prainha, desde Alto Alegre, requer toda uma preparacdo e
planejamentos prévios. O trajeto entre os povoados, embora espacialmente curto (cerca de 30
km), demandava trés condu¢des distintas. Ainda que a viagem fosse rapida, cada vez que
percorria esse caminho me sentia viajando entre dois “mundos”. A transformagdo da
paisagem ao longo do percurso representava, para mim, uma “ambienta¢ao”, uma “passagem”
entre duas realidades ao mesmo tempo proximas e distantes. Quando saimos de Cascavel, no
sentido de Fortaleza, o que se vé ao longo do caminho sdo vilas, sitios e povoados. Apos a
primeira parada, em Pindoretama, ha varios engenhos de rapadura que vendem produtos
regionais e artesanatos, como redes, cerdmicas ou objetos de cipd’. No horizonte avista-se
plantagdes de cana, coqueiros e buritis. Aproximando-se de Aquiraz, o asfalto melhora e a
pista se duplica®™. Ao longo do caminho, progressivamente a vegetacdo nativa, que antes
dominava a paisagem, da espago para um numero crescente de edificagdes e condominios.
Entre Aquiraz e a Prainha ¢ possivel observar, a direita, nas dunas, enormes cataventos
girando lenta e constantemente para a geragao de energia elétrica. Mais adiante, encontra-se o
baldo de acesso ao complexo do Beach Park™, amplamente sinalizado. Desse trecho em
diante, elevam-se as residéncias, pousadas e hotéis. Tais constru¢cdes se concentram,
principalmente a esquerda da pista, uma vez que o rio Maceio fica do lado oposto. A partir de
determinado ponto do percurso, avista-se uma bela paisagem a direita: o rio largo, margeado
por coqueiros, com as dunas brancas e o mar azul ao fundo!

As belezas naturais da regido, associada a sua proximidade da capital do
Estado (28 quilometros), atraem um grande nimero de turistas para o povoado da Prainha.
Ainda na década de 1970, familias residentes em Fortaleza passaram a construir casas de
veraneio nas proximidades do povoado, principalmente as margens do Maceid. De 14 pra ¢4 o
pequeno povoado de pescadores se transformou, diversos hotéis, pousadas e estabelecimentos

comerciais se estabeleceram na Prainha, visando atender o fluxo crescente de turistas.

% Nao cheguei a parar em nenhum desses engenhos, mas a julgar pelo que se vé do 6nibus, ndo hé rendas

de bilro sendo comercializadas. Talvez existissem pegas pequenas, no interior das lojas, mas do lado de fora ndo
havia qualquer indicio da renda de bilro, como a exposi¢ao de toalhas por exemplo.

o Em fevereiro de 2009, durante minha ultima visita ao campo, as obras de duplicacdo da estrada que liga
Aquiraz a Cascavel estavam sendo iniciadas.

» De acordo com dados coletados no site do empreendimento, o complexo tem 170 mil m? e recebe cerca
de 750 mil turistas por ano. Além do Beach Park Convention Center, com capacidade para até 600 pessoas, o
complexo conta com trés areas principais: Aqua Park (maior parque aquatico da América Latina), Beach Park
Suites Resort (172 apartamentos e instra-estrutura completa) e o Beach Park Praia, que oferece lojas,
restaurantes, bares e atracdes diversas.
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Figura 18: O povoado da Prainha

3.1 - O povoado da Prainha: “Porque aqui antes era, assim, tipo uma aldeia. Nao tem aldeia
de indio?”

A transformagdo do povoado encontra-se presente nos relatos da maior parte
das rendeiras da Prainha com quem conversei. As rendeiras mais velhas contam que antes, as
casas eram “de palha, ndo existia casa de tijolo e nem de telha, era tudo casinha de palha. Da
parede ao teto era tudo palha”. Além disso, Maria (61 anos, rendeira) relata que eram poucas
casas, “‘pouquissimas, a gente contava nos dedos quantas casas tinham aqui. Era assim, duas,
trés, quatro familias’ e pronto! Umas vinte casas, mais ou menos””. O processo de ocupacio
da terra e a especulacdo imobiliaria alteraram as relagdes da populacao local com o espago em
que habita (Woortmann, 1992). Assim, Aldacir (78 anos, rendeira e aposentada), mae de
Maria e nascida na Prainha, conta que no passado “ndo tinha muro, ndo tinha nada. Era tudo
liberto. Hoje é tudo amurado, tudo cheio de coisa.””. Uma das consequéncias mais visiveis

de tal ocupagdo que, como em Alto Alegre, alterou o0 modo de vida dos moradores do

6 . . ~ . ~
’ Esse dado apontaria para uma situagdo de endogamia, mas o presente trabalho nio pretende se ocupar

dessa questdo.
o7 Entrevista realizada em 24/02/2008.
%8 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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povoado, ¢ o desmatamento. Acerca desse fato, Aldacir argumenta: “isso aqui, onde hoje sdo
essas casas, ndo eram casas, so era mato”. Com relacdo a ocupacao das margens do rio, suas

constatacoes sao ainda mais drasticas:

Eu lavava roupa la, mas nessa época ele ndo era daquele jeito, ndo. Agora, ele
¢ daquele jeito porque o pessoal botaram as casas pra dentro do Maceio! Ele
enchia, mas nunca ofendeu a ninguém. Agora foi que o pessoal aterraram,

fizeram casa dentro. Ai ndo tem mais pra onde a dagua ir, ai sobe, mas
99

antigamente ndo subia, ndo™ .

Diferentemente do primeiro caso, em que a agricultura era a principal atividade
produtiva desenvolvida, na Prainha ndo ha relatos acerca do cultivo de ro¢as. Nesse sentido, a
complementaridade operava baseada em elementos diferentes, mas seguindo a mesma
logica/concepcao do trabalho e da ajuda. Na Prainha, o mar ¢ espago de dominio masculino e
de onde provém o principal rendimento da familia. O rio, por sua vez, atendia as atividades
femininas, como a coleta de moluscos. No passado, as Unicas alternativas de trabalho que se
apresentavam aos moradores da Prainha eram a pesca e a renda. Dessa maneira, a maioria das

rendeiras t€ém maes rendeiras e pais pescadores, conforme atesta a seguinte fala de Maria:

Filha de pescador, filha de rendeira. Neta de pescador, neta de rendeira. Meus
tios sdo pescadores, meu marido é pescador. Dois maridos, todos os dois,
pescadores. E dois irmdos pescadores, hoje um ndo pesca mais, quer dizer,
ndo pesca igual pescava antes, mas pesca. A profissdo era essa'”.

De modo semelhante ao que acontece no interior, em Alto Alegre, na Prainha o
dinheiro provindo da renda de bilro também ¢ fundamental para a complementacdo do
orcamento familiar. Além da pesca — assim como a agricultura — ser uma atividade incerta,
uma vez que depende de fatores naturais, a venda dos peixes apanhados era pouca devido a
auséncia de mercado, o que fazia com que se destinassem principalmente a alimentagdo.
Maria conta que seu pai ‘“vendia, mas a venda era muito pouca porque ndo tinha quem
comprasse. S6 o lugarejo, s6 o vilarejo mesmo é que comprava”'"". Assim, a comercializacio
da renda de bilro produzida pelas mulheres representava importante meio de acesso a outros
bens necessarios ao consumo doméstico. Aldacir conta que “ia buscar lenha no mato” para
vender aos moradores do povoado e, assim, “tirar um dinheiro” a mais. Maria relata que

“quando o dinheiro ndo dava, ai ela [sua mae] pegava café, botava no fogo, mexia, mexia,

9 Entrevista realizada em 23/02/2008.
100 Entrevista realizada em 23/02/2008.
1ot Entrevista realizada em 23/02/2008.
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mexia, fazia aquele caldinho de café, aquele pirdo de café e a gente ia comer com o peixinho
que ela tinha pegado la naquele rio”"'”.

Os tipos de renda de bilro produzido pelas rendeiras da Prainha nessa época
eram, principalmente, a renda em metro, ainda hoje feita em Alto Alegre, além de pequenos
centros ou aplicagbes’™ redondas e palas de camisola. As cores predominantes eram as
tradicionais (branco e bege), acrescida da salmao, e a linha utilizada na confec¢do também era
a fina, embora posteriormente também tenham aderido a linha grossa. Elas se dedicavam a
confeccao da renda nos intervalos entre os afazeres domésticos, assim como as rendeiras do
interior. A renda era vendida no proprio povoado. Helena (rendeira, 59 anos) relata que
vendiam “pro finado Etelvino e pra mais umas mulheres, que moraram aqui, mas ja
morreram. Todo mundo aqui trabalhava muito pra elas”. Maria conta que “elas revendiam
em Fortaleza. Levavam e revendiam la, porque nessa época ndo existia turismo aqui. Al
depois foi crescendo™™. As cores utilizadas eram as ditas “tradicionais”, ou seja, branco e
bege. Por meio de tal descri¢do, podemos constatar que a renda de bilro desenvolvida na
Prainha antigamente ¢ muito semelhante as rendas produzidas em Alto Alegre. Além disso, €
interessante destacar que a comercializacdo da produgdo também se dava por meio das
intermediarias, conforme descrito no caso do interior.

Na década de 1970, familias de Fortaleza comegaram a construir casas na
regido, para passarem os fins-de-semana e outras temporadas. As rendeiras, entdo, passaram a
vender suas rendas de porta em porta, visitando cada residéncia ocupada para tentar vender
suas rendas. Dessa maneira, para chegar a todas as casas elas atravessavam o rio Maceié com
uma caixa de renda de bilro na cabeca. Muitas delas se lembram dos inconvenientes dessa
jornada, na qual além de andar muito, sujeitavam os turistas a uma visita quica indesejada
naquele momento. Dentre as varias casas que foram construidas na beira-mar e ao longo do
rio Maceid, uma delas pertencia a um irmao do entdo governador do Ceard, Virgilio Tavora.
A familia sempre visitava a regido e, por isso, a primeira-dama teve contato com as rendeiras
e tomou conhecimento das suas dificuldades. Nesse sentido, Eneidina (rendeira, 67 anos)
relata que “botava as coisas na cabega e ia pra aquele rio Maceio. A gente chegava e o povo
tava almogando, descansando, ocupado. Ai ela ficou com do e mandou construir o Centro”.

Tal fato ¢ de extrema relevancia, uma vez que alterou significativamente as

condi¢des de comercializagdo da renda e, consequentemente, da sua produgdo. Além disso,

102 Entrevista realizada em 23/02/2008.
103 Os centros, ou aplicagdes, sdo pequenas pegas de renda redonda.
104 Entrevista realizada em 23/02/2008.
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representou a inser¢do do Estado na atividade das rendeiras. Entre as rendeiras e a, entdo,
primeira-dama, estabeleceu-se uma relagdo de compadrio vertical, por meio da qual ela se

tornou uma espécie de “madrinha” do centro que, ndo por acaso, leva seu nome.

3.2 - O Centro das Rendeiras Luisa Tavora

O Centro das Rendeiras Luiza Tavora foi fundado em 1979, mesmo ano de
fundacao do Centro de Artesanato do Ceara (CEART), vinculado a Secretaria do Trabalho e
Desenvolvimento Social, cuja funcdo principal era apoiar o artesanato no estado. O CEART e
o Centro das Rendeiras nasceram praticamente juntos, sob coordenacdo da primeira-dama,
que tinha forte atuacdo na area da assisténcia e da promocao social. Ainda hoje as rendeiras se
referem a ela com muito respeito e consideragdo. Uma delas relatou que “uma vez roubaram
a placa do Centro [com o nome de Luisa Tavora] e as rendeiras todas ficaram doidas. Até
que colocaram outra placa, o povo ndo sossegou”. Durante a fase inicial de ambas entidades,
o Centro das Rendeiras e o CEART, suas atividades estiveram fortemente atreladas. O
CEART funcionava, principalmente, como provedor de matéria-prima (linha) para as
rendeiras de bilros da Prainha. Eneidina ressalta que “o Ceart comegou com a gente,
trabalhava so com a gente, depois foi que aumentou”. Em 1989, foi fundada a Associacdo das
Rendeiras da Prainha. A partir dai, elas consideram que a relagdo entre elas e o CEART
mudou. Elas justificam tais mudancas pelo fato do proprio Centro ter se expandido, passando
a atuar junto a artesdos de outras localidades do estado. “Eles foram trabalhar com outras
coisas também”. Passaram de fornecedor de linha a patrocinadores de cursos e participacao
em feiras e eventos.

O Centro das Rendeiras foi fundado com trés quiosques, em uma praca
localizada proxima a darea mais central do povoado, onde hoje se concentram os
estabelecimentos comerciais. Sua fundagdo representou uma mudanga radical na vida
daquelas mulheres. Se antigamente as rendeiras tinham que terminar sua renda e ‘“correr
atras” de um cliente que a comprasse, agora seriam os compradores que viriam até elas. Além
disso, deixaria de ser preciso caminharem por longas distancias e estariam protegidas do sol,
vento e chuvas. Elas passaram a contar com um local permanente para comercializarem seus
produtos, onde poderiam vender sua producdo diariamente. A producdo, que antes era
intercalada com os servigos domésticos e rendia um pequeno complemento a renda familiar,
aumentou e ganhou destaque em termos de dedicacdo e ocupagdo, ou seja, em horas

dedicadas a confeccdo da renda. Algumas rendeiras relataram que levavam seus filhos
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pequenos para os quiosques, pois ndo tinham com quem deixéd-los. Quando as questionei
sobre a reacdo de seus respectivos maridos diante da saida delas de casa, para ficarem no
Centro, todas elas me responderam que eles acharam 6timo, uma vez que significava um
importante acréscimo ao or¢amento doméstico. “Achou foi bom, por conta do dinheiro, que ia

aumentar’”.

Figura 19: Centro das Rendeiras Luisa Tavora (2008)

Os trés quiosques originais logo tiveram que ser substituidos, devido ao uso de
material organico em sua constru¢do. Eneidina disse que eles eram “construidos com palha
de carnauba e com os balcoes de pau de carnauba. Era tudo de artesanato, mais bonito que
agora”. Além disso, o niumero de rendeiras aumentou, a demanda por espago cresceu € a
construcdo de mais quiosques se fez necessaria. O Centro passou por algumas reformas ao
longo desses anos. Nos ultimos dois anos visitei o Centro das Rendeiras em trés periodos
distintos e pude constatar a mais recente e, qui¢cd, a mais drastica mudanga, que ainda se
encontra em curso. Das duas primeiras vezes em que estive na Prainha, o Centro das
Rendeiras se localizava no mesmo local onde foi fundado originalmente, isto €, na praca que
hoje serve como ponto final para os 6nibus e vans, situada a apenas um quarteirdo da praia. A
estrutura do Centro consistia em sete quiosques redondos abertos e cercados por balcoes, além
de dois banheiros, uma lanchonete muito simples € um comodo, no qual ficavam guardados
todos as mercadorias das rendeiras, almofadas, cadeiras e bancos. Cada quiosque era ocupado,

em média, por quatro rendeiras, que expunham seus produtos separadamente sobre os balcdes
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e dispostos no alto, em varais e cabides, tanto do lado de dentro quanto fora dos balcdes.
Enquanto nenhum cliente se aproxima, a rendeira se mantém ativa, aproveita cada momento
disponivel para trocar os bilros e fazer crescer sua renda.

No meu ultimo retorno, no inicio de 2009, como de habito, solicitei ao
motorista da van que parasse em frente ao Centro das Rendeiras, onde desceria. Desci
distraida e quando fixei o olhar constatei que os quiosques haviam sido derrubados, nao
estava mais la. No local, avistava-se uma grande placa com as descri¢cdes da obra em curso: 1*
Etapa da Constru¢do do Novo Centro das Rendeiras. Apos algumas perguntas aos pedestres
que passavam, me dirigi ao novo local de vendas das rendeiras. Durante o periodo das obras,
as rendeiras foram transferidas pela Prefeitura para um grande quiosque que fica ao lado e
pertence ao dono do Restaurante do Ledncio, Célio. Apesar de amplo, o quiosque redondo
nao foi suficiente para abrigar todas as rendeiras que frequentam o Centro e, por isso, Célio
disponibilizou uma parte do seu restaurante para que as demais rendeiras pudessem expor
seus produtos. No quiosque, as rendeiras improvisaram um balcdo com varias mesas ligadas
umas as outras, com algumas aberturas para a passagem. Cada rendeira ocupa um pequeno
pedaco, equivalente a uma mesa, sobre a qual arruma suas mercadorias. Aqui, elas também
fazem uso de varais, para o lado interno do balcdo, e cabides, no exterior. J4 as rendeiras que
ocupam a parte disponivel do restaurante, contam com mesas dispostas separadamente, além
dos cabides.

Devido a entraves relacionados ao inventario da propriedade, Célio ndo pdde
fazer um contrato formal com a Prefeitura e o acordo do aluguel ficou na esfera da
informalidade e do compromisso verbal. Tal acordo foi fechado no ano passado, quando do
inicio das obras, ainda durante a gestdo do antigo prefeito'®. A mudanca na administracio e
problemas na transi¢do politica, provocaram a paralisacao das obras e o atraso no pagamento
referente ao aluguel do restaurante. Durante os dias em que pude acompanhar a rotina das
rendeiras no Centro provisorio, esse assunto estava sempre em pauta. Por um lado, Célio
tentava convencer as rendeiras a se dirigirem, todas juntas, a Prefeitura para pressionar a nova
prefeita ou, ainda, a pagarem elas mesmas, do proprio bolso, o aluguel de R$ 450,00 mensais

do quiosque. Vejamos o que ele diz a esse respeito:

Foi de graga. Dei cadeira, dei mesa, dei quarto [no qual elas guardam as
mercadorias], dei tudinho. Eu ndo expulso elas porque tenho considerag¢do por elas,

105 . . . . . ~ .
As rendeiras dizem, inclusive, que o inicio das obras de construgdo de um novo Centro das Rendeiras

teve carater eleitoreiro.
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mas elas ndo tém consideragdo comigo. Eu ndo tenho contrato com a Prefeitura,
como é que sei que vou receber.

Figura 20: Centro provisorio (2009)

As rendeiras tinham opinides distintas sobre o caso. Algumas afirmavam que
Célio deveria ser mais compreensivo, porque “essas coisas sdo assim, ainda mais com
mudancga de prefeita. Esse Célio é muito desesperado. Porque coisa de Prefeitura ndo é
assim, né? E quando passa trés dias, ele fica desesperado, dizendo que vai expulsar as
rendeiras”. Outras faziam questdo de lembrar que a presenca das rendeiras no local servia
como chamariz de fregueses para o restaurante e que as proprias rendeiras consumiam 0s
alimentos comercializados pela mulher de Célio, como almogos executivos, lanches e café.
Havia, ainda, um outro grupo que defendia a reocupacao da praga em obras, conforme atesta a
seguinte fala: “A gente ndo é cachorro pra ta levando todo dia na cara. Vamos pro nosso
canto, la é o nosso canto. Vamos pegar uns pldsticos, uns pau de jangada, botar umas lonas,
uns paus... Vamos pro nosso canto”. Essa proposta foi imediatamente recusada, porque
atrapalharia as obras, além da exposicao a chuva e ao sol, que podem danificar as rendas.
Com relagdo a mudanca de local em si, as rendeiras afirmaram que as vendas melhoraram.

Nesse sentido, Helena destaca o seguinte: “Aqui é melhor de venda do que ld, é sim. E mais
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movimentado e o povo logo vé. La os turistas chegavam, compravam logo na primeira
barraca e ia embora. Aqui ndo, chega e arrodeia todinha” .

A importancia da fundacdo do Centro das Rendeiras vai além da geracao de
renda para as proprias rendeiras, que ajuda a complementar o or¢amento doméstico, pois
também representou uma possibilidade de ocupac¢do para os demais moradores do povoado.
Assim, alguns filhos e netos das rendeiras ajudam na montagem e desmontagem das bancas,
feita diariamente no Centro das Rendeiras e, com isso, ganham um trocado. Além disso,
como forma de atrair mais turistas ao Centro, a Associacao das Rendeiras firmou um contrato
com a Associagdo dos Bugueiros da Prainha. Esse acordo estabelece o Centro das Rendeiras
como parte do pacote de visitacdo das dunas proximas a Prainha. Em troca pelo ‘servi¢o’, os
bugueiros recebem 10% do que os turistas consumirem das rendeiras. Dessa maneira, a
Associagdo garante um fluxo constante minimo ao Centro das Rendeiras. Elas dizem ter que
cumprir o acordo, porque sendo os bugueiros passam a levar os turistas para outros polos de
renda de bilro. Por outro lado, dessa maneira, elas distribuem parte do que recebem no proprio
povoado, muitas vezes, entre seus parentes. Isso se da porque muitos bugueiros sdo afilhados,
filhos ou genros das rendeiras que comercializam suas rendas no Centro das Rendeiras'®.

E importante destacar, ainda, que somente as rendeiras associadas tém o direito
de ocuparem um lugar no Centro. Hoje, a Associacdao das Rendeiras conta com 80 associadas,
das quais cerca de 40 utilizam o espago no Centro das Rendeiras ao qual t€ém direito. Algumas
freqiientam o local diariamente, chegam antes do almogo e vao embora no fim da tarde, por
volta das 18 horas. Outras fazem uso mais esporadico dos seus lugares, como uma rendeira
que durante a semana trabalha como professora do ensino basico. O fato de ndo serem
associadas e, consequentemente, ndo poderem trabalhar nos quiosques, ndo significa que as
demais rendeiras da Prainha ndo usufruam da logistica do Centro. Aquelas que ocupam um
lugar no quiosque nao poderiam ser capazes de manter o volume necessario de mercadorias,
assim como diversidade, unicamente com uma producao individual. Assim, cada rendeira tem
outras rendeiras que produzem rendas de bilro para ela, para abastecer sua banca. Maria, por
exemplo, ocupa sua mesa no Centro das Rendeiras com pecas produzidas por parentes
proximas, como mae, tias e primas. Nesse sentido, cada rendeira recebera o dinheiro referente
a suas rendas somente apds a comercializa¢do das mesmas.

A renda de bilro, produzida pelas mulheres do povoado e regido, ndo ¢ o Unico

tipo de artesanato comercializado nos quiosques da Prainha. La encontramos também

106 Os bugueiros que trabalham para o Beach Park, por sua vez, afirmam que o parque recebe metade da

sua comissao.
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trabalhos de filé, ponto-cruz, croché, entre outros, além de roupas e pecas bordadas a
maquina. Nesse sentido, o Centro (e outros polos de artesanato) deve ser compreendido
enquanto um importante polarizador, integrado a um circuito de trocas de artesanato. Dessa
maneira, cada localidade se especializa em um tipo de producio'®’ e, ao trocarem produtos
entre si, aumentam a diversidade e a oferta para o consumidor.

Um rapaz de Cascavel leva, periodicamente, para as rendeiras do Centro,
toalhas e centros de mesa bordados em ponto-cruz e enfeitadas na barra com a renda peixinho
que, conforme vimos, tem uma alta oferta da feira da cidade, uma vez que ¢ a renda mais
produzida entre as mulheres da regido. Essas toalhas sdo produzidas em Cascavel e
comercializadas para varios centros de artesanato da regido. Pude acompanhar uma visita de
Fébio (32 anos) ao Centro provisério das rendeiras. Ele chegou carregado de sacolas de
viagem e grandes sacos plasticos, se acomodou em uma das mesas do restaurante € comegou a
organizar as toalhas em duas pilhas, uma com pegas encomendadas e outra, das “sem dono”.
Conforme as rendeiras percebiam sua chegada, algumas se aproximaram, postando-se
proximas as toalhas. Assim que Fabio terminou de organizar os montes, as rendeiras passaram
a pegar as pecas. Aquelas que estavam mais proximas, puderam olhar antes de pegar, mas vi
algumas rendeiras pegando toalhas sem atentar para o tamanho, o formato da pega ou para as
cores do bordado. Entre aquelas que escolheram a peca ao acaso, somente uma nao quis ficar
com o produto em questdo, devido ao tamanho. S6 de caminhos de mesa, com 1,5 metros,
foram vendidos quinze, cada um a R$ 13. O prego de venda desse caminho no Centro ¢ R$
20, mas de acordo com as rendeiras: “até por dezoito sai, né?”. Uma das poucas rendeiras
que ndo compraram nada de Fabio, se justificou dizendo que compra de uma “mulher de
Pindoretama” por RS 12.

Durante os dias em que estive no Centro, também pude observar a visita de
duas outras fornecedoras. Uma delas era Maria, moradora da Tapera, povoado localizado
entre Pindoretama e Aquiraz, que traz de 14 bandejas de richelieu e de renda de bilro para
vender. Essa tltima ¢ vendida por R$ 5 e repassada no Centro por R$ 8. A outra senhora que
conheci, Francisca, reside em Cascavel e a renda que ela leva para a Prainha ¢ a mesma que se
encontra na feira da cidade — a renda em metro — produzida por mulheres como as de Alto
Alegre. A renda peixinho que, conforme vimos, ¢ comercializada na feira por R$ 3, é vendida

por Francisca para as rendeiras da Prainha por R$ 5. Essas, por sua vez, vendem essa mesma

107 . . .. .
Em conversa com um consumidor de Maria, que administra um site de vendas de bordados, ele fez a

seguinte relagdo de localidades com suas respectivas especialidades: Maranguape (Richelieu), Aracati ¢ Beberibe
(Labirinto), Prainha e Iguape (Renda de bilro), Jaguaribe (Filé), Itapajé (Ponto cheio), Caicé (ponto cheio
especial, com diferentes matizes de cores), Paraiba ¢ Pernambuco (Renascenga).
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peca aos turistas pelo preco de R$ 10. A renda em metro também ¢ utilizada, pelas rendeiras
da Prainha, como acabamento para outras pecas, conforme veremos adiante. Assim, algumas
rendeiras adquiriram peg¢as da renda peixinho. Enquanto Francisca estava pelo local, uma
rendeira telefonou a sua cunhada, que mora no Iguape e trabalha com artesanato, para saber se
ela queria alguma peca: “A mulher dos bicos esta aqui. Se vocé quiser eu pego pra vocé, pra
pagar daqui a 15 dias”.

O pagamento de tais mercadorias pode ser a vista ou fiado. As rendeiras
preferem efetiva-lo no momento da entrega, para ficarem /ivres, mas observei varias delas
pegando fiado. Uma por vez se reiine com a fornecedora e, juntas, elas procuram pelo nome
da rendeira em questdo para quitar a divida antiga e anotar a nova. Nesse ponto, distinguem-
se das intermedidrias que trabalham na feira de Cascavel, que ndo fazem nenhum registro das
suas vendas e dos débitos de quem compra suas rendas fiado'”. Assim, quando a feirante
questionou Creusa se ela estava devendo algum dinheiro, ela disse que ndo se lembrava
direito.

Desse modo, além do Centro das Rendeiras representar um p6lo de artesanato
produzido na regido, as rendeiras também estdo inseridas em redes que flexibilizam seu
acesso aos demais tipos de produ¢do artesanal bem como a matéria-prima, isto €, a linha. Em
Alto Alegre, conforme vimos, Creusa fazia tanto a intermediacdo da renda propriamente dita,
como da linha necessaria na sua confeccdo. O mesmo feirante de quem ela comprava a linha
na feira de Cascavel, aproveitava a semanal para passar também pela Prainha. Dessa maneira,
a frequéncia e regularidade do fornecedor permitem que se estabeleca um vinculo entre as
rendeiras e o comerciante das linhas. Tal vinculo possibilita, por exemplo, que elas recorram

ao fiado quando julgarem necessario.

3.3 — Transformagdes na renda de bilro: “Antigamente ndo tinha essas coisas que a gente faz
hoje, era so renda em metro”

O povoado cresceu e, conforme vimos, as condi¢des de comercializagdo das
rendas de bilros produzidas pelas mulheres da Prainha se alteraram substancialmente. Se em
um primeiro momento, as rendeiras tinham que vender suas pe¢as de renda a outras senhoras
do povoado que, por sua vez, iam revendé-las em Fortaleza, agora potenciais consumidores

(os turistas) frequentam o lugar, suas ruas e praia e vém até elas, no Centro das Rendeiras ou

108 . . . .. , . -
Imagino que para algumas rendeiras tal registro seja impossivel, assim como para Creusa, que nao sabe

ler nem escrever.
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em outros pontos comerciais'”

. Nesse sentido, a producdo da renda foi radicalmente afetada e
alterada: as formas, funcdes e cores da renda de bilro se multiplicaram, os tamanhos se
adaptaram e novos materiais foram testados.

As rendeiras estdo sempre atentas aos desejos manifestados pelos turistas e as
tendéncias da moda, por meio, principalmente, da televisdo e das revistas especializadas e,
assim, as novidades e inovagdes sdo constantes. Os cursos oferecidos pelo CEART, em
parceria com o SEBRAE também sdao fundamentais nesse processo de renovacao, conforme
veremos adiante.

Nesse sentido, trabalho de Biihler (2005) analisa as consequéncias das politicas
voltadas para a produgdo do artesanato do barro no Vale do Jequitinhonha. A a¢do central do
programa da Codevale (Companhia de Desenvolvimento do Vale do Jequitinhonha) visava o
aumento da comercializa¢dao da produgao local no mercado mais amplo. Aos poucos, as pegas
foram se modificando para atender ao gosto do consumidor, morador distante geogréfica,
social e culturalmente. As bonecas, que antes ndo eram comuns, se multiplicavam em vérias
formas (gravidas, noivas, em roda, etc.). As vasilhas, anteriormente utilizadas nas praticas

cotidianas, se transformaram em enfeites’’’

sem utilidade pratica. Dantas (2005) também
ressalta as transformagdes provocadas pela entrada no mercado da renda irlandesa de Divina
Pastora (SE). Além das questdes estéticas e dos padrdes de gosto, 0 mercado também exige
determinada qualidade para que um produto seja comercializado, como a padronizagdo dos
tamanhos, cores homogéneas e superficies lisas. A tendéncia entre os artesdos passa a ser,
assim como entre os demais profissionais, a especializagdo. Vejamos, portanto, as
transformagdes motivadas pelo maior acesso ao mercado consumidor da renda de bilro
produzida na Prainha.

A renda produzida anteriormente atendia basicamente a outros produtores, uma
vez que servia de matéria-prima. No entanto, os turistas ndo eram ‘“outros produtores”, mas
consumidores finais, interessados em produtos prontos para o uso. Elas contam que as
primeiras sugestdes surgiram dos proprios visitantes do Centro, conforme sugere Aldacir: “O
pessoal comegou a procurar e a gente comegou a fazer”. Dessa maneira, elas comegaram a
produzir pegas redondas e quadradas, para serem usados como enfeites domésticos.
“Apareceu um pessoal que inventou de fazer esses pedacos, essas bandejas, umas toalhinhas

que chamam ponto adentro. Mas antigamente a gente so fazia renda de metro”. A

109 Tomei conhecimento de uma loja de biquinis que vende algumas pegas feitas de renda de bilro. Além

disso, vi uma casa na qual se via a seguinte placa: “Vende-se renda de bilro”.
Ho “(...) categoria local para designar as pegas fitozoantropomorficas (mulheres-plantas-galinhas; sapo-
boi; vaqueiro-vaca; pato-abobora, e assim por diante)” (Biihler, 2005: 172).
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concorréncia entre as rendeiras pela novidade e o sigilo que se faz acerca de uma nova peca
sera item de discussdo logo a seguir, mas aqui ¢ interessante notar que tal competi¢do se
apresentou desde essas primeiras inovagoes. Os papeldes para tais novidades podiam ser
adquiridos de diversas maneiras, por meio da compra ou da copia (do papelao ou de uma
amostra da renda). Algumas rendeiras relatam que compravam os papeldes de uma senhora de
Aquiraz, que ainda hoje ¢ fornecedora de papeldes para varias rendeiras da Prainha. Em
outros casos, o papeldo podia ser copiado de rendeira préxima, de modo consentido ou nao,

conforme ilustra o seguinte relato:

Eu tenho uma prima que ela inventou uma aplica¢do redonda que tem dez
pontas. Ela inventou o papeldo e eu pedi uma amostra a ela e ela disse que
ndo me dava. Eu disse: “Ta certo, te aguardo!” Ai, quando foi um dia, ela
saiu de casa, foi pro mato catar lenha, ai eu fui la e roubei o papeldo dela,
botei em cima de uma caixa, furei um pra mim e comecei a fazer.

A produgdo se diversificou rapidamente e elas deixaram de fazer apenas pecas
de uso doméstico (toalhas, centros, bandejas, panos de prato, colchas, etc) e passaram a criar
também pecas de vestuario feminino e acessorios. Mais uma vez o turista aparece como o
principal incentivador das novidades, conforme indica o seguinte trecho: “Eles chegavam e
perguntavam: ‘“Porque vocés ndo fazem uma blusa assim? Porque ndo fazem uma saia?”.
Hoje elas produzem uma grande variedade de produtos, como saidas de praia, vestidos,
boleros, biquinis, bolsas, brincos e colares. Embora com pouca visibilidade, a renda em metro
continua a ser exposta entre os demais produtos do quiosque, mas a unidade de venda deixou
de ser a pe¢a e tornou-se o metro. Certa vez, presenciei uma turista que visitava o Centro se
lembrar de uma colcha que tinha em casa e que precisava de uma renda na ponta.

A confec¢do das pecas de roupas, acessorios e de uso decorativo, tornou-se
preferencial entre as rendeiras. A renda em metro ¢ produzida em alguns casos excepcionais
mas, via de regra, opta-se por fazer outro tipo de trabalho. Além de agregar valor — uma vez
que se trata de produtos finais — e satisfazer as vontades dos consumidores, tais pecas sao
consideradas mais fdceis e menos custosas, trabalhosas do que as antigas pecas de renda em
metro. Quando perguntei a Maria se ela se lembrava de alguma renda que elas faziam antes e
que ndo era mais feita, era me respondeu: “A renda em metro, porque a gente prefere o mais
pratico. Essa bolsa aqui [uma bolsa que estava exposta e era feita com varias tiras de renda

em metro emendadas], eu boto na almofada e demoro um més. Custa muito, so falta ndo
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terminar. SO por isso que a gente ndo faz”. Aldacir, de maneira analoga a sua filha, argumenta

que as bandejas sdo mais fdceis, conforme podemos verificar no seguinte depoimento:

Bandeja é mais facil. Porque ai, vocé ja pensou passar... Porque nem todo
mundo trabalha ligeiro, entdo vocé ja pensou passar quase um més ou mais de
um més para fazer dez metros de renda? E a bandeja ndo, vocé bota ld na
almofada de manhd e quando der no outro dia, meio-dia, vocé ja tirou. Ai vocé
bota a americana [peca redonda com dez pontas] na almofada de manha e
quando for na hora do almogo vocé ja fez uma.

Foto 21: Renda colorida

N

As  cores
tradicionalmente
utilizadas  foram
incorporados
diversos novos
matizes, do pink
aos tons pastéis,
passando pelo
preto. Inventaram,
inclusive, uma
renda colorida
feita com cores
variadas, na qual
cada bilro recebe
uma linha de cor

diferente.

Um dos fatores que determinam a escolha e a utilizacdo das cores pelas

rendeiras ¢ a tabela cromatica da “estagdo”, da moda, exibidas com a antecipacdo necessaria

nas diversas revistas especializadas disponiveis no mercado. De qualquer maneira, as cores

mais escuras (preto) e fortes (vermelho) sdo consideradas extremamente ruins para as vistas.

As melhores, nesse sentido, sdo o branco, o bege e as ditas cores modernas, que sao “o rosa

bebé, o verde bebé, o azul bebé tambéem e o verde clarinho”. Assim, Aldacir afirma sé

trabalhar com tons claros, preferencialmente o branco, conforme podemos verificar no

dialogo em destaque:
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A: Ha cinco anos atras o pessoal comegou a usar essas linhas coloridas. Eu
ndo trabalho com ela.

J: Com qual? Aquela linha que muda de cor''! ou um bilro com cada cor?

A: Cada bilro com uma cor. Eu ndo trabalho com aquela linha, so trabalho
com essa branca.

J: Por conta da vista?

A: E. Uns tempos desses eu também fiz umas coisas com aquela linha bem
clarinha.

J: Que cor?

A: Era roseo, bem clarinho. Ela [sua filha] trouxe pra mim fazer, mas eu achei
ruim. A branca, pra mim, é a melhor.

J: A vermelha, dizem que ¢ dificil também, né?

A: Tu é louca! D6i muito a vista. A vermelha e a preta, ninguém aguenta'”.

O aumento no numero de visitantes fez com que o Centro estivesse em contato
com pessoas vindas, cada vez mais, de longe. Nesse sentido, a producdo das roupas teve que
se adaptar ao biotipo dos novos visitantes e consumidores. Assim, Maria faz referéncia a
adequacdo das medidas dos biquinis feitos por elas aos bustos das estrangeiras e das sulistas:
“Cearense tem o peito pequeno. As pegas que a gente faz aqui no Centro das Rendeiras sdo
de acordo com o pessoal de fora. Tem mulher da sua Brasilia que veste uns trés G’s. Rio de
Janeiro e Sao Paulo, nem se fala”.

O acesso direto ao consumidor final possibilita que as rendeiras da Prainha
possam optar pelo tipo de trabalho que melhor se encaixa as suas possibilidades. Dessa
maneira, ao avaliar se vale a pena fazer um trabalho, elas levam em consideragdo,
principalmente, as suas dificuldades. Assim, do mesmo modo que as rendeiras da Prainha nado
produzem mais a renda em metro porque ela ¢ muito custosa, elas também ndo aceitam
facilmente uma encomenda, caso se trate das cores preta e vermelha. Nesse sentido, Maria
afirma que, a depender do tipo de renda que precisa para uma grande encomenda, ela distribui
os pedidos entre as rendeiras do proprio povoado ou dos arredores, de Aquiraz até Capim de
Roga, proximo ao Alto Alegre. Ela explica a seguir porque “nesses interiorzinhos, elas [as

rendeiras] sdo mais rapidas’:

E porque custa muito a aparecer esse tipo de trabalho e aparecendo, claro que
elas vao se empenhar naquilo porque é um dinheiro certo que elas tém.
Entregou a mercadoria, recebeu o dinheiro e é tudo de uma vez, ndo é metade
do dinheiro. E tudo, sabe? Ai elas se empenham. E esse tipo de trabalho que
veio pra mim agora, eu so posso mandar fazer se for fora. Porque eu mesmo
ndo vou fazer, porque é muito trabalhoso. A minha mde, vocé viu a idade, nao

i Uma linha matizada, que também ¢ utilizada por varias rendeiras da Prainha.

1 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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vai fazer... Ela faz outros, mas esse ela ndao vai fazer. A diferenca da linha
também, porque com a linha branca, as cores modernas, todo mundo quer
trabalhar, ai passou pro colorido e pro preto, ninguém quer. Estraga muito as
vistas. O preto é muito dificil e as rendeiras daqui ndo estdo querendo fazer.
Mas as do interior fazem, fazem porque elas ndo tém outra opg¢do, o que
aparece elas fazem. As vezes a gente manda elas fazerem, elas: “Ih, preto!

Nao tem outra cor, nao?”. De todo jeito é dificil, preto é muito dificil quem

trabalhe com preto'”.

O ganho liquido da rendeira da Prainha, no entanto, ndo ¢ muito maior do que
verificamos no interior. Conforme vimos, uma pe¢a da renda peixinho vale cerca de R$ 3 para
a rendeira que a produziu em Alto Alegre. Se descontarmos o valor da linha, que a rendeira
geralmente repde a intermediaria, podemos calcular que seu ganho gira em torno de R$ 2,50.
Considerando que essa peca demanda, em média, trés dias para ser tirada, entdo, o lucro
diario alcancado pela rendeira se aproxima a R$ 1. Vejamos, portanto, por meio do relato de

Maria, qual € o rendimento médio da renda produzida na Prainha:

Olha, se eu for fazer uma camiseta, eu passo 22 dias. A minha meta de
trabalho é essa, 22 dias. Porque? Porque eu sou dona-de-casa, eu tenho os
meus afazeres de casa e eu tenho que fazer as minhas coisas, ai sao 20, 22
dias que eu passo com uma camiseta. Eu passo 22 dias com uma camiseta,
quando eu tiro ela, eu vou vender por R$ 25. Ai vocé faz a conta, por més,
quanto que eu ganho? Tira o dinheiro da linha, que sdo R$ 6. Quer dizer, o
meu trabalho, o o tantinho! Ainda vou ter que dividir o meu ganho. O que eu

ganho, da blusa que fiz, eu vou ter que dividir com a linha e vou pagar os

meus 10%, em cima dos R$ 25 que eu ganhei'"”.

O ganho diério obtido pela rendeira da Prainha com a producdo de uma blusa,
toda feita de renda de bilro, ¢ equivalente ao valor recebido pelas rendeiras de Alto Alegre,
que produzem as peg¢as de renda em metro. Ambas ganham cerca de R$ 1 por horas diarias de
trabalho sentadas em suas almofadas, seja produzindo direto para o consumidor ou matéria-

prima para outras confeccoes.
3.4 — Cursos de aperfeicoamento
Dentre os fatores que influenciaram as mudancas da renda produzida na

Prainha, os cursos de aperfeicoamento organizados pelo CEART, em parceria com o

SEBRAE merecem destaque, pois tiveram (e ainda tém) reflexo direto na producdo das

1 Entrevista realizada em 25/02/2008.
14 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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rendeiras. O CEART patrocina o curso, fornece o material e os professores de cada éarea, ao
passo que a estrutura dos cursos e os conteudos ministrados seguem os padrdes estabelecidos
pelo SEBRAE.

O Servigo Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas Empresas (SEBRAE), ¢
descrito no sitio da organizacdo como uma entidade civil, sem fins lucrativos, que atua em
parcerias publico-privadas e cujo objetivo ¢ “promover a competitividade e o
desenvolvimento sustentavel dos empreendimentos de micro e pequeno portes” (SEBRAE).
Assim, esse oOrgdo investe no desenvolvimento do empreendedorismo e na geracdao de

empregos e renda. Nesse sentido, Canani (2008) ressalta que

(...) os cursos e treinamentos do SEBRAE concorrem para adequar o trabalho
de grupos de trabalho, e os grupos de trabalho ao formato de associagdes,
incentivando o empreendedorismo para que essas, talvez, transformem-se em
micro-empresas € assim por diante. Na atuacdo dos consultores, pode ser
percebida uma ag¢do no sentido de transformag¢do do objeto artesanal que
acompanharia a propria transformagao da visao de mundo que ocorre com a
inser¢do das artesas no universo do mercado consumidor. (Canani, 2008: 162)

A atuacdo de tais entidades visa, principalmente, o aprimoramento da
producao, no sentido de adequé-la as demandas e exigéncias do mercado. Tais adaptagdes
extrapolam a esfera produtiva e também se refletem na postura da propria rendeira, tanto na
aparéncia fisica quanto na atitude perante os turistas e demais consumidores que visitam o
Centro. Dessa maneira, os cursos abrangem uma gama variada de assuntos, conforme
podemos verificar no seguinte relato de Maria: “Ja tivemos curso de Administra¢do de
Empresas, de Design, Corte e Costura, curso de Boas Maneiras. Teve um outro, de... Como é,
meu Deus? De Relagcoes Humanas, que a gente teve. Qual foi o outro? Menina, é tanto curso

que vocé nem imagina”'”. Com rela¢ao aos dois ultimos, ela justifica:

Vocé ja imaginou vocé chegar no meu balcdo, pra comprar e eu olhar pra
vocé e dizer: “O que é?”. Fica chato. Qual é o mais bonito? E “o que é?” ou
2 horita deseja?”. Entd doi . M

é “o que é que a senhorita deseja?”. Entdo, por tudo isso eu passei. Mesmo
ndo sabendo, eu tive que aprender isso tudinho pra poder, pra aprender a

receber o meu cliente'’s.

E interessante observar que a preocupagao com a imagem, isto ¢, com uma boa

apresentacdo, se manifesta nessas rendeiras nao somente em relacdo a si proprias, mas

1s Entrevista realizada em 25/02/2008.
16 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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também as suas almofadas de bilros, que devem estar igualmente “apresentaveis”. Nesse

sentido, Maria argumenta o seguinte:

Nao pode estar com ela [a almofada] o tempo todo, feia, velha, suja,
principalmente ali onde a gente estd. Tem que estar sempre bonitinha. E como
a gente, ali a gente ndo pode estar rasgada, ndo pode estar como pé descalgo,
ndo pode estar com a unha feia. Pois é do mesmo jeito que a gente se trata,
tem que tratar dela também. Porque, por incrivel que parega, numa foto que a

gente tira, ela é a primeira que aparece, né? Entdo tem que zelar mesmo da

bichinha, que é pra ela ficar bonitinha'".

Com relagdao a producdo da renda de bilro propriamente dita e as mudancas
provocadas pelos cursos, visando transformar o produto de modo a torna-lo mais atraente para
o consumidor final, alguns cursos sdo especialmente importantes. No curso de corte e costura,
por exemplo, as alunas desenvolvem pecas com diferentes tipos de tecidos naturais (com a
linhagem, produzida em tear manual, o crepe e o voal), nas quais serao aplicadas detalhes em
renda de bilro. Desse modo, incentiva-se também a atividade das costureiras. Hoje, cada
rendeira que comercializa produtos no Centro das Rendeiras tem uma costureira, ou mais, de
quem encomenda as pecas que vende. Quem produz essas pegas para Maria, por exemplo, ¢
sua irma, mas ela também recorre a uma costureira de Aquiraz para a confec¢ao dos biquinis,
que exige uma maquina especifica.

Tais pecas sdo renovadas frequentemente, guiando-se pelas tendéncias das
revistas e da televisdo, esta principalmente por meio das novelas. Pude observar essa
renovagao, pois cada vez que retornava ao povoado era surpreendida pelas novidades. Além
disso, algumas vezes também fui utilizada como “termdmetro” para opinar acerca da possivel
receptividade de uma ou outra pega por parte do publico. Certa vez, uma rendeira me chamou
num canto do Centro provisdrio, discretamente, para me mostrar uma cal¢ga com aplicagdo de
renda de bilro na cintura que ela havia desenvolvido, juntamente com sua costureira. Ela
queria saber qual a minha avalia¢do da novidade. A calga seguia uma tendéncia extremamente
atual, definida entre os “fashionistas” como calg¢a “saruel”, cuja caracteristica principal € o
gancho bem baixo. Embora ndo seja exatamente o tipo de calga que me agrade, tive que
reconhecer que, provavelmente, a calga teria uma boa saida entre os turistas. A inspira¢ao

para a confeccao do dito modelo, assim como a confianga acerca da sua aceitacdo, vieram da

17 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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novela global atualmente em exibi¢io, “Caminho das Indias”, acompanhada diariamente por
muitas rendeiras enquanto dao os ultimos #rocados do dia, antes de se deitarem.

A selecao das cores, assim como sua combinagao, sdo outros elementos da
producao da renda de bilro da Prainha que foram aprendidos pelas rendeiras nos cursos do
CEART/SEBRAE. As cores ndo sdo utilizadas de maneira aleatéria, mas organizadamente,
buscando uma “correta” harmonizagdo, principalmente no caso das pegas multicoloridas.
Enquanto confeccionava uma blusa com oito cores distintas, Maria me contou que demora
mais tempo para fazer as pecas coloridas, uma vez que precisa combinar as cores. Essa blusa,
por exemplo, compunha-se de vérias flores, feitas com oito baratas, cada uma de uma cor
diferente. A posicdo de cada cor nas flores, ou de cada pétala, ¢ calculada para que as cores
parecidas nao fiquem proximas. Ao destacar tanto as cores que nao podem ficar perto, quanto
as que podem, percebemos que, em termos artisticos, ela busca um equilibrio entre as cores

119

quentes'’® ¢ as frias'”. Assim, tenta intercalar tais cores de maneira proporcional. Vejamos o

que nos fala Maria acerca desse curso:

Ai veio um curso que era pra gente conseguir organizar as cores, pra saber
qual é a cor que combina, cor com cor. Tipo o bege... Os dois beges, um mais
clarinho e outro mais escuro, ja ndo da certo. Ai teria que ser o bege claro
com o bege quase amarronzado, que sai duas cores. E ai vem o resto das
cores: é verde com branco, verde com vermelho, que fica lindo, e por ai vai.
Esse foi outro curso que a gente recebeu.

As pecas que hoje representam os “campedes” de venda no Centro das
Rendeiras, foram desenvolvidas em algum desses cursos. A aceitagdo do publico fez com que
dessem continuidade e buscassem diversificar tais producdes. O melhor exemplo disso ¢ a
aplicacdo de diferentes modelos de aplicacdo de renda de bilro em camisetas de malha. Na
minha primeira visita, em 2008, havia dois modelos: uma com uma mandala de renda
aplicada na frente e outra com um peixe aplicado nas costas. Esse ultimo tinha o fundo
recortado, de modo que a pele ficava & mostra por tras da renda. Ambos modelos tinham
excelente saida com os turistas, por atender a todas faixas etarias'® e ser acessivel, custando
entre R$ 15 e R$ 20. Quando retornei no ano seguinte, constatei que a demanda pelas

referidas pegas se manteve e novos modelos de aplicagdo foram criados.

118
119
120

Vermelho, laranja e amarelo.
Azul, verde e violeta.
O modelo com a mandala na frente também é confeccionado em camisetas infantis.
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3.5 — Concorréncia e conflitos no Centro das Rendeiras: “O povo avang¢a nos clientes”

O fato das rendeiras que frequentam o Centro das Rendeiras estarem em
contato direto com o consumidor, ndo significa absolutamente, que a comercializagdo das
suas rendas seja simples e tranquila. Nao obstante a visitagdo dos turistas ter sido o principal
catalisador das mudancas e inovagdes na renda de bilro produzida no povoado, essa presenga
nao ¢ constante, mas sazonal. Assim, durante a “alta” temporada, principalmente no inicio do
ano, a frequéncia dos turistas € constante, ao passo que no restante do ano ¢ bem reduzida. Em
grande parte do ano, portanto, a oferta supera a demanda. Nesse sentido, ¢ interessante notar
que, se por um lado as rendeiras apresentam a renda de bilro aos turistas como uma arte

721 — por outro a atuag¢do de cada uma delas ¢ individual ¢

coletiva — “essa é a nossa renda
autdbnoma, uma vez que visa garantir a comercializagdo das suas proprias rendas.

De maneira analoga as rendeiras de Alto Alegre, na Prainha também ha um
esforco pela venda certa e rapida. No entanto, elas ndo podem recorrer as mesmas estratégias
utilizadas pelas rendeiras do interior, qual seja, de simplificar os padrdes e estreitar as rendas.
Acerca da renda roubada, que nao ¢ mais confeccionada na Prainha, vejamos o que nos revela

Helena:

Antes a gente fazia renda roubada, roubava par. A ponto adentro parecia uma
tarrafa. Tirava os par [de bilros] pra fazer mais rapido, ficava uma renda
velha reganhuda. Hoje ndo, quanto mais miuda, melhor. Porque agora o
pessoal entende a renda, conhece a qualidade. Quando rouba fica feia, fica
frouxa.

Enquanto em Alto Alegre, as rendeiras precisam garantir uma produgao
semanal para ser vendida na feira de Cascavel, na Prainha tal feito ¢ praticamente inviavel,
tendo em vista a maior dimensao das pegas produzidas no litoral. Ainda que o tempo dedicado
a confeccdo de cada pega ndo possa ser reduzido, uma vez que elas nao roubam a renda, as
rendeiras do Centro buscam outras formas de agilizar a venda e aumentar seus rendimentos.

Durante a minha primeira visita a Prainha, quando o Centro ainda ndo havia
comegado a ser reformado, um fato chamou a minha aten¢do para a competicdo entre as
rendeiras pelas novidades. Estava proxima a um dos quiosques centrais do antigo Centro,
quando uma rendeira me chamou, muito discretamente e disse: “Entra aqui [na parte interna

do balcao]. Quero te mostrar uma blusa nova, tomara-que-caia, que ninguém daqui tem. Ndo

121 Nesse sentido, as etiquetas de identificagdo difundidas pelo SEBRAE, nas quais se apresentam os

nomes das rendeiras que executou e dos pontos utilizados, ndo “pegou” no Centro das Rendeiras.
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quero que o povo veja, porque quando ver, ja vdo copiar. No dia seguinte aparece uma
igual”. Enquanto conversavamos, ela olhava em todas as dire¢des, certificando-se que
ninguém prestava atengdo na nossa conversa sobre o novo modelo. Gostei da blusa e pedi
para experimenta-la no banheiro do Centro. Ela concordou, mas sugeriu que também levasse
outras pecas, “para disfar¢ar”, e recomendou que me trocasse dentro da cabine do banheiro,
no sentido de evitar qualquer “espiada” a novidade. Nesse sentido, ela contou que uma
rendeira do quiosque vizinho ao dela, ja havia ido ao seu balcdo para olhar as toalhinhas com
bico de renda de bilro que chegaram. Ela destacou que sempre procura “inovar, porque o
turista quer novidade. Tem que ter sempre novidade, né?”. Tal toalha tinha, de fato, uma boa
saida entre os turistas, devido tanto a sua utilidade quanto a acessibilidade, R$ 5. No ano
seguinte, esse modelo continuou em alta, tanto que passou a ser produzido em varias cores.
Conforme ja foi mencionado, quando da minha segunda viagem de campo, o
Centro estava em reforma e as rendeiras ocupavam provisoriamente um grande e unico
quiosque. A proximidade, que a nova localizacdo lhes impds, evidenciou os conflitos e a
competi¢ao entre as rendeiras, trazendo-os a tona. Para uma observadora externa, que ja havia
vivenciado o convivio entre as rendeiras no antigo Centro, tal fato saltou aos olhos em pouco
tempo. Simmel (1983) classifica a competi¢do como uma modalidade, indireta, de conflito e,
enquanto tal, representa um tipo de sociacdo. A competi¢cdo ¢ um conflito que consiste em
“esforcos paralelos de ambas as partes em relagdo ao mesmo prémio” (135). Nesse caso, o
prémio em questdo ¢ a comercializagao das mercadorias, alcan¢ado por meio da garantia das
novidades, da diversidade dos trabalhos oferecidos, entre outros fatores. Tal embate ndo se da
no plano da luta fisica, assim como a vitoria se resume nao ao sucesso da luta em si, mas da
realizagdo de valores exteriores a ela. Dessa maneira, vejamos o comentario de Simmel acerca

das consequéncias da competigao:

A tensdo antagbnica com seu concorrente afia a sensibilidade do comerciante
para as tendéncias do publico até o ponto da clarividéncia, em relagdo a futuras
mudangas no gosto, no estilo, nos interesses do publico — ndo afia somente a
sensibilidade de comerciantes, mas também a do jornalista, do artista, do
livreiro, do politico. (Simmel, 1983: 139)

Quando a visitagdo ao Centro diminui, durante a baixa estacdo do ano, a
concorréncia entre as rendeiras fica ainda mais acentuada. Torna-se visivel, entdo, a disputa
que se estabelece por cada um dos possiveis consumidores que chega ao local. Alguns turistas

ja vao ao Centro com uma demanda especifica como, por exemplo, um pedago de renda de
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metro, uma toalha de mesa redonda ou acessorios para enxoval de criangas. Nesses casos, 0s
turistas geralmente apresentam suas demandas assim que se aproximam ao quiosque das
rendeiras e, portanto, a probabilidade de tal pedido ser feito para as bancas mais proximas da
rua ¢ maior. Dessa maneira, certa vez presenciei quando uma turista chegou ao Centro
provisorio e perguntou a uma das rendeiras se ela tinha coisas de bebé. Enquanto ela
apresentava as opg¢oes das quais dispunha a consumidora, uma rendeira, que tem sua banca do
lado oposto do quiosque, falava em voz alta que tinha fraldas e panos para cobrir o bergo,
“Quer ver?”. Simultaneamente, outra rendeira, que ocupa uma mesa do restaurante, ao lado
do quiosque principal, gritava: “Tenho coisas de bebé no richelieu também, de filé”. Nem
todas as rendeiras ficam a vontade com tal situagdo. Muitas delas reclamam que o “povo ndo
respeita”, argumentam que cada rendeira teria que esperar a sua vez ao invés de tentar atrair o
turista a “todo custo”. Assim, Aldeise afirma que ndo gosta de substituir sua tia, Maria, no
Centro das Rendeiras, embora ganhe 10% daquilo que conseguir vender por tal servigo.
Vejamos o motivo de tal desagrado, na seguinte fala: “Aqui é muita ambicao. O povo avan¢a
nos clientes igual a cachorro. Por isso é que ndo gosto de vender aqui”.

A proximidade fisica imposta pelo Centro provisorio ¢ a contiguidade das
bancas, que ficam lado a lado, sdo fatores que também facilitam o desentendimento entre as
rendeiras. Conforme foi dito, a venda de cada uma das rendeiras é individualizada mas muitos
turistas escolhem pecas de diferentes bancas para comprar. Nesse caso, o ideal seria que cada
transagdo fosse realizada separadamente, mas dificilmente isso acontece (por falta de troco,
por exemplo) e o mais comum ¢ que as rendeiras tenham que acertar entre elas. Tal acerto
pode gerar alguns problemas posteriores, como a correta partilha do dinheiro entre as proprias
rendeiras ou o pagamento dos 10% referentes ao bugueiro (no caso dos turistas terem vindo
com eles). Outro fator que complica ainda mais essa questdo ¢ que muitas rendeiras, quando
nao dispoem do produto solicitado pelo turista, vao busca-lo em outra banca. Assim,
presenciei quando uma rendeira teve que relembrar a outra acerca de uma bandeja que ela
havia buscado na sua banca para vender. A rendeira que efetivou a venda ja havia quitado sua
divida com o bugueiro, mas ainda faltava o pagamento referente a bandeja. Quando o
bugueiro em questdao apareceu por 14, a primeira rendeira estimulou que ele fosse cobrar sua
parte: “Ela ndo lembra, mas eu lembro. Agora ela ndo tem, mas mais tarde tem. Passe la, ndo
deixe de passar, ndo. Vocé tem que ganhar o seu, ndo perca, ndo!”.

A fiscalizacdo sobre as pecgas selecionadas pelos turistas ¢ dificultada no
Centro provisério, uma vez que as bancas sao muito proximas umas das outras. Além disso,

enquanto o visitante circula pelo quiosque pode carrega consigo algumas pegas que nao
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necessariamente serdo adquiridas. Nesse sentido, a aten¢do de cada rendeira as pegas da sua
banca ¢ fundamental para que o controle seja efetivo e ndo gere constrangimentos nem para as
rendeiras e, muito menos, para os turistas. Pude acompanhar toda a repercurssao acerca do
suposto sumi¢o de um vestido, ocorrido apos a visita de um grupo de turistas. Chegaram ao
Centro, simultaneamente, dois bugueiros com turistas e duas outras familias, em seus proprios
carros'”. Enquanto ndo concluiam a visita e conforme passavam pelas bancas, os turistas
selecionavamm as pegas que consideravam mais interessante, retiravam do lugar (seja do
balcao ou dos cabides) e carregavam, como forma de garantir para si a mercadoria. Conforme
caminhavam pelas bancas e viam outras op¢des, era comum mudarem de idéia e devolverem
as pecas carregadas a outras bancas. Rapidamente, em meio a esse movimento, uma rendeira
sentiu falta de um dos seus vestidos, de elastex roxo. Ela passou a andar, de um lado para o
outro do Centro, olhando o que os turistas tinham nas maos e perguntando as demais rendeiras
se alguém havia visto seu vestido. O vestido foi encontrado com um senhor, que o compraria
para sua filha. Nesse meio tempo, outra rendeira, mais idosa, também deu pela falta de um
vestido pink infantil. Imediatamente, ela foi atras da crianga que julgava estar com o dito
vestido e a questionou sobre o caso. A menina, que era a mais nova do grupo, nao entendeu
muito bem a interrogacdo, mas sua irmd, um pouco mais velha, afirmou que ela nao
experimentou nenhum vestido pink. Os turistas terminaram suas compras ¢ foram embora. A
rendeira, que nao encontrou o vestido, exclamou: “Engoliram”. Outra rendeira emendou,
sugerindo que algumas rendeiras teriam por habito pegar tais pecas para si: “Porque tem
sabido que fica”.

A saga pelo vestido continuou e sé piorou quando a rendeira vizinha a sua
banca a questionou sobre um outro vestido, de malha com aplicacdo de renda na barra, que
uma turista tinha experimentado € que ndo se encontrava mais la. Essa rendeira ficou
realmente exaltada com o novo sumigo € comegou a gritar para que todas as rendeiras do
Centro a ouvissem: “A Cleide [atual presidente da Associacdo das Rendeiras da Prainha] vai
fazer uma reunido e o meu vestido vai aparecer, ah vai. Porque eu ndo vou perder o meu
vestido, ndo. Eu quero o meu vestido”. Ela afirmava que a turista tinha soltado o seu vestido
“na roda”. As outras rendeiras, por sua vez, argumentavam que “fem que ficar atenta, tem
que prestar aten¢do”. Uma delas disse o seguinte: “Eu t6 aqui pra vender, se vem um turista
na minha banca eu tenho que prestar atengdo, ndo é ndo?”’. Uma terceira rendeira repetia que

“o turista nao leva sem pagar”. Cada qual continuou a manifestar sua opinido, em alto e bom

122 L. . . .
E importante destacar que as rendeiras sempre preferem negociar com os turistas que chegam ao

Centro por conta propria, evitando, assim, o pagamento dos 10% sobre cada venda aos bugueiros.
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tom, para que todas escutassem, de maneira indireta, como se ndo tivessem um receptor
especifico. No entanto, alguns comentarios pareciam sim ter uma destinagdo certa e, dessa
maneira, iniciavam-se verdadeiros debates entre elas. Assim, rapidamente a discussao
envolvia vdrias rendeiras, situadas por todo o Centro. Ao escutar que tinha sabido que ficava
com os produtos alheios, por exemplo uma rendeira gritou o seguinte: “Se aparecer uma
coisa que ndo é minha no meu balcdo eu grito logo: de quem é? Porque eu sei que ndo é
meu”. Outra, por sua vez, dizia: “Eu ndo quero nada que ndo seja meu”. Havia, ainda, outra
que argumentou: “A pior coisa que existe no mundo é a falsidade, a trai¢cdo”. A rendeira que
tinha efetuado as vendas para o grupo de turistas que originou a confusdo afirmou o seguinte:
“De mim, pequeno [numeragdo infantil] so levaram uma saida. Vestido aqui ndo levaram,
ndo. Nenhum vestido. So a saida, dois bonequinhos e uma bolsinha”. A rendeira prejudicada
se defendia, argumentando que ndo poderia tirar o vestido da mao da cliente, ao que outra
respondeu: “Se ela [a turista] ja tiver ld do outro lado [do quiosque do Centro provisorio], eu
tiro e aviso que estou segurando, mas eu tiro”. A rendeira, que teoricamente havia sido
lesada, saiu e demorou a voltar. Quando retornou contou que tinha ido a praia, atras do grupo
de turistas, e que, como o vestido realmente nao estava com eles, deveria estar pelo Centro. O
clima ficou tenso, até que o vestido foi encontrado entre os vestidos dessa mesma rendeira,
ele estava um pouco mais a direita do que “deveria”. A turista havia pendurado o vestido que
experimentou com outro, de outro padrao, que estava, no maximo, a seis cabides de distancia.
Quando souberam que o vestido estava 1a e que nem tinha sido trocado de banca, todo o grupo
disse que a rendeira em questdo deveria ter percebido antes. Ela se justificava: “Eu tava
emendando uma blusa e ndao vi. Quando acabei, que tava olhando ali pra baixo foi que vi o
bico [da renda de bilro]”. A chuva estava ameagando cair e as rendeiras comegaram a recolher e cobrir

as mercadorias. A rendeira, proprietaria do vestido, foi a primeira a ir embora e apos sua saida, as

criticas a sua atitude se intensificaram, conforme podemos verificar no trecho em destaque:

Ndo pode, tem que prestar ateng¢do. Agora, se o turista chega e eu fico com a cabe¢a
baixa trabalhando ou fazendo outra coisa, ndo pode. Tem que prestar aten¢do nas
suas coisas. Isso é uma vergonha pro Centro, ir na praia atrds de turista, abrir a
sacola do turista.

Embora tais mulheres estejam enfrentando uma situagdo de forte concorréncia,
por meio da qual sdo colocadas em oposi¢do entre si, € preciso destacar que tal competi¢do se

restringe a esfera comercial, da venda da renda. Assim, no plano da renda elas sdo

extremamente competitivas, brigam pelo turista e chegam a espanta-lo com suas atitudes. No
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entanto, tal disputa ndo abarca os outros niveis da vida social. Dessa maneira, elas mantém
uma relacdo de ajuda mutua, uma vez que compartilham informagdes e podem, inclusive,

dividir tarefas e obrigacdes.

3.6 — Especializagdes: o retorno a linha fina e o ponto “mais dificil”

A concorréncia, portanto, ¢ uma das maneiras pelas quais as rendeiras da
Prainha buscam acelerar suas vendas. Ha, no entanto, outras formas de se obter maior retorno
financeiro com a producdo da renda de bilro. Assim, algumas rendeiras se especializam em
determinados tipos de trabalho, considerados mais trabalhosos e, por isso, mais valorizados e
bem remunerados. Dessa maneira, a producao “tradicional” da renda de bilro, feita com a
linha fina utilizada antigamente, foi retomada por algumas rendeiras. Esse tipo de trabalho
tem maior valor agregado e pode ser comercializado por um valor relativamente maior do que
o seu equivalente, produzido com a linha grossa. Nesse sentido, embora Aldacir ndo trabalhe

mais com a linha fina, por causa das vistas, ela aponta suas vantagens no seguinte trecho

A linha fina é muito trabalhosa, é muito trabalhado, o trabalho fino é muito
trabalhado, ai o pessoal gosta. Isso aqui [pequeno centro redondo], depois de
feita, isso é uma maravilha. A gente faz isso aqui, bota la na barraca pra vender,

vende uma pega dessa... Ld na barraca elas vendem uma pega dessa, s6 uma, por R$
30,00. A mesminha, feita com a linha fina, custa R$ 50,00'%.

A linha fina ¢ utilizada na Prainha, exclusivamente, para pecas de decoracdo e
uso domésticos, uma vez que sua fragilidade dificultaria a confeccao de artigos de vestuario,
por exemplo. Dentre tais pegas, a mais usualmente produzida pelas rendeiras do Centro sdo os
panos de bandeja. Edileusa (rendeira) esta entre as rendeiras que trabalham apenas com a
linha fina. Cada bandeja demanda, em média, 15 dias para ficar pronta e, portanto, sua
produgdo mensal se aproxima de duas pecas. O prego cobrado por cada bandeja é R$ 50.
Além da relacdo custo beneficio ser melhor do que a producdo com a linha grossa, por se
tratar de um trabalho mais custoso e valorizado, a bandeja também apresenta vantagens
quanto a venda. Edileusa argumenta que “¢ so botar no balcao, pra vender”, isto ¢, sua venda
¢ certa, o retorno ¢ rapido. Elas argumentam que, de maneira geral, as pessoas
(principalmente os turistas estrangeiros) preferem o trabalho com a linha fina e, por isso, sua

saida é veloz.

123 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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As pecas comercializadas nas varias bancas do Centro, conforme vimos, sdo
bastante semelhantes entre si. Assim como as pecgas, o pre¢o das mesmas também sdo
similares. O preco ¢ calculado de acordo com o tempo de trabalho e a quantidade de linha
gastos. Em determinada oportunidade, pude acompanhar um debate entre as rendeiras que
produzem as pegas com a linha fina acerca do valor das bandejas. Tudo comegou quando uma
delas disse que iria fazer uma bandeja, com a linha fina, para vender ao preco de R$ 35 ou R$
40. As demais rendeiras ressaltaram a existéncia de um acordo para que a bandeja fosse
vendida por R$ 50, ao que a primeira respondeu que fazia uma pega menos trabalhada, que
poderia ser vendida por um preco inferior. Edileusa, que trabalha exclusivamente com a linha

fina, ndo gostou muito da idéia e destacou que “bandeja com a linha fina sem ser trabalhada,

oS turistas ndo vao querer”.

Realizar o trabalho ao
modo antigo, portanto, ¢ uma
forma de aumentar os
rendimentos e torna-los mais
certos. Ha outros trabalhos
especializados, por meio dos

quais as rendeiras buscam o

mesmo objetivo como, por
exemplo, a feitura de
determinados pontos. Existe

uma modalidade da renda de

bilro, que figura entre as mais

Foto 22: Renda americana vistosas e chamativas dentre

r

as produzidas na Prainha, que ¢ confeccionada por meio da unido de varias americanas,
centro redondo de dez pontas. E interessante destacar que essa pega pode ser feita da maneira
legitima, ou roubada. Por meio da jun¢do dessas pecas, pode-se montar toalhas de diversos
tamanhos, desde um centro para mesa com sete americanas, até grandes toalhas de banquete,
que chegam a demandar 47 americanas. Tal emenda ¢ classificada por todas as rendeiras
como o ponto mais dificil da renda de bilro. Isso se da porque, no caso especifico desse ponto,
ndo se dispde de um molde prévio, o papeldo, que tem a fungdo de guiar a construcdo da
trama e garantir sua correcdo. A distribuicao das baratas, cuja juncao constitui a emenda,
assim como suas dimensdes devem ser calculadas mentalmente. “Divide no olho, so olhando

mesmo”’. Fazer com que esse trabalho fique simétrico e, além disso, com que a toalha fique
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bem assentada na mesa, exige muita habilidade e precisdo. Assim, ha poucas rendeiras no

povoado que cumprem essa etapa da producdo dessas toalhas. A fala de Aldacir ressalta essa

distincao de tarefas:

3.7 — Criacgao:

Ai uma pessoa faz as aplicagoes e tem outra pessoa que emenda, ja ndo é a
gente que faz, que emenda. A gente faz as aplicagoes e ai ja tem outra criatura
pra emendar. E mais dificil, sem o molde, porque ai vocé tem que prestar
atengdo, de onde botar os espinhos pra ficar tudo igual. Ai por exemplo, bota
a aplicagdo, ai bota um espinho pra fazer a barata, ai bota outro bem aqui,
bota... E dificil, tu é louca? Muito dificil'™.

Maria também ressalta a dificuldade de tal tarefa:

So tem um trabalho que a gente faz que ndo precisa de papeldo, que é pra unir
o caminho de mesa e a toalha. Ele é mais dificil, porque vocé tem que
controlar por onde é que vocé vai. Isso controla assim, vocé faz uma barata, at
todas as baratas tem que se do mesmo tamanho. A distancia de uma para
outra tem que ser a mesma. Eu divido no olho. Porque se vocé fizer uma
maior, outra menor, puxa mais aqui, mais ali, ndo puxa embaixo, quando vocé
tira da almofada, ao invés de ficar bem estiradinha, ela cumbuca. Ai fica cheia
de coisa... Parece, assim, uns altos e baixos. Vocé fazendo ela toda direitinha,
organizando as baratas, organizando se vocé vai puxar uma ponta, de outro
lado, vocé vai organizando tudinho’ 25, vai tendo, assim, uma nogdo que aquela
ai ta do mesmo tamanho, ai quando tirar, ela fica bem esticadinha.

“Tudo que eu quiser imaginar, sai do milimetrado”

A especialidade mais restrita dentre as rendeiras da Prainha e que, por esse

motivo, sera tratada separadamente, ¢ o processo de criacdo de novos papeldes. A demanda

pelas novidades e a necessidade de renovacgdo constante, impulsiona tal atividade, essencial

nesse processo. Entre as rendeiras que conheci no Centro, apenas trés sabem elaborar novos

moldes, isto €, inventar novos papeloes. Uma delas ¢ Maria, que desenvolve essa funcdo ha

muitos anos, ao passo que as outras duas aprenderam recentemente, em um dos cursos do

SEBRAE ministrados para as rendeiras do povoado. Vérias rendeiras fizeram o curso, mas

somente duas delas estdo treinando. Maria, aluna assidua de todos os cursos, faz uma critica

acerca do baixo quérum dos mesmos:

124 Entrevista realizada em 25/02/2008.
125 Entrevista realizada em 23/02/2008.
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Vocé participa de um curso desses, o que vem pra Associa¢do, em beneficio da
Associagdo, vocé participa, né? Se vier uma caixa de fosforos, com vinte
fosforos,; vinte rendeiras fizeram o curso, todas as vinte vdo ganhar um
fosforo. Ai, eu que ndo fiz, vou ficar de longe so olhando: “Olha, porque é que
eu ndo fiz pra ganhar o meu também?”. Olha, dessas 84 associadas, dessas 80
e poucas que tem, dez fazem os cursos, doze. Porque as vezes, eles marcam
reunido as 9:00 da manhd, ai tem delas que dizem: “Ai, eu ndo vou ndo,
porque é 9:00. As 9:00 é muito cedo, eu té6 fazendo o meu almogo’.
Geralmente é de manha, na parte da manhd. Quando ndo é de manha, assim,
direto, ai é 1:00, que comeca, e termina as 4:00, 5:00. E porque sdo uns
cursos prolongados. As vezes, tem curso que vem que dd os dois hordrios, de
manhd e de tarde. Mas eu t6 la. Se dizer assim: “Olha, tem uma reunido as
9:00 horas”. As vezes, o Lauro [marido] td aqui, morto de ocupado [ele
mantem um bar na varanda da casa'’], eu digo assim: “Lauro, eu tenho uma
reunido na hora tal e eu ndo posso faltar. Que que vocé faz?”. “Ndo, a gente
fecha aqui [o bar]. Eu vou pro meu negocio, vocé vai pra sua reunido’.
Porque é que eu fago isso? Porque eu quero participar, porque eu quero saber
0 que é que vdo dizer, se é alguma coisa nova que vem, se é 0 mesmo, o que
que vai acontecer, que ta tendo aquela reunido. Ai, eu ndo vou a reunido e fico
aqui, quem passa eu digo: “Ei, vem cd. O que foi que teve ali, naquela
reunidgo?” Nao. Eu vou porque eu quero saber o que foi, que é pra mim ndo

perguntar pra ninguém. E por isso que eu participo'’.

Na sua avaliagdo os cursos sdo muito positivos e, conforme vimos, ela se

esforca para estar presente em todos eles. Nesse sentido, vejamos o seu relato acerca dos

beneficios proporcionado pelos diferentes cursos:

Eu acho que melhorou. Pra quem faz os cursos melhora, melhora muito,
porque vocé fica com a idéia. Porque o curso acaba, mas o bom que o curso
trouxe, fica na cabega. Se vocé fez uma pega pra vocé colocar numa blusa, o
curso terminou, mas a idéia ficou. Vocé ndo poée em prdtica se vocé nao
quiser. Mas se vocé quiser, vocé continua, poe em prdtica e continua a fazer.
Agora, se eu ndo vou, eu ndo fago esse curso, como é que eu vou fazer uma
coisa que eu ndo vi, que eu ndo sei? E por isso que eu digo que é bom™”.

O tnico curso que Maria ndo fez foi, justamente, o de modelagem, que visava
iniciar as rendeiras no desenvolvimento de novos papeldes, isto ¢, na criacdo das tdo
desejadas novidades. O motivo pelo qual ndo frequentou esse curso ¢ que ela ja domina a

técnica que seria ensinada, conforme ela mesma atesta a seguir: “So teve um curso que eu ndo

126 O bar conta com uma mesa de sinuca e comercializa, além das bebidas alcooélicas, refrigerantes e balas

diversas, alguns materiais necessarios a confec¢do da renda de bilro, como linha para renda, agulha de croché,
folhas grande de papeldo panama, etc. Esse material ¢ comprado por Maria, quando vai a Fortaleza comprar
material para si propria.

127 Entrevista realizada em 25/02/2008.

128 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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fiz, que foi esse de modelagem com o milimetrado. Porque esse dai eu ja sei, né? E ndo vou
fazer uma coisa que ja sei, né? E mesmo eu ndo tendo feito, quem fez, que ta botando em
pratica, que me pede ajuda, ai eu vou ld e ajudo’'”.

As demais rendeiras recorrem a Maria para ajudar no processo de criacdo de
novas pecas, por meio do desenho no papel milimetrado, pois essa ¢ a sua especialidade. Ela

conta que ndo aprendeu essa técnica com ninguém e que comecou, juntamente, com sua irma,

como uma experiéncia. Acerca desse inicio, ela relata:

A gente comprou um papel milimetrado em Fortaleza. Ai, eu com ela, a gente
disse: “Vamos desenhar aqui uma bandeja, nesse papel, pra ver se da certo”.

Ai, nesse dar certo, até hoje eu ainda continuo desenhando no milimetrado.

Tudo que eu imagino fazer, eu vou pro milimetrado'.

Tal teste se revelou extremamente frutifero, uma vez que possibilita a criacido
de praticamente qualquer coisa, além de garantir a simetria do desenho e dos pontos. Quando
comparado ao papel comum, a perfeicdo garantida pelo papel milimetrado, torna-se mais
evidente. Maria argumenta nesse sentido, na seguinte declaragdo: “No [papel] comum, nunca
fica igual. As vezes fica uma maior, fica outra menor. E aqui [no papel milimetrado] ndo, ele
me da o tamanho que eu quero e é perfeito. Vocé olha e ndo vé nada maior, é tudo igual. E
quando vocé tira o trabalho, é tudo igual, ndo fica nada maior”. Outra grande vantagem do
uso do milimetrado como base para o desenho a ser pinicado no papeldo, é que ele oferece
diferentes opg¢des de escala. Conforme ja referido, hd uma diferenca de propor¢do entre os
trabalhos confeccionados com a linha fina e a grossa que, a principio, estimulou o uso da
linha grossa. Nesse sentido, o papel milimetrado pode ser utilizado como base para todo tipo
de trabalho, com linha fina ou grossa. Assim, para cada tipo de renda que deseja inventar, ela
utiliza a escala mais apropriada, tanto com relacdo a linha quanto aos pontos. Ela explica essa

possibilidade no trecho em destaque:

Porque o milimetrado é todo quadriculado, o papel. Ele me da a op¢do de trés
tamanhos de trabalho, né? Ele me da a op¢do do grande, do médio e do
pequeno. Pra linha grossa eu uso o médio e o grande. Eu uso o grande pra
qué? Pra determinado tipo de trabalho, como se eu for fazer um desenho de
uma espinha de cobra, eu uso o grande. E o médio, pra mim, no meu trabalho
mesmo eu faco a barata com a média. Por exemplo, uma camiseta, eu vou pro
médio; um sacoldo®™, eu vou pro médio, uma saia, eu vou pro médio. Ja pra

129 Entrevista realizada em 25/02/2008.
130 Entrevista realizada em 23/02/2008.
131 Modelo de bolsa grande, com alga.
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linha fina, eu so vou usar o “P”, so o quadrinho pequenininho. E pra cada

tipo de desenho, é um tanto de milimetrado que eu boto, um tanto de
132

quadradinho'”.

A atividade da criacdo de novos modelos e pegas de renda de bilro exige por
parte da rendeira um bom dominio acerca da técnica e das etapas da sua produgdo. Outra
dificuldade associada a essa funcdo ¢ a modelagem. Quando a peca a ser inventada ¢ uma
roupa, seja qual for, além do papeldo servir como guia para o correto andamento da renda de
bilro, ele também faz o papel do molde da prépria roupa. A blusa, por exemplo, ¢ formada por
quatro partes iguais que, apos unidas ddo forma a peca. Assim, cada uma das partes
corresponde a % da blusa, das quais duas sdo da frente e as outras duas das costas. Nesse
sentido, a pessoa que desenvolve papeloes para roupas deve ter uma boa nogdo de
modelagem. A unica rendeira da Prainha que domina plenamente tal técnica ¢ Maria. Nao ¢
por acaso, portanto, que ela estd entre as mais requisitadas do Centro das Rendeiras.

Ao longo das ultimas décadas, portanto, o tipo de renda de bilro produzido
mudou radicalmente, sobretudo no povoado da Prainha. Tal diversificagdo se impds em
funcdo do maior acesso ao mercado e aos padrdes que este estabelece. Assim, enquanto no
primeiro momento a atividade da renda de bilro atendia ao gosto estético apenas da
comunidade local, passou a ter que atender o gosto de um publico muito especifico, qual seja,
o dos turistas de classe média e alta. Esse grupo possui um gosto proprio que as rendeiras
passaram a ter que satisfazer (ou buscar atender). Dessa maneira, o saber da renda de bilro
estd sendo ajustado a uma concepgao e, principalmente, a uma estética, ao chamado gosto de
classe. Hoje, institui¢des ligadas ao Estado, como o SEBRAE atuam no sentido de adequar a

producao local a essas demandas.

3.8 — Encomendas

Ao produzir uma peca de renda, seja uma pega da renda em metro ou uma peca
mais elaborada, o principal objetivo das rendeiras € o retorno rapido, ou a venda certa. No
contexto da Prainha, no qual ndo se tem certeza acerca do tempo que se levara para vender
determinada peca e obter o retorno por ela, as encomendas sdo altamente valorizadas, pois
representam dinheiro certo. E interessante observar, no entanto, que a Associagio parece nao

atuar no sentido de agenciar pedidos para suas associadas. Essa situacdo ¢ bastante diferente

132 Entrevista realizada em 23/02/2008.
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daquela relatada por Canani (2008) acerca de duas associagdes de artesanato do Distrito
Federal, onde os pedidos e encomendas chegam por intermédio da associagdo e,
posteriormente, sdo distribuidas a todos os associados. Na Prainha, tomei conhecimento de
um Unico caso de encomenda relacionado a associacdo, por estar associado ao projeto
denominado “Designers e Artesdos — Extratos da Moda Brasileira”, patrocinado pela Marles,
como parte das comemoracdes pelos trinta anos da empresa no setor téxtil. Nesse projeto,
varios designers de expressao nacional foram convidados a desenvolver pecas em conjunto
com diferentes associagdes de artesanato espalhadas pelo Brasil. Apesar de tal projeto
trabalhar com as associagdes, Maria conta que o contato se deu no Centro, devido a visita da

estilista, conforme destaca a seguir:

Foi assim... Primeiro ela vem e conversa, se tem condigoes de fazer, como é
que vai ser feito, qual é o tipo de linha, o tempo que a gente leva pra fazer a
pecga, o prego e tudo isso, vem e a gente conversa. Al ela volta novamente, se é
um negocio que a gente achar que da pra gente, ai a gente fecha o negocio,
ne? Ai ela vem trazendo a modelagem, as medidas, e ai eu vou botar em
pratica nos desenhos'”

Maria conta que essa calga lhe deu muito trabalho, pois teve que fracionar o
molde em quatro papeldes distintos, que apds serem emendados formariam a calga. No
entanto, a demanda era de apenas uma cal¢a ¢ nem todas as rendeiras da associagdo se
envolveram no feitio da peca. Maria estima que aproximadamente seis rendeiras trabalharam
na calga. Helena foi a sorteada, entre elas, para viajar como representante da associacdo, para
acompanhar o desfile e a premiagdo do projeto. A calca que elas fizeram sagrou-se a campea e

tal fato ¢ motivo de muito orgulho para Maria, conforme ela propria atesta:

O ultimo trabalho que eu fiz, que eu me orgulho muito de ter feito foi uma
cal¢a, sabe? Que foi pra um desfile no Rio, acho que Sdo Paulo, acho que foi,
ndo me lembro. Quem sabe ¢ a Helena. E por sinal, a gente tem um livro, né?
Do desfile. Foi a gente que ganhou. Esse foi um dos que me orgulhou muito.
Era uma cal¢a linda. Ninguém tem coragem de fazer essa calca que eu
desenhei, porque o desenho é muito dificil'™.

Maria reconhece que, ao trabalharem com estilistas, elas ficam mais
conhecidas “tanto por eles, como la fora. Porque ai eles vém e da o trabalho pra gente e ld

fora é que surge o nome das rendeiras. Isso, eu acho que é bom pra gente, a gente fica

133 Entrevista realizada em 23/02/2008.
134 Entrevista realizada em 23/02/2008.
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conhecida No entanto, o reconhecimento pela importdncia do designer se limita a

divulgacdo do trabalho delas e a encomenda que esta atrelada, a qual atribuem grande
importancia por se tratar de dinheiro certo. De maneira contrdria as artesas analisadas por
Canani (2008), cuja fungdo do designer como “especialista do gosto do outro” ¢ fundamental
a prosperidade das vendas, uma vez que adequa a produgdo as exigéncias e padrdes do
mercado, entre as rendeiras da Prainha tal demanda ndo se apresenta. Nesse sentido, nenhuma
das inovagdes introduzidas pelos estilistas, quanto ao uso de novos materiais, foi incorporada
a atividade cotidiana das rendeiras. No seguinte trecho, Maria faz referéncia a alguns desses

materiais:

Aqui a gente trabalha so com linha de algoddo. O carro chefe daqui é o
algoddo, a linha de algoddo. Mas ai, quando vem determinados tipos de
estilistas, ai vem a linha sintética... E rasgam o tecido, traz o tecido rasgado"’
pra confeccionar a renda. Ai é muito mais dificil. Eu nunca trabalhei com
renda rasgada, ndo. E com la, la também ndo é muito bom pra trabalhar, ndo.
Porque ndo tem aqueles nozinhos [que mantém o bilro preso] que vocé viu? A
la, ela prende, porque a la ndo é totalmente de algoddo, ndao. Eu tenho essa
impressdo, porque a de algoddo, ela ajuda a soltar aquele nozinho. A gente
vai torcendo e ela vai saindo do bilro e a sintética, ela gruda também. A gente
puxa e ela ndo vem, é ruim. Também ja veio pra mim, um trabalho com fio de
barbante. Outra pe¢a que nés fizemos com o fio cru, foi umas botas. E o fio
cru mesmo, que os pescadores usam pra costurar as velas de jangada. O fio eu
ndo achei ruim, porque é de algodao e facilita. Agora o barbante, é horrivel.
Ave, é horrivel! Ele prende também ele é muito grosseiro, muito grosso.
Trabalhamos também, com o fio dourado, numa saia com fio dourado. Mas
nenhum a gente usa. Porque eu acho que a gente ta acostumada jd, a fazer o
que ha muitos anos a gente faz, que a gente se desliga para outros tipos de
trabalho. Eu digo que é isso. A gente faz, se aparecer encomenda, se alguém

vier encomendar, a gente faz"’.

Quando questionei a Maria sobre a criacdo para o estilista em si, sobre o
processo de negociagdo, se ja apresentavam de antemao uma idéia, se ela emitia suas opinides
e adaptava a criagdao do estilista aos limites impostos pela técnica da renda de bilro, ela disse
que eles trazem a id¢€ia e ela adapta para a renda. Acerca da produgdo da referida calga, por

exemplo, Maria relata que ela que bolou o padrao,

porque ela |a estilista] queria uma cal¢a que ndo fosse igual, que ndo tivesse
la. Passei trés dias pra desenhar essa cal¢a e era de noite e de dia. O Lauro

135 Entrevista realizada em 23/02/2008.
136 Trata-se do tecido desfiado.
137 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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até brigava, dizia: “Home, deixe disso que vocé ndo vai aguentar”. Mas eu
ficava de noite sozinha, no papel milimetrado, bolando essa cal¢a. Que era
pra nao ficar um pedago maior e outra menor, pra dar certo as baratas... Foi
um quebra-cabeca, viu? Mas a gente conseguiu fazer'”.

Ela destaca a necessidade de adaptar o rabisco feito pelo estilista, que
representa a idéia da peca, para o papeldao. Assim, um desenho a mao-livre deve ser
enquadrado ao esquema do papel milimetrado e a produgdo da renda propriamente dita. Nesse
sentido, Maria destaca que os estilistas “ndo trazem o desenho, eles trazem o rabisco e
daquele rabisco a gente tem que transformar num desenho que se passa pro papel e, do
papel, pro papeldo”.

As encomendas, portanto, ndo chegam as rendeiras do Centro por meio da
associagdo. Assim, a maior parte das rendeiras que sdo associadas tem freguesas fixas e
clientes regulares, para quem trabalham ocasionalmente por encomenda. S3o os contatos
pessoais ¢ a rede de relacdes de cada uma delas que define a amplitude e a dinamica de tais
encomendas. Nesse sentido, Veca t€ém uma irma que foi pra Suica apds se casar, para quem
ela envia remessas periddicas de renda. Quando da minha tltima passagem pela Prainha, por
exemplo, ela estava confeccionando umas aplicagdes em formato de estrela, que eram parte
de uma encomenda vinda da Suica. Outra rendeira estava trabalhando para concluir o pedido
de uma de suas clientes fixas, uma italiana que vem ao Ceard duas vezes ao ano para comprar
mercadorias para suas lojas, localizadas na “Itdlia, em Cabo Verde e na Afiica”. Ela
argumentou que estava se empenhando naquela producdo, pois quando a cliente vem “ela
leva tudo, o que tiver ela leva”. Tais encomendas, geralmente, ndo sdo muito grandes e
tendem a ser confeccionadas pela propria rendeira que acertou o negocio, que visa obter o
maximo rendimento em cada transacao.

Dentre as rendeiras que conheci na Prainha, Maria ¢ a unica que recebe grandes
encomendas. Tais pedidos também chegam diretamente a ela e ela os distribui, sem que
passem pelo conhecimento da associacao. Podemos supor que a principal motivacao para tal
demanda seja o fato de ela ser a rendeira mais experiente com relacdo a criacdo das
novidades, uma vez que grande parte das encomendas exige o desenvolvimento de um novo
molde, ou seja, de um novo papeldo. Nesse sentido, ela leva uma vantagem por dominar a
técnica do papel milimetrado, pois além de receber pelo trabalho de criagao propriamente dito

e da preparagao dos papeldes, também ¢ ela que organiza e distribui os pedidos entre as

138 Entrevista realizada em 25/02/2008.
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rendeiras. Acerca das titulacdes do artesdo, principalmente aquelas acima do “mestre”,
Cooper (1998) destaca o seguinte: “Achieving such designations is for the most a matter of
prestige, but may also result in material benefits such as promotion to jobs in design, wage
increases, and greater opportunities for horizontal labor mobility” (Cooper, 1998: 160).

As encomendas sdo preferiveis, portanto, pois sdo tidas como dinheiro certo,
quando comparadas a incerteza implicita na comercializagdo no Centro das Rendeiras. Assim,
todas as rendeiras privilegiam esse tipo de trabalho. Dessa maneira, quando surge uma nova
encomenda, a depender do tamanho e do tipo de trabalho, aciona-se toda uma rede de
contatos, que pode chegar até ao municipio vizinho. As primeiras rendeiras a quem Maria
repassa os pedidos que recebe sdo suas parentes, sua mae, tia e prima. Quanto maior a
encomenda, mais extenso sera o grupo das rendeiras dedicadas a esse trabalho. Nesse sentido,
ela argumenta que tem encomenda que demanda a dedicagdao de cerca de vinte rendeiras e,
nesse caso, ela “espalha o papeldo” para as rendeiras de fora. Nesse caso, cada uma das
rendeiras do Centro pode se responsabilizar por repassar tais servigos, terceirizando-os,
conforme relata no seguinte trecho: “Ai a Helena pega, ai tem uma rendeira do Picdo. A
Iracilda pega, tem uma rendeira no Capim de Rog¢a. E por ai vai, a gente solta... Vai
espalhando pros interiorzinhos, né?” A posi¢ao de Maria, enquanto criadora de novidades ¢
bastante privilegiada. Ela tem autonomia suficiente para decidir se quer trabalhar nas
encomendas ou se ird apenas agenciar a distribuicao e recolhimento do material, uma vez que
ja foi remunerada pelo desenho no papel milimetrado e por furar o novo papeldo.

E interessante observar que somente os papeldes referentes as grandes
encomendas que sdo espalhados. Os modelos que desenvolve para si propria, ou seja, para
comercializar na sua banca do Centro das Rendeiras, ndo sdo distribuidos para outras
rendeiras. Nesse sentido, Maria afirma: “Ndo gosto de soltar meu papeldo porque copiam
muito. O de encomenda eu tenho que soltar... Mas os meus, eu ¢ que fago!”. Dessa maneira,
ela mantém a exclusividade sobre os seus produtos como forma de atrair os clientes e
favorecer as vendas. Nesse sentido, a competicdo entre elas propulsiona a inovacdo e a
diversificacao da producao. A competi¢do, por sua vez, visa garantir € aumentar a certeza das

vendas.
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* Consideracoes finais

Ao iniciarmos um trabalho, a partir da escolha de um objeto e da definigao de
um problema, nunca temos a exata medida de onde chegaremos ao final da jornada. Ainda
que tal delimitag@o pretenda-se objetiva, ao selecionar determinado aspecto da realidade para
investigagdo a partir de uma perspectiva especifica, ¢ inevitavel que tanto dados brutos, como
outras possibilidades analiticas interessantes, sejam deixados de fora. A renda de bilro em
metro, de maneira andloga, tem seu limite imposto pelo corte da tesoura, mas deixa aberta a
possibilidade de dar continuidade a mesma, por meio dos fios que permanecem presos aos
bilros. Dessa maneira, ¢ chegado o momento de cortarmos a presente trama, indicando seus
principais pontos e argumentos.

O presente trabalho partiu da questdo sobre o papel da producao de artesanato
em contextos rurais. Nesse sentido, o objeto escolhido foi a produgdo da renda de bilro e, o
contexto, dois povoados proximos a Fortaleza: Alto Alegre (interior) e Prainha (litoral). A
delimitagdo da pergunta, isto ¢, que aspecto da produgdo da renda seria o foco principal do
trabalho, se deu ja in loco. Desde minha primeira visita & Prainha, ainda durante a viagem de
pré-campo, a renda se apresentou como uma importante alternativa de complementagdo ao
orcamento doméstico. Em Alto Alegre, por outro lado, tal importancia ¢ ainda mais patente.

A opgao pela andlise de dois casos distintos revelou-se interessante e
produtiva, pois apesar da pequena distancia que separa os povoados (cerca de 30
quilometros), cada contexto apresenta uma situagdo bastante distinta, tanto com relacdo ao
tipo de renda confeccionada, quanto ao modo de comercializagdo das mesmas. Dessa
maneira, a proximidade geografica nao significa que a producao da renda seja semelhante.
Nos contextos analisados o que se verifica ¢ um distancimento socio-cultural, no qual a renda
de bilro se insere de modo distinto. Assim, em ambos povoados a produgao e comercializagao
da renda estabelece um circuito por meio do qual circulam, além da propria renda, varios
outros bens e servigos ndo monetarios, extremamente importantes para a reprodugdo familiar
das rendeiras. Em cada caso, conforme poderemos verificar, tal circulacdo se estabelece de
uma maneira e envolve vantagens e beneficios especificos. Em ambas situagdes, a
intermediaria se apresenta como figura central na manutengao e atualiza¢do desse transito.

Assim, apos um rapido resgate historico acerca da renda de bilro, que busca
aproximar o leitor da técnica da renda de bilro, apresento a mesma como um conhecimento
incorporado ao longo dos anos, desde a infancia. Enquanto tal, constitui um elemento

identitario proprio ao grupo das mulheres aqui analisadas. A socializagdo e o processo de

13



apredizagem da renda, que possibitaram a “constru¢do” dessas pessoas, ndo se d4 mais da
mesma forma. Nesse sentido, os valores aprendidos antes configuram o habitus das geragdes
mais antigas € nao sdo mais transmitidos aos jovens, visto que a criacdo hoje ¢ “muito
diferente”. A aprendizagem da renda de bilro estava inserida, antigamente, numa logica e
moral propria. Entre a gerag@o a qual pertence grande parte das rendeiras, prevalece uma ética
que valoriza o trabalho, ao mesmo tempo que deprecia o 6cio. A renda de bilro se apresenta
enquanto uma alternativa interessante, por possibilitar o acesso uma série de facilidades. Ao
mesmo tempo que ¢ uma atividade produtiva, que gera retorno monetario € nao-monetario,
também representa um passatempo, que entrete, pois mantém a cabeca ocupada.

Nas ultimas décadas a produgdo da renda de bilro, em ambos povoados, foi
alterada, adaptando-se as realidades locais. Um aspecto importante a ser levado em conta sdo
as mudangas sobre o meio ambiente, que vém dificultando a utilizagdao dos elementos da flora
local como instrumento para a confec¢ao da renda de bilro. O melhor exemplo de tal situacao
¢ a crescente dificuldade em se obter a semente do buriti, utilizada na fabricacdo dos bilros
antigos, que conforme vimos, ainda hoje, ¢ o mais valorizado entre as rendeiras. Assim, a
aquisicdo da matéria-prima para produgdo da renda vem se externalizando, gradativamente.
Isto torna a atividade mais onerosa para as rendeiras, que passam a ter que comprar aquilo que
antes obtinham sem custo. Por outro lado, podemos citar as mudancas no mercado
consumidor, impulsionadas pelo turismo, que provocaram a maior variagdo das rendas
produzidas na Prainha. Conforme aponta Canclini a “ampliacdo dos mercados ¢ um dos
principais fatores que provocaram a transformacao da estrutura produtiva, e do lugar social e
do significado do artesanato” (1983:99).

As realidades aqui descritas e analisadas sdo aparentemente distoantes entre si.
Os mercados e, consequentemente, o tipo de renda produzida, sdo distintos. Ha, no entanto,
tragos comuns que aproximam esses contextos como, por exemplo, a preferéncia pela
seguranga ao risco. A encomenda € uma das transacdes mais valorizadas tanto pelas rendeiras
de Alto Alegre, quanto da Prainha. No entanto, cada contexto apresenta dificuldades
especificas, obstaculos distintos a busca por seguranga das respectivas rendeiras. Assim, cada
grupo de rendeiras desenvolve estratégias e adaptagdes proprias, no sentido de minimizarem
0s riscos inerentes ao mercado e garantirem alguma seguranga, o minimo de certeza.

No caso de Alto Alegre, portanto, a renda de bilro foi simplificada, ou melhor,
roubada, visando acelerar a producdo e garantir uma fabricagdo semanal. A intermediagao de
todas as pegas produzidas no povoado e arredores por uma so6 rendeira € vantajosa para todas

as envolvidas na transa¢do. Ao entregar sua produgdo para a intermediaria, a rendeira ja
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garante a venda, além de economizar o transporte e de se poupar dos contrangimentos da
negociagdo em si. A intermedidria, por sua vez, além de tirar uma pequena remuneragao pela
mediacdo, também pode atualizar semanalmente uma rede de relagdes as quais pode recorrer
tanto para vender, como para comprar fiado. Sugiro que, mais importante do que a pequena
remuneracdo provinda da renda de bilro ¢ o circuito que o mesmo estabelece entre a
intermediaria e suas rendeiras, de servigos € bens monetarios ou nao-monetarios.

Na Prainha, a situacao ¢ diferente, pois elas ndo precisam se deslocar em busca
do consumidor, uma vez que o turista vai até¢ o povoado. Dessa maneira, a producao adequou-
se as exigeéncias e padrdes do mercado. Essas rendeiras passaram a produzir renda para um
publico externo especifico, portador de um gosto determinado, que elas buscam satisfazer. As
antigas intermedidrias deixaram de ter finalidade e varias rendeiras passaram a ocupar um
lugar no Centro, fazendo as vezes de intermediarias de outras rendeiras e outros tipos de
artesanato, do povoado e de fora dele. A visita¢do dos turistas ndo ¢ continua e ha periodos de
baixa, nos quais a concorréncia entre as rendeiras se intensifica a ponto de “espantar” os
turistas, obtendo efeito oposto ao previsto. Outra estratégia para maximizar a seguranga, isto
¢, garantir o dinheiro cerfo, sdo as denominadas especilidades, como o ponto da emenda ou o
trabalho com a linha fina. Aqui também se estabelece, entre as rendeiras do Centro e aqueles
artesdos com quem elas comercializam diversos tipos de produtos, um circuito que créditos e
débitos, acionados quando necessario.

Um aparente contra-senso se instaura, uma vez que na Prainha, onde a
produgdo da renda sofre uma interferéncia maior dos 6rgdos do Estado, os produtos sdo
diversificados e o mercado mais amplo, a competicao entre as rendeiras ¢ mais acirrada do
que no interior, onde a produ¢do ¢ mais homogénea e a demanda mais restrita. De qualquer
maneira, em ambos contextos a produ¢do da renda de bilro se apresenta enquanto uma
importante alternativa de complementaridade ao orgamento doméstico familiar. Sugiro que,
também nos dois casos, a renda representa um catalisador, por meio do qual se mantém e
atualiza as relagcdes entre as mulheres do grupo. Tais relagdes apresentam carater de
reciprocidade, uma vez que implica em crédito e obrigatoriedade mas, conforme ja apontava

Mauss, também se constituem enquanto competitivas. Nesse sentido,

(...) a dadiva nao ¢ passivel de interpretacdo nem na linguagem do interesse,
nem da obrigagdo, nem na do prazer, nem mesmo na espontaneidade, ja que
ndo ¢ sendo uma aposta sempre unica que liga as pessoas, ligando
simultaneamente, ¢ de uma maneira sempre nova, o interesse, o prazer, a
obrigac¢do e a doagio (CAILLE, 1998: 117)
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Dessa maneira, poderia-se aventar a possibilidade de uma continuidade entre
os povoados analisados, semelhante ao efeito orloff, ou seja, em cascata. Dois fatores
indicariam tal possibilidade. Por um lado, verificamos que, antigamente, as caracteristicas da
renda produzida em cada caso eram semelhantes, uma vez que o “forte” (ou a especialidade)
da Prainha também eram as pecas de renda em metro. Por outro lado, as novidades
desenvolvidas na Prainha, principalmente as encomendas, sdo lentamente difundidas pelo
interior. De acordo com o relato das rendeiras do Centro, entre os papeloes distribuidos para
as rendeiras da regido, alguns ja chegaram até Capim de Roca, localidade proxima a Alto
Alegre. Sugere-se, assim, que com o passar do tempo, a renda produzida no povoado do
interior pode vir a se aproximar a que atualmente ¢ feita no litoral. No entanto, ¢ preciso
ressaltar que, ao que tudo indica, tal processo sera interrompido, pois essa producdo nao
encontra mais espaco para reproduzir-se socialmente.

O presente trabalho analisou, portanto, a situagdo de dois povoados nos quais a
producao da renda de bilro se organiza de maneira propria. Nesse sentido, buscamos enfatizar
as estratégias adotadas por cada grupo no sentido de minimizar os riscos ou, dito de outro
modo, garantir o dinheiro certo. Em cada caso, a intermedidria cumpre uma funcdo central,
pois domina os cddigos de “dentro” e de “fora” e, assim, permite o intercambio e o didlogo
entre o sistema capitalista, enquanto modo dominante, ¢ o sistema local. Novas e diferentes
configuragdes surgem de tal encontro entre o ethos capitalista e as logicas comunitarias

(Taussig, 1986). A pesquisa aqui desenvolvida buscou analisar dois casos desse “encontro”.
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